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INTRODUCCION

El presente informe de la Comisidn de las Naciones Unidas para el Derecho
Mercantil Internescional se presenta a la Asamblea CGeneral de conformidad con el
pdrrafo 10 de la seccidn II de su resolucidn 2205 (XXI) de 17 de diciembre de 1966.
Segln se prevé asimismo en el citado pdrrafo, el informe se presenta simultdnea-
mente a 1a Conferencia de las Naciones Unidas sobre Comercio y Desarrollo (UNCTAD)
para que ésta formule sus comentarios.

La Comisidn aprobd el presente informe en su L9a. sesidn, el 31 de marzo
de 1969. El informe abarca el segundc periodo de sesiones de la Comisidn, cele-
brado en la Oficina de las Naciones Unidas en Ginebra, del 3 al 31 de marzo de 1969.



CAPTTULO I

OFGANIZACION DEL PERIODO DE SESIONES

A. Apertura y duracidn

1. La Comisidn de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacional
(CNUDMI), establecida por la resolucidn 2205 (XXI) de la Asamblea General, de 17 de
diciembre de 1966, celebrs su segundo periodo de sesiones en la Oficina de las
Naciones Unidas en Ginebra del 3 al 31 de marzo de 1969. El periodo de sesiones
fue abierto, en nombre del Secretario General, por el Sr. Blaine Sloan, Director

de la Divisidn de Asuntos Juridicos Generales de la Oficina de Asuntos Juridicos.

2. La Comisidn celebrd 24 sesiones plenarias durante el periodo de sesicnes.

B. Composicidn vy asistentes

3. De conformidad con lo dispuesto en el pdrrafo 1 de la seccidn IT de la reso-
lucidn 2205 (XXI) de la Asamblea General, la Comisidn estd compuesta por 29 Estados
elegidos por la Asamblea General. Los actuales miembros de la Comisidn, elegidos
por la Asamblea General durante su vigésimo segundo periodo de sesiones, el 30 de
octubre de 1967, son los siguientes Estados 1/:

Argentina Ghana®* Reino Unido de Gran Bretafia
Australisa Hungria e Irlanda del Norte*
Bélgica India Republica Arabe Unida*
Brasil Trén Republica Unida de Tanzania¥
Colombia¥* Italiag® Rumania

Congo (Repiblica Democrdtica del) Japdn* Sirig

Checoslovaquig¥* Kenia Tailandia®

Chile® México Tinez

Espafia Nigeriax Unidn de Republicas

Estados Unidos de América Noruega* Sorialistas Sovidticag®
Francia®

k. Con excepcidn de Colombia, Congo (Repdblica Democritica del), Wigeria y
Tallandia, todos los miembros estuvieron representados en el segundo periodo de
sesiones de la Comisidn.

5. Los siguientes drganos de las Naciones Unidas, organismos especializados,
organizaciones intergubernamentales y Organizaciones no gubernamentales interna-
cionales estuvieron representados por observadores:

1/ El mandato de todos los miembros comenzd el 1° de enero de 1963, de conformi-
cad con lo dispuesto en la resolucidn 2205 (XXI) de la Asamblea General. Los
catorce miembros sefialados con asterisco fueron elegidos por el Presidente de
la Asamblea General para un mandato de treg afios que terminarg el 31 de
diciembre de 1970. Los otros quince miembros desempefiardn el mandato completo
de sels alios, es decir, hasta el 31 de diciembre de 1973.

D



a) Organos de las Naciones Unidas

Comisidn Econdmica para Europa (CEPE); Conferencia de las Naciones Unidas sobre
Comercio y Desarrollo (UNCTAD); Instituto de Formacidn Profesional e Investigaciones
de las Naciones Unidas (UNITAR).

b) Organismos especializados

Organizacidn de las Naciones Unidas para la Agricultura y la Alimentacidn (FAO);
Organizacidn Consultiva Maritima Internacional (OCMI); Fondo Monetario Internacional
(FMI).

c¢) Organizaciones intergubernamentales

Comisidn de las Comunidades Europeas; Comité Juridico Interamericano; Consejo
de Asistencia Econdmica Mutua (CAEM); Consejo de Buropaj; Consejo de las Comunidades
Buropeas; Conferencila de La Haya sobre Derecho Internacional Privado; Instituto
Internacional para la Unificacidn del Derecho Privado (UNIDROIT); Organizacidn de
los Estados Americanos (OEA) y Oficinas Internacionales Reunidas para la Proteccidn
de la Propiedad Intelectual (BIRPI).

a) Organizaciones no gubernamentales internacionales

Asociacidn de Derecho Internacional; Asociacidn Internacional de Abogados;
Cdmara de Comercio Internacional (CCI); Cémara Internacional de Navegacidn Maritima;
Centro para la Paz Mundial mediante el Derecho.

C. Eleccidn de la Mesa

6. Fn su 26a. sesidn, celebrada el 3 de marzo de 1969, la Comisidn eligid por
aclamacidn la siguiente Mesa 2/:

Presidente « « . . . . . Sr. Ldszlo Reczei (Hungria)

Vicepresidente . . . . . Sr. Gervasio Ramdn Carlos Colcmbres (Argentina)

Vicepresidente . . . . . Sr. Nagendra Singh (India)
Vicepresidente . . . . . Sr. Mohsen Chafik (Repdblica Arsbe Unida)
Relator . . . . . . . . Sr. Stein Rognlien (Noruega)
D. Programa,
7. ELl programa del periodo de sesiones aprobado por la Comisidn en su 26a. sesidn,

celebrada el 3 de marzo de 1969, fue el siguiente:

2/ De conformidad con la decisidén tomada por la Comisidn en la segunda sesidn de
su primer periodo de sesiones, la Comisidn tendrd tres Vicepresidentes a fin
de que cada uno de los cinco grupos de Estados enumerados en el pdrrafo 1 de
la seccidn II de la resolucidn 2205 (XXL) de la Asamblea General, esté repre-
sentado en la Mesa de la Comisidn.
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10.

11.

Apertura del periodo de sesiones

Eleccidn de la Mesa

Aprobacidén del progsrama

Venta internacional de bienes:

a) Convenciones de La Haya de 196lL4;

b) Convencidn de La Haya de 1955 sobre la Ley aplicable;
c) Ios plazos y la prescripcidn en la venta internacional de bienes;
d) Condiciones generales de venta y contratos tipo;

e) "Incoterms" y otros términos comerciales

Pagos internacionales:

a) Instrumentos negociables;

b) Créditos mercantiles bancarios;

c) Garantias y seguridades

Arbitraje comercial internacional:

a) Medidas que pcdrian adoptarse para promover la armonizacidn y unificacidn
del derecho en esta materia;

b) Convencidn de las Naciones Unidas de 1958 sobre el reconocimiento y
ejecucidn de las sentencias arbitrales extranjeras

Estudio de la inclusidn de la reglamentacidn internacional del transporte
maritimo entre los temas prioritarios del programa de trabajo

a) Registro de organizaciones y registro de textos; wowne

b) Bibliografia

Estudios de medios para promover la coordinacidn de la labor de las organiza-
ciones que se ocupan de la armonizacidn y unificacidn progresivas del derecho
mercantil internacional y para estimular la cooperacidn entre ellas

Relaciones de trabajo y colaboracidn con otros organismos

Estudio de las oportunidades de formacidn y asistencia en materia de derecho
merczntil internacional



12. THEstudio de la posibilidad de publicar un Anuario
13. Programe de trabajo hasta fines de 1972
14. Fecha del tercer periodo de sesiones

15. Aprobacidn del informe de la Comisidn.

E. Establecimiento de dos Comités Plenarios

8. En su 27a. sesidn, celebrada el L4 de marzo de 1969, la Comisidn decidid esta-
blecer dos Comités Plenarios (el Comité I y el Comité II) que se reunirian simul-
tédneamente para examinar los temas del programa que Se les remitiesen.

9. En su 28a. sesidn, celebrada el 4 de marzo de 1969, la Comisidn decidid remitir
a los Comitds I y II los temas siguientes:

Comité I

Tema 4 - Venta internacional de bienes:
a) Convenciones de La Haya de 196k4;
b) Convencidn de La Haya de 1955 soore la ley aplicable;

c) Los plazos y la prescripcidn en la venta internacional
de bienes;

d) Condiciones generales de venta y contratos tipo;
e) "Incoterms" y otros términos comerciales.
Tema 6 - Arbitraje comercial internacional:

a) Medidas que podrian adoptarse para promover la armonizacidn
y utnificacidn del derecho en esta materia;

b) Convencidn de las Naciones Unidas de 1958 sobre el recono-
cimiento y ejecucidn de las sentencias arbitrales
extranjeras.

Comité IT
Tema 5 - Pagos internacionales:

a) Instrumentos negociables

b) Créditos mercantiles bancarios;

c) Garantias y seguridades.

Tema 8 - a) Registro de organizaciones y registrc de textos;

b) Bibliografia.
..5..



Tema 9 - Estudio de medios para promover la coordinacidn de La labor de
las organizaciones que se ocupan de la armonizacidn y unifica-
cidn progresivas del derecho mercantil internacional y para
estimular la cooperacidn entre ellas.

La Comisidn pidid asimismo a los Comités I y II que examinasen la cuestidn de la
coordinacidn respecto de los temas que se les remitieron. En su 3ba. sesidn, cele-
brada el 17 de marzo de 1969, la Comisidn remitid al Comité IT la cuestidn relativa
a la publicacidn de un Anuario de la Comisidn (tema 12 del programa,) .

10. El Comité I celebrd quince sesiones entre el 6 y el 24 de marzo de 1969. E1
Comité II celebrd doce sesiones entre el 6 y el 20 de marzo de 1969.

1l. Bn su primera sesidn, celebrada el 6 de marzo de 1969, el Comité I, por unani-
midad, eligid Presidente al Sr. Nagendra SINGH (India) y Relatores para los temas k4

y 6, respectivamente, al Sr. Shinichiro MICHIDA (Japdn) y al Sr. Ton NESTOR (Rumania ).
En su lla. sesidn, al ausentarse de Ginebra el Sr. Nagendra Singh, el Comité eligid
Presidente al Sr. Gervasio Ramdn Carlos COLOMBRES (Argentina). En su primera sesidn,
el 6 de marzo de 1969, el Comité I7, por unanimidad, eligid Presidente al

Sr. Nehemias GUEIROS (Brasil) y Relator al Sr. Kevin William RYAN (Australia).

12. La Comisidn examind el informe del Comité IT en sus 38a. y 39a. sesiones, cele-
bradas el 21 de marzo de 1969, y el informe del Comité I en sus L3a. y bla. sesio-
nes, celebradas el 25 de marzo de 1969. ILa Comisidn decidid incluir lc esencial

de los informes de los Comités en su informe sobre la labor realizada en su segundo
pericdo de sesiones.

F. Debate zeneral

15. La Comisidn decidid celebrar un debate general sobre los temas de fondo de su
programa antes de que los Comités Plenarios empezasen a reunirse. Las observacio-
nes que durante el debate general hicieron los representantes sobre un tems, deter-
minado se incluyen en forma resumida en el capitulo relativo a ese tema.

G. Decisiones de la Comisidn

1. En la 26a. sesidn de 1la Comisidn, celebrada el 3 de marzo de 1969, el Presidente
recordd que, en su primer periodo de sesiones, la Comisidn habia convenido en que

sus decisiones se adoptarian por consenso en todo lo posible, pero que, a falta de
consenso, las decisiones se tomarian por votacidn, segin se prevefa en los articulos
del reglamento de la Asamblea General relativos al procedimiento de las Comisiones.

15. En el segundo periodo de sesiones, la Comisidn adoptdé todas sus decisiones por
consensc. Para facilitar la consulta, las decisiones relativas a cads uno de los
temas de fondo se reproducen en el dltimo capitulo del presente informe.



CAPITULO IT

VENTA INTERNACIONAL DE BIENES

A. Convencionesgs de La Haya

1) Observaciones generales

16. Se recordd que, como cuestidn de principio, la Comisidn tenfa un mandato
claro y era, por lo tanto, perfectamente competente para tomar las medidas que,

a su julcio, podrian promover la armcnizacidn y unificacidn del derecho mercan-
til internacional. A este respecto, muchos representantes seflalaron que la deci-
sidn de la Comisidn de examinar las Convenciones de La Haya de 1964 y 1955 no
significaba en modo alguno que la Comisidn tuviera necesariamente que limitarse

a expresar simplemente una opinidn sobre si el contenido de esas Convenciones era
0 no satisfactorio.

17. Algunos representantes expresaron el deseo de que la Comisidn no opusiese
ningin obstdculo a la ratificacidn de las Convenciones de La Haya. Otros repre-
csentantes sostuvieron que, aunque la Comisidn deseaba tener plenamente en cuenta
la labor gue ya se habia realizado en esa esfera, tenia plena libertad para seila-
lar un rumbo nuevo si, tras haberlas examinado, un niUmero importante de Estados
opinaba que las Convenciones de La Haya eran inaceptables. También se expresd la
opinidn de que las Convenciones de La Haya de 1964 y 1955 deberian sistituirse
por un instrumento dnico que comprendiese tanto normas sustantivas como reglas
sobre conflictos de leyes en el caso de la venta internacional de bienes. Un
representante declard que la unificacidn del derecho de la venta internacional de
bienes sélo podria efectuarse mediante un nuevo instrumento internacional de esa
indole.

2) Convenciones de La Haya de 1964

18. La Comisidn examind las Convenciones de La Haya de 1964 relativas a una ley
uniforme sobre la venta internacional de mercaderias y a una ley uniforme sobre
formacidn de contratos de venta internacional de mercaderias (que en adelunte se
denominardn Convenciones de La Haya de 1964), teniendo a la vista la nota del
Secretario General titulada "Respuestas y estudios de Estados acerca de las
Convenciones de La Haya de 1964" (A/CN.9/11, Corr.l y Add.l y 2) y un informe del
Secretario General en el que se analizaban esas respuestas y estudios (A/CN.9/17).
La Comisidn tuvo asimismo ante si una propuesta presentada por la delegacidn de
la Unidn de Repudblicas Socialistas Soviéticas sobre la unificacidn de las normas
juridicas que regulan la venta internacional de bienes (A/CN.9/L.9), asi como
estudios y observaciones sobre las Convenciones de La Haya de 1964, presentados
por los representantes de Hungria, el Japdn y la Repdblica Arabe Unida.

19. La Comisidn examind los aspectos generales de las Convenciones de La Haya
de 196L durante un debate general en sus 2%a. a 3la. sesiones, celebradas los
dias 4, 5 y 6 de marzo de 1969. En los parrafos 21 a 30 infra se resumen las
Observaciones que se formularon durante ese debate.
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20. ELl texto de las Convenciones de La Haya de 1964 y de las leyes uniformes anexas
a dichas Convenciones fue examinado por el Comité I en sus sesiones primera a sexta
y décima, celebradas los dias 6, 7, 10 y 1k de marzo de 1969 (véase A/CN.9/L.15,
pdrrs. 5 a 8). En el anexo I del presente informe figura un resumen de los comen-
tarios que hicieron los miembros de la Comisidn y los observadores de las organiza-
ciones en esas sesiones. EL Comité I también examind qué medidas debian recomen=
darse a la Comisidn con respecto a las Convenciones de La Haya de 1964 y, en gene-
ral, para promover la armonizacidn y unificacidn progresivas del derecho en 10
relativo a la venta internacinal de bienes.

21. En ese debate se puso de manifiesto la exlstencia de dos corrientes de opinidn
principales con respecto a las Convenciones de La Haya de 1964.

22. A juicio de algunos representantes, las Convenciones eran instrumentos adecua-
dos y viables y constituian una contribucidn importante a la unificacidn del derecho.
Por 1o tanto, no deberfan revisarse antes de ponerlas a prueba en la préctica, ni
antes de que se estuviera razonablemente seguro de que podria elaborarse un ingtru-
mento mejor; a este respecto, la ratificacidén de las Convenciones, aun cuando fuese
acompafiada de la reserva prevista en el articulo V de la Convencidn sobre unifica-
cidn del derecho relativo a la venta internacional de bienes seria conveniente.
Ademds, antes de revisar las Convencilones, es menester tener cierta seguridad de
que serd posible elaborar un instrumento mejor. Algunos representantes expresaron
la opinidn de que cualquier medida que tomase la Comisidn, aparte la de recomendar
a los Estados que se adhiriesen a las Convenciones, podria frenar la tendencia
actual hacia la ratificacidn o la adhesidén: EL observador designado por el Insti-
tuto Internacional para la Unificacidn del Derecho Privado (UNIDROIT) opind que,

en general, las objeciones a las estipulaciones de las Convenciones ya habian sido
examinadas en la Conferencia diplomdtica de 1964 y habian sido rechazadas.

23, A juicio de otros representantes, las Convenciones de La Haya de 1964 no
correspondian a las necesidades y realidades del momento y, en interés de la unifi-
cacidn, convendria revisar las Convenciones en breve plazo. Los representantes

que compartieron esta opinidn sefialaron gue a la Conferencia de La Haya de 196U,

en la que se adoptaron las Convenciones, sbélo habian asistido 28 Estados y que no
habia estado representado ninguno de los paises en desarrollo.

24. Varios representantes de los paises en desarrollo opinaron que las Convencio-
nes de La Haya de 1964 no habian tenido en cuenta los intereses de dichos paises.
Otros representantes consideraron también que era esencial que en lo sucesivo se
tuviesen en cuenta los sistemas juridicos y los intereses de los paises no repre-
sentados en la Conferencia de La Haya de 196L4.

25. Algunos representantes expresaron la opinidn de que las Convenciones incorpo-
raban ciertos conceptos juridicos de cardcter artificial que algunos Estados encon~
trarian dificiles de aceptar. Ademds, muchas disposiciones tenian por objeto faci-
litar el comercio entre paises de la misma regidn y no entre paises de diferentes
continentes. Por lo tanto, no tenia objeto que la Comisidn recomendara a los
Estados que se adhirieran a la Convencidn.

26. El observador del UNIDROIT dijo que, a su juicio, la revisidn de las Conven-
ciones de La Haya de 1964 sdlo podrfan emprenderla los Estados que hubiesen esta-
blecido las Convenciones, mientras que aquellos otros que no las hubiesen firmado,
si bien podrian concertar un acuerdo independiente, no estaban facultados para
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enmendar las Convenciones. A su juicio, el UNIDROIT sdlo podria actuar si las
propias Convenciones le autorizaban a ello.

27. EL observador de la Conferencia de La Haya sobre Derecho Internacional Privado
subrayd las contradicciones entre el sistema establecido en el articulo 2 de la ley
uniforme sobre venta internacional de bienes, de 1964, y la Convencidn de La Haya
de 1955. Opind que cualquier solucidn futura en materia de venta internacional de
bienes tendrd gue establecer una coordinacidn entre las normas sustantivas y las
normas sobre conflicto de leyes. En realidad, estas Ultimas no se pueden dejar de
lado mientras haya Estados que no hayan aceptado la ley uniforme.

28. El Sr. H. Scheffer, que fue Secretario General de la Conferencia Diplomdtica
de La Haya de 1964 sobre la unificacidn del derecro relativo a la venta interna-
cional de mercaderias, en una declaracidn hecha por invitacidn del Comité I en nom-
bre del Gobierno de los Paises Bajos, afirmd que dicho Gobierno, que habia organi-
zado la Conferencia de 1964 y que estaba sujeto a ciertas obligaciones enunciadas
en las cldusulas finales de las Convenciones de La Haya de 1964, estaria siempre
dispuesto a continuar prestando asistencia en esta esfera si lo pedian las Naciones
Unidas u otras organizaciones.

29. Algunos representantes se refirieron al parrafo 2 de la recomendacidn II
incluida como anexo al Acta Final de la Conferencia Diplomdtica de La Haya sobre
la unificacidn del derecho relativo a la venta internacional de mercaderias, en

el cual la Conferencia recomienda que el UNIDROIT establezca un comité compuesto
de representantes de los gobiernos de los Estados interesados, que examine las
medidas que deberian adoptarse para promover la unificacidn del derecho relativo

a la venta internacional de mercaderias. Un representante sefiald también el
articulo XIV de la Convencidn de La Haya de 1964 relativa a una ley uniforme sobre
la venta internacional de mercaderias en el que se estipulaba que, después que
dicha Convencidn hubiera estado en vigor durante tres afios, cualquier Pais Contra-
tante podia solicitar la celebracidn de una Conferencia para los efectos de revi-
sidn; que los paises iliavitados a la Conferencia que no fueran Partes Contratantes
tendrian la calidad de observadores a menos que los Paises Contratantes decidieran
otra cosa en la Conferencia, por mayoria de votos, y que los observadores tendrian
todos los derechos de participacidn, pero no el de voto.

30. Otros representantes consideraron que debia prepararse una nuevs convencidn
aceptable para todos los Estados, o al menos para la mayoria de ellos, abierta a

la adhesidn de todos los Estados que participaran en el comercio internacional.

La Comisidn debia crear un drgano que preparara un proyecto de nueva convencidn de
alcance mundial que tuviera en cuenta los intereses de todos los paises, y las
Naciones Unidas debian posteriormente convocar una conferencia internacional a efec-
tos de adoptar tal convencidn.

31. Después de sefialar que la unificacidn del derecho relativo a la venta interna-
cional de mercaderias sdlo podria efectuarse mediante una nueva convencidn, un
repregsentante sugirid que la nueva convencidn utilizara, como documentos prepara-
torios, las decisiones de las Naciones Unidas y de sus Organos relacionados con la
unificacidn de las relaciones comerciales y destinadas a eliminar el colonialismo
y las manifestaciones de neocolonialismo de las relaciones econdmicas internacio-
nales, los principios que rigen las relaciones comerclales internacionales y las
politicas comerciales aprobadas en 1964 por la UNCTAD, las condiciones generales

de venta y los modelos de contratos preparados por la Comisidn Econdmica para
Europa de las Naciones Unidas, las condiciones generales de entresa de mercaderias
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preparadas por el Consejo de Asistencia Econdmica Mutua (1968), el texto de las
Convenciones de La Haya de 1964 y 1955, y las normas aceptables de derecho muni-
cipal que rigen las relaciones respecto de los contratos de venta internacionales.

3)  Convencidn de La Haya de 1955

32. La Comisidn examind la Convencidn de La Haya de 1955 sobre la ley aplicable a
las ventas internacionales de bilenes muebles corporales (que en adelante se deno-
minard Convencidn de La Haya de 1955) teniendo en cuenta una nota del Secretario
General con las respuestas de los Estados relativas a dicha Convencidn y las obser-
vaciones formuladas por el Secretario General de la Conferencia de La Haya sobre
Derechc Internacional Privado (A/CN.9/12 y Add.l, 2 y 3). La Comisidn tuvo asimismo
ante si una propuesta presentada por la delegacidn de la UERSS sobre la unificacidn
de las normas de derecho relativag a la venta internacional de mercaderias

(A/CN.9/L.9).

33. En un debate general efectuado el sus 28a. a 3la. sesiones, celebradas los
dias 4, 5 y 6 de marzo de 1969, la Comisidn examind los aspectos generales de la
Convencidn de La Haya de 1955 y las medidas que deberia tomar con respecto a esa
Convencidn. En los pdrrafos 35 y 36 infra se resumen las observaciones que hicie-
ron los miembros de la Comisidn durante estas sesiones.

3L, Bl Comité I examind las disposiciones de la Convencidn de La Haya de 1955 en

sus sesiones séptima y décima, celebradas los dfas 1l y 14 de marzo de 1969 (véase
A/CN.9/L.15, pdrr. 9). En el anexo II del presente informe se resumen las obser-

vaciones que hicieron los miembros de la Comisidn y los observadores de las orga-

nizacioneg durante esas sesiones.

35. Algunos representantes subrayaron la importancia de la Convencidn de La Haya
de 1955 y opinaron que, por lo menos en la etapa actual del desarrollo del derecho
relativo a la vénta internacicnal de bienes, las normas sobre conflictos de leyes
eran necesarias, y que, por ese motivo, la finalidad de la Convencidn era util.
Ciertos representantes, que eran partidarios de la preparacidn de una nueva conven-
cidn para sustituir las Convenciones de La Haya de 1964, sostuvieron que las normas
sobre conflictos de leyes deberian formar parte integrante de una nueva convencidn
sobre la venta internacional de bienes. Se expresd también la opinidn de que la
Convencidn hsbia sido preparada por un nimero limitado de Estados y que se la debia
analizar a fin de determinar si sus disposiciones favorecian indebidamente a los
paises exportadores.

36. El observador de la Conferencia de La Haya sobre Derecho Internacional Privado
dijo que la Conferencia recibirfa con agrado las opiniones de los miembros de la
Comisidn qgue no eran Estados miembros de-la Confersncia y que si la Comisidn esti-
maba que debia revisarse la Convencidn de La Haya de 1955, la Conferencia estaria
digcpuesta a estudiar esta posibilidad.

L) Decisidn de la Comisidn

37. En la décima sesidn del Comité I, celebrada el 1L de marzo de 1969, el repre-
sentante de Hungria presentd un proyecto de resolucidn en nombre del Brasil, los
Estados Unidos de América, Ghana, Hungria y la India (A/CN.9/L.10). En la misma
sesidn, el representante de Kenia pidid que se incluyera a su pais entre los autores
del proyecto de resolucidn. Después de haberse introducido ciertas enmiendas, el
Comité I aprobd el proyecto de resolucidn para presentarlo a la Comisidn.
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38.

La Comisidn, en sus segiones 43a. y Llha., celebradas el 25 y 26 de marzo de

1969 examind el proyecto de resolucidn presentado por el Comité I. En su Lha. sesidn
la Comisidn aprobd por unanimidad el siguiente proyecto de resolucidn:

"la Comigsidn de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil
Internacional,

"Recordando la resolucidn 2421 (XXIII) de la Asamblea General en que ésta
expresa la convicceidn de que la armonizacidn y unificacidn del derecho mercan-
til internacional al reducir o eliminar obstdculos de cardcter juridico que se
oponen al comercio internacional, han de contribuir notablemente a la coopera-
cidn econdmica entre los paises y, por ende, a su bienestar,

"Persuadida de que las Convenciones de La Haya de 1955 y 1964, como resul-
tado de muchos aflos de estudio e investigacidn bajo los auspicios de la Confe-
rencia de La Haya sobre Derecho Internacional Privado y del UNIDROIT, respec-
tivamente, constituyen una importante contribucidn a la armonizacidn y unifi-
cacidén del derecho sobre la venta internacional de bienes,

"Habiendo examinado las respuestas por escrito de los gobiernos a la pre-
gunta que les dirigid el Secretario General de si tenian intencidn de ratificar
las Convenciones de La Haya de 1955 y l96h, 0 de adherirse a ellas, y los moti-
vos de su decisidn, asi como los comentarios verbales y escritos sobre las
disposiciones de las Convenciones formuladas por los miembros de la Comisidn
en su segundo periodo de sesiones,

"Habiendo examinado ademds los estudios presentados por los gobiernos
sobre las Convenciones de La Haya de 196k4,

"Teniendo presente que siete paises han ratificado la Convencidn de La
Haya de 1955, y tres paises las Convenciones de La Haya de 196k,

"Tomando nota de las declaraciones hechas por varios gobiernos sobre su
intencidn de adherirse a las Convenciones, y no queriendo demorar o impedir
la ratificacidn progresiva de estas Convenciones por los paises que deseen
ratificarlas,

"Congiderando, al propio tiempo, las opiniones expresadas por varios
gobiernos segun las cuales las Convenciones, en su texto actual, no son ade-
cuadas para su aceptaciodn en el mundo entero,

"Estimando que en la formulacidn de normas uniformes generalmente acep-
tables para reglr la venta internacional de bienes debe tenerse en cuenta,
en la medida de 1o posible, la labor ya realizada en esta esfera, y que debe
evitarse la duplicacidn de actividades mediante la colaboracidn, cuando ello
sea aproplado, con las organizaciones que trabajan en este campo,

"Decide:

"l. Pedir al Secretario General que complete el andlisis de las respues-
tas recibidas de los Estados con respecto a las Convenciones de La Haya
de 1964 (A/CN.9/17), teniendo presentes las respuestas y los estudios reci-
bidos desde que se inicid su preparacidn y los comentarios escritos y verbales
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hechos por los miembros de la Comisidn durante su segundo periodo de sesiones,
y que presente ese andlisis al Grupo de Trabajo establecido en virtud del
pédrrafo 3;

"2, Pedir al Secretario General que prepare un anilisis de las respuestas
racibidas de los Estados con respecto a la Convencidn de La Haya de 1955, asi
como de los comentarios escritos y verbales hechos por los miembros de la
Comisidn durante su segundo periodo de sesiones, y que presente ese andlisis
al grupo de trabajo que se ha de establecer en virtud del parrafo 3;

"3, Establecer un grupo de trabajo compuesto por los catorce miembros de
la Comisidn siguientes: Brasil, Estados Unidos de América, Francia, Ghana,
Hungria, India, Irdn, Japdn, Kenia, México, Noruega, Reino Unido, Tunez y
Unidn de Repudblicas Socialistas Soviéticas el cual deberd:

g) Examinar logs comentarios y sugerenclas de los Estados, analizados en
los documentos que ha de preparar el Secretario General, de conformidad con
los anteriores pdrrafos 1 y 2, para ver cdmo podrfian modificarse los textos
presentes, a fin de hacerlos mds aptos para su mayor aceptacidn por paises de
diferentes sistemas juridicos, sociales y econdmicos, o si serd necesario
elaborar un nuevo texto con tal fin, o qué otras medidas podrian tomarse para
promover la armonizacidn o unificacidn del derecho sobre la venta internacional
de bienes;

g) Examinar la mejor forma de preparar y patrocinar un texto susceptible
de aceptacidn mds general, tomando también en consideracidn la posibilidad de
saber si los Estados estarian dispuestos a participar en una conferenciaj

g) Presentar un informe sobre la marcha de los trabajos a la Comisidn
en su tercer periodo de sesiones;

"}, Recomendar que los miembros del grupo de trabajo estén representados
por especialistas en el derecho relativo a la venta internacional de bienes;

"5. Pedir al Secretario General que invite a los miembros de la Comisidn
no representados en el grupo de trabajo, al UNIDRCIT, a la Conferencia de La
Haya sobre Derecho Internacional Privado y a las otras organizaciones interna-
cionales interesadas a que asistan a las sesiones del grupo de trabajo y reco-
mendar que estén representados por especialistas en el derecho relativo a la
venta internacional de bienes."

5) Observaciones

39. Un representante recordd su declaracidn anterior en el sentido de que la uni-
ficacidn del derecho relativo a la venta internacional de bienes sélo podia efec-
tuarse mediante un nuevo instrumento internacional que comprendiese tanto las normas
sustantivas como las normas sObre conflicto de leyes.

B. Los plazos y la prescripcidn en la venta internacional de bienes

LO. El tema de la armonizacidn y unificacidn del derecho relativo a los plazos y
la prescripcidn en la venta internacional de bienes fue examinado por la Comisidn
en sus 29a. a 3la. sesiones, celebradas los dias 5 y 6 de marzo de 1969, durante
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‘el debate general y por el Comité I en el curso de cuatro sesiones, celebradas los
dfas 17 a 19 y 24 de marzo de 1969. En los parrafos 43 y LY infra figura un resu-
men de las observaciones formuladas por los miembros de la Comisidn durante estas
reuniones.

L1. La Comisidn tuvo ante si una nota del Secretario General (A/CN.9/16 y Add.l
y 2) en la que se reproducfan los estudios sobre los plazos y la prescripcidn en
la, venta internacional de bienes presentados por los Gobiernos de Bélgica,
Checoslovaquia, Noruega y el Reino Unido. Ademds, el Secretario del Consejo de
Europa puso a disposicidén de la Comisidn un documento del Comité Europeo de
Cooperacidn Juridica de dicha organizacidn, titulado "Respuestas de 1los Gobiernos
de los Estados Miembros al cuestionario snbre plazos".

L2. La Comisidn agradecid los estudios presentados por los Gobiernos de Bélgica,
Checoslovaquia, Noruega y el Reino Unido. Estos estudios habfan resultado muy
Ytiles para la labor de la Comisidn.

L3, Se expresd la opinidn de que la armonizacidn de las normas relativas a 1los
plazos para presentar reclamaciones en relacidn con las transacciones internacio-
nales de venta representaba un problema complejo, y que la Comisidn deberla con-
siderar sl este problema se podria resolver mediante la armonizacidn de las normas
sobre conflictc de leyes o por la adopcidn de normas sustantivas uniformes. 8e
sefiald, a este respecto, que, en términos generales, en los paises de derecho civil
las normas relativas a los plazos y la prescripcidn formaban parte del derecho
sustantivo, mientras que en los paises de common law se consideraban parte del
derecho procesal.

LL. Hubo consenso general en que seria conveniente que la Comisidn abordara inme-
diatamente esta cuestidn. Los estudios revelaban gran numero de disparidades entre
las normas legales de los sistemas juridicos de los distintos paises y una dife-
rencia fundamental de enfoque en los sistemas de derechs civil y de common law.
Varios representantes se refirieron a la labor ya realizada en esta esfera en el
proyecto preparado en 1961 y en las condiciones generales aprobadas en 1968 por

el Consejo de Asistencia Econdmica Mutua; en el proyecto de normas elaborado dentro
del marco del Comité Furopeo de Cooperacidn Juridica del Consejo de Europa y por

el Profesor H. Trammer en su proyecto preliminar de convencidn, que figura como
anexo al estudio presentado por el Gobierno de Checoslovaquia.

Decisidn de la Comigidn

L5. En la 1l2a. sesidn del Comité I, celebrada el 18 de marzo de 1969, los repre-
sentantes de Hungria y del Reino Unido presentaron una recomendacidn sobre 10s
plazos y la prescripcidn en la venta internacional de bienes, que el Comité les
habia pedido que preparasen. Tras haber introducido ciertas enmiendas, el Comité I
aprobd la propuesta en su l5a. sesidn, ceelebrada el 24 de marzo de 1969, para
someterla a la Comisidn.

L6. La Comisidn examind la recomendacidn del Comité I en su Lha. sesidn, celebrada

el 26 de marzo de 1969, y en esa misma sesidn aprobd por unanimicdad la siguiente
decisidn:
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"l. ILa Comisidn decide.establecer un Grupo de Trabajo integrado por siete

miembros:

Argentina, Bélgica, Checoslovaquia, Japdn, Noruega, Reino Unido

de Gran Bretafia e Irlanda del Norte y Republica Arabe Unida. El Grupo de
Trabajo debe componerse de personas especilalmente calificadas en la rama
del derecho que se someta a la consideracidn del mismo.

2. El Grupo de Trabajo:

a)

o)

estudiard el tema de los plazos y la prescripcidn en la venta inter-
nacional de bienes con miras a preparar un proyecto preliminar de
convencidn internacional;

se limitard a examinar la formulacidn de un plazo general de pres-
cripcidn extintiva por la que se extingan o prescriban los derechos
de un comprador o vendedor; el Grupo de Trabajo no deberd examinar
los plazos esreciales en virtud de los cuales pueden prescribir
derechos partic ilares del comprador o del vendedor (a saber, el
derecho a rechazar los bienes, a negarse a entregar los bienes o a
reclamar dafios y perjuicios por iancumplimiento de las condiciones
del contrato de venta), ya que estos aspectos se pueden tratar en
forma mds adecuada en el Grupo de Trabajo sobre la venta interna-
cional de bienes.

3. En sus trabajos, el Grupo de Trabajo dedicard especial atencidn, entre
otros, &a los puntos siguientes:

a

o

oY

)
)
c)
)
)

f)

g)

h)

i)

el momento en que empieza a contar el tiempo;

la duracidn del plazo de prescripcidn;

las circunstancias en que se puede suspender o0 interrumpir el plazo;
las circunstancias en que se puede terminar el plazo;

en qué medida, si la hay, debe ser susceptible de modificacidn el
plazo de prescripcidn por acuerdo de las parteu;

si la prescripcidn debe declararla el tribunal suo officio o dnica-
mente a instancia de parte;

si el proyecto de convencidn preliminar debe revestir la forma de
una ley uniforme o una ley modelo;

si serd necesario hacer constar que las reglas del proyecto de con-
vencidn preliminar surtiran efecto como normas sustantivas o
procesales;

en qué medida serd necesario tener en cuenta las normas sobre con-
flictos de leyes.

L, La Comisidn pide al Secretario General que notifique a las organizaciones
intergubernamentales y a las organizaciones no gubernamentales internacionales
gue desarrollan actividades en esta esfera la fecha de la reunidn del Grupo de

Trabajo.

Pide asimismo al Secretario General que envie los estudios a que se
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hace referencia en el pdrrafo 41 supra a los miembros de la Comisidn asi como
a las organizaciones antedichas a fin de que comuniquen sus observaciones al
Grupo de Trabajo lo antes posible. Se pide ademds al Secretario General gque
remita a los miembros de la Comisidn y a las mismas organizaciones cualquier
proyecto preparado por el Grupo de Trabajo. Se prevé que en 1970 S 1971 se
terminard un proyecto . r2liminar de convencidn, y la Comisidn pide al Grupo
de Trabajo que le presente un informe sobre la marcha de sus trabajos en su
tercer periodo de sesiones."

L7. Respecto del Grupo de Trabajo establecido en virtud de esa decisidn varios
representantes declararon que la composicidn de ese Grupo de Trabajo que incluia
a los cuatro miembros de la Comisidn que habian presentado estudios sobre el tema
de los plazos y la prescripcidn en la venta internacional de bienes, constituia un
arreglo especial y no debia considerarse como un precedente para la comppsicidn

de otros grupos de trabajo que la Comisidn pudiese establecer.

C. Condiciones generales de venta y contratos tipo, "Incoterms" y otros
tdrminos comerciales

48, La Comisidn examind el tema de las condiciones generales de venta y contratos
tipo, los "Incoterms" y otros términos comerciales, durante un debate general cele-
brado en el curso de sus sesiones 28a. a 3la. celebradas los dias 4, 5 y 6 de marzo
de 1969; el tema también fue examinado por el Comité I durante su octava sesidn.

En dicha sesidn, el Comité I decidid que los phntos a) (Condiciones generales de
venta y contratos tipo) y d) ("Inconterms" y otros términos comerciales) del tema L
del programa se estudiaran conjuntamente, dada la relacidn que existia entre ellos.
La Comisidn coincidid con ese punto de vista y el presente informe, por consiguiente,
trata de ambos puntos bajo un solo epigrafe. En los pdrrafos 50 a 58 infra figura
un resumen de las observaciones formuladas por los miembros de la Comisidn y por
los observadores de las organizaciones.

49. La Comisidn tuvo ante si, por 1o que respecta a las condiciones generales de
venta y contratos tipo, un informe del Secretario General (A/CN.9/18) y una pro-
puesta presentada por los Estados Unidos (A/CN.9/L,8), y en lo relativo a los
"Incoterms" y otros términos comerciales, una nots del Secretari: General (A/CN.9/14)
en que se reproduce un informe presentado por la Cémara ~. Comercio Internacional
(CCI) para el segundo periodo de sesiones de la Comisidn. Varios representantes
expresaron su agradecimiento por el informe de la CCI.

50. En el debate relativo a las posibilidades de promover un uso mds amplio de las
condiciones generales de venta y de los contratos tipo existentes, asi como de los
"Incoterms", la Comisidn examind la funcidn que esas formulaciones habian desempe-
flado en el proceso de unificacidn del derecho sobre la venta internacional de
bienes. Varios representantes opinaron que existia una relacidn entre las condi-
clones generales y una ley uniforme sobre la venta de bienes, dado que las dispo-
siciones de una ley uniforme deberian dejar cierto margen para la aplicacidn de las
condiciones generales. También se expresd la opinidn de que incluso si no exis-
tiera una ley uniforme sobre las ventas que contara con una amplia aceptacidn, las
condiciones generales de venta y los contratos tipo seguirian siendo Utiles.

51. Un representante expresd la opinidn de que las condiciones generales de venta
brindaban las perspectivas de unificacidn mds favorables porque tenian esencialmente
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cardcter prdctico y se aceptaban mds fécil y rdpidamente que las convenciones que
entrafiaban principios juridicos bdsicos. Otros representantes sefialaron que la
aplicacidn de condiciones generales podia contribuir a eliminar las controversias
comerciales internacionales y, en Ultima instancia, podria llevar al estableci-
miento de un derecho mercantil uniforme.

52, Varios representantes ponderaron el cardcter juridico de las condiciones gene-
rales y contratos tipo. Se seflald que las condiciones generales, tales como las
establecidas por la Comisidn Econdmica de las Naciones Unidas para Europa (CEPE),
eran aplicables uUnicamente por acuerdo entre las partes y que cualesquier reglas
obligatorias de derecho interno aplicable prevalecian sobre ellas en caso de con-
flicto. Por otra parte, las Condiciones Generales del Consejo de Asistencia
Econdmica Mutua (CAEM), siendo de cardcter obligatorio y por lo tanto aplicables
independientemente de la voluntad de las partes, prevalecian sobre la totalidad de
derecho interno, incluidas sus reglas obligatorias. Debido a esa diferencia, se
consideraba que las Condiciones Generales del CAEM se acercaban mgs por su caracter
a una ley uniforme que a las condiciones generales.

53. La Comisidn convino en general que, entre el considerable numero de condiciones
generales de venta y contratos tipo existentes, deberia fomentarse el mds amplio

uso de los que habia preparado la Comisidn Econdmica de las Naciones Unidas para
Europa (CEPE). Se examind la posibilidad de extender fuera de Europa la aplicacidn
de esas formulaciones en su forma actual. Si bien algunos oradores opinaron que la
aplicacidn de las condiciones szenerales de la CEPE no tropezaria con ningin obstdculo
juridico en los paises situados fuera de Europa, otros manifestaron que tal vez
fuera necesario introducir algunas modificaciones a fin de que esas formulaciones
fueran mds ampliamente aceptables. Un representante considerd que debia dejarse
algin margen para que los paises econdmicamente mds débiles se apartaran de las
disposiciones de las mencionadas condiciones generales con miras a proteger sus
intereses.

SLh. También se sefiald que las condiciones generales de la CEPE no se conocian bien
fuera de Europa, 1lo que impedia su uso mas amplio. La Comisidn estimd undnimemente
que la amplia difusidn de las formulaciones de la CEPE contribuiria a que éstas
fueran mds conocidas y fomentaria su uso mds amplio. Un “epresentante expresd la
opinidn de que si bien era partidario de la amplia difusidn de las condiciones gene-
rales de la CEPE, no creia conveniente recomendar esos textos mientras no se hubiera
llegado a un acuerdo sobre los principios que regian la venta internacional de
bienes.

55. Se considerd, por lo general, que el método que tenia mayores probabilidades
de promover el uso mds amplio de las condiciones generales de venta y contratos
tipo de la CEPE seria el establecimiento de un comité mixto de las cuatro comisiones
econfmicas regionales de las Naciones Unidas, © bien la convocacidn de una reunidn
de esos Organos para estudiar la posibilidad de utilizar, en todas las regiones,
esas formulaciones y de estudiar las revisiones necesarias en los textos. Algunos
representantes sugirieron que la Organizacidn de los Estados Americanos, la
Organizacidn de la Unidad Africana y la Comisidn Econdmica para América Central
fueran invitadas también a participar en esa reunidn. Al mismo tiempo se insistid
en que seria necesario un considerable trabajo preparatorio antes de celebrar una
reunidn de ese tipo y que también habria que tener en cuenta las consecuencias
financieras. A este respecto, la Comisidn acogid favorablemente el generoso ofre-
cimiento del representante del Japdn de contribuir a su labor preparando, para que
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la, Comisidn lo utilizara, un estudio comparado de las condiciones generales de
la CEPE.

56. Varios representantes sugirieron que también se difundiera informacidn sobre
las condiciones generales del CAEM. EL observador designado por el CAEM dijo que
la secretaria de dicho organismo estaria dispuesta a proporcionar una versidn
inglesa de las condiciones generales del CAEM para su difusidn.

57. En 1o referente a los "Incoterms", se considerd por 1o general que deberian
mantenerse en su forma presente y que debia fomentarse su mds amplia utilizacidn.
Un representante sefiald algunas diferencias entre las interpretaciones de los
"Incoterms" y las definiciones utilizadas en el C8digo Comercial Uniforme de los
Estados Unidos.

58. Algunos representantes subrayaron la necesidad de formular nuevas condicionesg

generales para los productos tropicales y para su utilizacidn en las exportaciones
de los paises en desarrollo.

Decisiones de la Comisgidn

50. En su l2a. sesidn, celebrada el 19 de marzo de 1969, el Comité I aprobd una
recomendacidn para presentarla a la Comisidn.

60. La Comisidn, en su Lba. sesidn, celebrada el 26 de marzo de 1969, examind la
recomendacidn del Comité I y, en dicha sesidn, aprobd por unanimidad la decisidn

siguiente:

"[,a Comisidn decide:

Con respecto a las condiciones generales de venta y contratos tipo

1. a) Pedir al Secretario General que transmita el texto de las condiciones
generales de la CEPE relativas a instalaciones industriales, maquinaria, pro-
ductos de la industria mecdnica y la wadera a los Secretarios Ejecutivos de

las comisiones econdmicas de las Naciones Unidas para Africa (CEPA), para Asia
vy el Lejano Oriente (CEPALO) y para América Latina (CEPAL), asi como a otras
organizaciones regionales que desarrollan actividades en esta esfera;

b) Pedir al Secretario General que facilite las citadas condiciones
generales en un numero adecuado de ejemplares y en los idiomas apropiados;
las condiciones generales deben ir acompafiadas de una nota explicativa en
que se describan, entre otras cosas, los ObJetivos de las condiciones gene-
rales de la CEPE y las ventajas practicas que ofrece la utilizacidn de las
condiciones generales en las transacciones comer:iales internacionales;

c) Pedir a las comisiones econdmicas re¢ .onales de las Naciones Unidas
que, al recibir las Condiciones Generales de la CEPE antes citadas, consulten
a los gobiernos de las regiones respectivas o a los circulos mercantiles inte-
resados, con objeto de formular sus opiniones y comentarios sobre: i) la
convenienria de ampliar el uso de las Condiciones Generales de la CEPE a las
regiones respectivas; ii) la existencia de lagunas o deficiencias en las
Condiciones Generales de la CEPE desde el punto de vista de los intereses
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comerciales de las regiones de que se trate y en particular sobre la conve-
niencia de formular condiciones generales aplicables a los productos de espe-
cial interds para esas regiones; iii) la conveniencia de convocar uno o mds
comités o grupos de estudio, a escala mundial o a escala mds limitada, dentro
de los cuales, con la participacidn (si procede) de un experto designado por
el Secretario General, se examinarian y aclararian las cuestiones planteadas
en el plano regional;

a) Pedir a las otras organizaciones a las que se transmitan las Condi-
ciones Generales de la CEPE que expresen sus puntos de vista sobre las cues-
tiones i), ii) y iii) del apartado c) supra;

e) Las opiniones y comentarios que se goliciten de las comisiones econ-
ndmicas regionales y otras organizaciones deberian transmitirse al Secre cario
General, de ser posible antes del 31 de octubre de 1969 ;

f) Pedir al Secretario General que presente, junto con las Condiciones
Generales pertinentes de la CEPE, un informe al tercer periodo de sesiones de
la Comisidn gue contenga (si procede) un andlisis de las opiniones y comenta-
rios recibidos de las comisiones econdmicas regionales y las otras organiza-
ciones interesadas;

g) Estudiar en el momento adecuado la posibilidad de establecer condi-
ciones generales que abarquen una gama mis amplia de productos que las férmu-
las concretas existentes. La viabilidad de este trabajo deberia examinarse
después de haber tenido ocasidn de estudiar las opiniones y comentarios soli-
citados de conformidad con los apartados c) y d) supra;

h) Acoger favorablemente la generosa oierta del representante del Japdn
de contribuir al trabajo de la Comisidn preparando, para uso de la misma, un
estudio comparativo de las Condiciones Generales de la CEPE;

Con respecto a las Condiciones Generales d¢ Entrega (CGE)Mﬁe 1968
preparadas por el Consejo de Asistencia Econdmica Mutua (CAEM):

2. a) Pedir al Secretario General que invite al CAEM g que facilite un
ndmero adecuado de ejemplares de las Condiciones Generales de Entrega (CGE)
de 1968 en inglés, acompafiados de una nota explicativa;

b) Pedir al Secretario General que transmita en 1os cuatro idiomas de
la Comisidn, segin proceda, las Condiciones Generales de Entrega antes citadas
vy la nota explicativa a los miembros de la Comisidn y a la Comisidn FEcondmica
para Africa, a la Comisidn Econdmica para Asia y el Lejano Oriente, a la
Comisidn Econdmica para Europa y a la Comisidn Econdmica para América Latina,
con fines informativos.

Con respecto a los "Incoterms'" 1957

3, a) Pedir al Secretario General que informe a la Cdmara de Comercio
Internacional de que, en opinidn de la Comisidn, serfa conveniente que la
CCI diera la més amplia difusidn posible a los "Incoterms" 1953 con objeto
de estimular su uso a escala mundial en el comercio internacional;
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b) Pedir al Secretario General que pongs en conocimiento de las comi-
siones econdmicas regionales de las Naciones Unidas, en relacidn con su examen
de las Condiciones Generales de la CEPE, las opiniones de la Comisidn acerca
de log "Incoterms" 1953."

D. Coordinacidn de las actividades q§_las organizaciones en la esfera de 1la
venta internacional de bienes

61. En su 28a. sesidn, celebrada el L4 de marzo de 1969, la Comisidn pidid al
Comité T que estudiase la cuestidn de la coordinacidn respecto de todos log puntos
correspondientes al tema de la venta internacional de bienes, es decir, los pro-
blemas de la unificacidn de las normas que rigen la venta internacional de bienes
y las leyes aplicables a las ventas internacionales, los plazos y la prescripcidn,
las condiciones generales de venta y contratos tipo, "Inconterms" y otros términos
comerciales.

62. La Comisidn opind que las decisiones que se adoptaran respecto de cada uno de
esos puntos y los métodos de trabajo en ellos previstos conducirian a una coordina-
cidn satisfactoria del trabajo de las organizaciones en la esfera de la venta inter-
nacional de bienes y que, en la fase actual de sus trabajos, no era precigo tomar
nuevas medidas relativas a la coordinacidn de esos temas.
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CAPITULO IIXI

PAGOS INTERNACIONALES

A, Instrumentos negociables

63. El tema de la armonizacidn y unificacidn del derecho relativo a los instrumentos
negociables fue examinado por la Comisidn durante un debate general celebrado en

el curso de sus 2%9a. a 3la. sesiones, los dfas 5y 6 de marzo de 1969, y por el
Comité II en el curso de siete sesiones, celebradas los dfas 6, T, 13 y 14 de marzo
de 1969. En los pdrrafos 65 a 81 infra figura un resumen de las observaciones
formuladas durante estas sesiones por los miembros de la Cemisién y por los obser-
vadores designados por las organizaciones.

6L. La Comisién tuvo ante si el "Informe preliminar sobre las posibilidades de
ampliar la unificacidn del derecho de las letras de cambio y los cheques"
(A/CN.9/19, anexo I), preparado por el Instituto Internacional para la Unificacidn
del Derecho Frivado (UNIDROIT) para el segundo periodo de sesiones de la Comisidn.
En este informe se examinan los criterios mediante los cuales podria promoverse,
en principio, la unificacidn. Muchos representantes que se refirieron al tema

de los instrumentos negociables expresaron su satisfaccidén por el informe del
UNIDROIT que, aunque de cardcter preliminar, suponia una contribucidn importante

a la labor de la Comisidn.

65. Un representante informé a la Comisidn de la existencia de un proyecto de ley
uniforme sobre instrumentos negociables para Centroamérica, preparado por la
secretaria Permanente del Tratado General de Integracidén Econdmica Centroamericana.
El observador de la Organizacidn de loa Estados Americanos (OEA) informd a la
Comisidén de que se habia preparado un proyecto de ley uniforme sobre instrumentos
negociables para los pafses de América Latina bajos los auspicios del Banco
Interamericano de Desarrollo, del que se estaba ocupando el Comité Juridico
Interamericano, el cual habfa decidido estudiar formas concretas de instrumentos
negociables, comenzando por las letras de cambio y los cheques, ambos solamente
para circulacidn internacional.

66. Al evaluar las medidas que podrian adoptarse con miras a la unificacidn, la
Comisién advirtid que habia dos principales sistemas de derecho relativo a los
instrumentos negociables, es decir, el representado por los Convenios de Ginebra

de 1930 y 1931 y el representado por la Pill of Exchange Act de Inglaterra y por

la Negotiable Instruments Law de los Estados Unidos (substituida por el artficulo 3
del Uniform Commercial Code). La Comisidn reconocid que incluso dentro de estos
sistemas todavia no se habia logrado una unificacidn total. Con respecto al
sistema de los Convenios de Ginebra, las leyes uniformes que constitufan el anexo

a estos Convenios no trataban de algunos problemas importantes, como el de la
provisién de fondos, y la uniformidad que estas leyes trataban de establecer se
habia. visto ademds comprometida por las reservas. De modo andlogo, existian diver-
genclas entre la legislacidn inglesa y la de los Estados Unidos, y, en consecuencia,
entre las leyes de los paises que habian adoptado como modelo una u otra legislacién.
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De todos modos, el consenso general fue que la unificacidn paralela de los dos
sistemas principales deberfa considerarse como una tarea diffcil y larga y que
la labor de unificacidn deberfa concentrarse en la bisqueda de un criterio que
permitiese reducir los problemas planteados por la coexistencia de estos sistemas.

67. La Comisidn estuvo también de acuerdo en que un mero estudio comparado de

las diferencias jurfdicas entre los sistemas no bastaria a los efectos de la labor
emprendida con miras a la unificacidn y que la enumeracidn y andlisis de diferencias
daria una idea excesivamente simplista del verdadero grado de disparidad. Por

este motivo, la Comisidn opind que un requisito previo para adoptar cualquier
decisidn definitiva sobre la viabilidad de la unificacidn, y un elemento necesario
para su labor, era recabar las opiniones y el apoyo activo de las instituciones
bancarias y mercantiles.

8. La Comisidn examind también la cuestidn de si los problemas que pudieran surgir
como consecuencia de la coexistencia del sistema de Ginebra con el sistema
angloamericano podrian resolverse adecuadamente por medio de normas sobre conflicto
de leyes, como las establecidas en el Convenio de Ginebra de 1930 para la solucidn
de determinados conflictos de leyes en materia de letras de cambio y pagarés

y el Convenio de Ginebra de 1931-para la solucidn de determinados conflictos de
leyes en materia de cheques. Se observd, a este respecto, que las normas sobre
conflictos de leyes no podrian por si solas facilitar la circulacidn internacional
de instrumentos negociables y que el sistema de la ley uniforme, en caso de que
fuera posible, ofreceria mds probabilidad de producir resultados satisfactorios.
Asimismo, el Observador designado por la Conferencia de La Haya sobre Derecho
Internacional Privado informd a la Comisidn de que la Conferencia, en 1968, habia
incluido en su futuro programa de trabajo, pero sin darle prioridad, un tema
titulado "La ley aplicable a los instrumentos negociables" y que, si la Comisidn
decidiera que un convenio relativo a los conflictos de leyes podria constribuir

a resolver los problemas existentes, la Conferencia estaria dispuesta a preparar
un proyecto de convenio de ese tipo.

69. En vista de la decisidn adoptada en su primer perfodo de sesiones é/ y del
informe preliminar del UNIDROIT, la Comisidén examind los métodos siguientes que
podrian, en principio, favorecer la unificacidn:

a) la posibilidad de lograr una aceptacidn mds amplia de los Convenios de
Ginebra de 1930 y 1931;

b) la posibilidad de revisar los Convenios de Ginebra de 1930 y 1931, con el
fin de hacer estos Convenios mds aceptables para los paises que siguen el sistema

angloamericano;

c) la posibilidad de crear un nuevo instrumento negociable.

a) Posibilidad de lograr una aceptacidn mds amplia de los Convenios de Ginebra
de 1930 vy 1931

70. La Comisidn llegd a la conclusidén de que este método no ofrecfa suficientes

probabilidades de éxito. Sin embargo, se expresd la opinidn de que deberia tratarse

3/  Documentos Oficiales de la Asamblea General, vigésimo tercer perfodo de
sesiones, Suplemento No. 16 (A/7216), pdg. 2L, pdrr. 26.
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de lograr que aceptaran los Convenios de Ginebra aquellos paises de derecho civil
que atdn no los habfan ratificado ni habian adaptado a ellos su legislacidn interna,
o que estaban estudiandc proruestas relativas a una legislacidn uniforme en esta
esfera; conforme a esa opinidn, era mejor aceptar los Jonvenios de Ginebra que
mantener un sistema independiente o tratar de crear un nuevo sistema diferente

de los existentes.

71l. Los representantes de paises de common law seflalaron que debido, entre otras
cosas, & las diferentes prdcticas bancarias y a la forma diferente de enfocar los
requicit.s formales, la aceptacidn de los Convenios de Ginebra por parte de los
vaises que segufan el sistema angloamericano exigiria inevitablemente una altera-
cidén fundamertal de sus prdcticas internas y de sus instituciones Jjuridicas en

esa esfera y que, por consiguiente, era escasa 0 nula la esperanza de poder
convencer a 1os gobiernos de esos paises de que se adhirieran a los Convenios.

A este respecto, los representantes de paises de coumon law pusieron de relieve que
el derecho angloamericano sobre .instrumentos negociables era en medida considerable
resultado de las prdcticas y usos de los banqueros y los comerciantes Yy representaba,
en cierto sentido, la conversidn de la lex non scripta en lex scripta; que la
evolucidn del derecho segufa dependiendo de los usos y prdcticas comerciales y de
la jurisprudencia; que las normas del common law segufan aplicdndose cuando no

eren incompatibles con las disposiciones legislativas, como se podia comprobar en
la Bill of Exchange Act inglesa, en la cual se habfan conservado ciertas normas

del common law ccmo las relativas a la suficiencia de la provisidn de fondos, la
prescripcidn y la capacidad de las partes y que el pensamiento juridico y la

manera de formular e interpretar las disposiciones juridicas en los pafses de
common law eran diferentes de los que prevalecian en los pafses de derecho civil.

T2. Tor su parte, los representantes de paises de derecho civil manifestaron que,
en general, podia considerarse que los Convenios de Ginebra representaban un sistema
satisfactorio de derecho sobre instrumentos negociables que habia suscitado pocas
dificultades, pero reconocieron que los Convenios en su forma actual no podian ser
recomendados sin reservas para su aplicacidén universal. A este respecto, algunos
representantes seflalaron que lcs Convenlos de Ginebra no eran completos y que algu-
nas de sus disposiciones habfan dado lugar a interpretaciones divergentes, especial-
mente en relacidén con las nuevas précticas que se habian ido creando desde la apro-
bacién de los Convenios.

b) Posibilidad de revisar los Convenios de Ginebra de 1930 y 1931

T5. La mayoria de los representantes estimaron que emprender una revisidén de los
Convenios de Ginebra con el fin de hacerlos més aceptables para los paises que
siguen el sistema angloamericano no seria un método eficaz de asegurar la unifor-
midad internacional de las cuestiones en que tal uniformidad era deseable, es decir,
de las transaccilones internacionales. Esos representantes sefialaron el hecho de
que las leyes uniformes anexas a los Convenios de Ginebra se aplicaban tanto a las
transacciones nacionales como a las internacionales, y que seria ilusorio esperar
que los Estados que ya eran Partes en los Convenios o los paises que seguilan el
sistema angloamericano modificasen sus leyes y précticas internas con el Unico fin
de lograr una mayor uniformidad en relacidn con las transacciones internacionales.
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T4. Sin embargo, algunos represententes estimaron que la solucidn consistente

en revisar los Convenios de Ginebra no debia descartarse de plano, en vista de
que habia pocas diferencias Jjuridicas de cardcter fundamental entre los Convenios
y las leyes angloamericanas y que, en algunos de los casos, tales diferencias

se superaban en la prdctica o conducian a resultados semejantes, como ocurria

con los protestos y en menor grado con los endosos falsos. Se sefiald en tal
sentido que aungque con arreglo a las leyes inglesas y norteamericana el protesto
no era necesario para tener derecho a recurso, en el caso de nc aceptacidn de una
letra librada en el pais, sf era indispensable en el caso de letras libradas en
el extranjero. Es decir que, por lo menos en relacidn con las transacciones
internacionales, el sistema angloamericano coincidia con el sistema de Ginebra,
con arreglo al cual el protesto por la no aceptacidn o la falta de pago era la
norma general. Fn cuanto al problema de la falsificacidn de firmas, se recalcd
que si bien en el common law la firma falsa no surtia efectos, y que en la
legislacidn inglesa y norteamericana se mantenia esta norma, en la seccidn 60 de
la Bill of Bxchange Act inglesa se previa una excepcidn puesto que en ciertas cir-
cunstancias se protegia a los banqueros que pagaban una letra con endoso falso de
las consecuencias resultantes de la nulidad de la letra. En tal sentido, se higzo
también referencia al concepto de abstraccidn, en el derecho civil de los paises
que siguen el sistema de Ginebra, en virtud del cual los derechos del tenedor de
un instrumento negociable no dependia de la transaccidn que habia dado lugar a €1
o causa, lo cual explicaba por qué, en el caso de un endoso falso, el endosante
podfa transmitir sin embargo al tenedor un titulo vdlido.

c) Posibilidad de crear un nuevo instrumento negociable para las transacciones
internacionales

75. En general se considerd que el método que tenia mds probabilidades de producir
resultados tangibles en los esfuerzos de la Comisidn por lograr la uniformidad
seria la creacidn de un nuevo instrumento negociable. Al llegar a esta conclusidn,
muchos miembros subrayaron que su preferencia por este método no se debia inter-
pretar como la expresidn de una opinidn definitiva sobre la viabilidad y
conveniencia de un nuevo instrumento. Se estimd que esta opinidn sdlo se podria
expresar después de un detenido estudio de los problemas existentes, sobre la

base de un cuestionario que se enviaria a las instituciones bancarias y
comerciales.

T6. Algunos representantes estimaron que el alcance del nuevo instrumento se
deberia limitar a cuestiones consideradas como indispensables para su libramiento
y circulacidn internacional. Opinaron también que la cuestidn de determinar si
este instrumento deberia ser utilizable a la vez como letra de cambio y como
cheque se debia dejar en suspenso hasta que se tuvieran plenas pruebas de la
importancia de cada uno de esos instrumentos en las transacciones internacionales.

77. Los debates de la Comisidn pusieron de manifiesto que la mayoria de los
representantes eran partidarios de un instrumento de uso facultativo. Sin
embargo, se estimd también que el cardcter facultativoe del nuevo ir strumento seria
de las cuestiones que habria que investigar mds a fondo, y que nada se ganaria
adoptando una decisidn prematura al respecto.

78. Un representante estimd que la cuestidn de si el nuevo instrumento deteria

utilizarse dnicamente en las transacciones internacionales o también en las
transacciones nacionales no se deberia decidir en ese momento. A su Jjuicio, rodwria
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darse una situacidn en la que, en relacidn con las transacciones internas, la
actual ' 2gislacidn interna sobre instrumentos negociables en el plano nacional
subsistiera durante algin tiempo, transcurrido el cual seria obligatorio el uso
del nuevo instrumento.

79. De conformidad con su anterior conclusidn de que cualguier estudio de 1las
posibles medidas de unificacidén deberia efectuarse sobre la base de un estudio

a fondo de las opiniones y sugerencias de las instituciones bancarias y comercilales,
la Comisidn opind que se deberfa preparar un cuestionario relativo a la creacidn de
un nuevo instrumento negociable, que se dirigiria a esas instituciones. ILa
Comisidn, después de escuchar las exposiciones de los observadores del Fondo
Monetario Internacional.(FMI), del UNIDROIT y de la Cdmara de Comercio Internacional
(CCI), por las que estas organizaciones manifestaron estar dispuestas & cooperar
con la Comisidn, opind que el cuestionario deberia ser redactado por el Secretario
General en consulta con esas organizaciones.

80. Algunos vepresentantes estimaron que, para preparar el cuestionario, era
indispensable efectuar un estudio preliminar de la naturaleza y caracteristicas del
instrumento proyectado. Otros representantes suglrieron gque el cuestionario

fuere acompafiado de un breve memo>  .do explicativo, pero que las preguntas corres=-
pondientes se hicieran en términos tales que los destinatarios pudieran exponer
libremente sus puntos de vista y sugerencias.

8l. Un representante expresd la opinidn de que seria conveniente invitar a ciertas
organizaciones como el UNIDROIT a preparar estudios técnicos sobre ciertas cues-
tiones relativas a la circulacidn y eficacia de los instrumentos negociables;

esos estudios, que demostrarian que en la prdctica se llegaba a soluciones similares
a pesar de las disposiciones legales divergentes, facilitarian la armonizacidn de

la legislacidn y de la jurisprudencia. Otros representantes, que compartian esa
opinidn, seflalaron que dichos estudios facilitarian también el trabajo de la
Comisidn sobre un nuevo instrumento negociable.

Decisiones de la Comisidn

82. En la 6a. sesidn del Comité II, celebrada el 13 de marzo de 1969, el repre-
sentante de Ghana presentd una propuesta de recomendacidn a la Comisidn en

nombre de Ghana, la India, Kenia, la Republica Arabe Unida, la Repudblica Unida

de Tanzania y Tdnez. Después de la introduccidn de ciertas enmiendas, la propuesta
fue aprobada por el Comité II en su Ta. sesidn, celebrada el 13 de marzo de 1969,
para ser presentada a la Comisidn.

83. En la Ta. sesidn del Comité II, celebrada el 13 de marzo de 1969, el
representante de Chile presentd una propuesta para una recomendacidn a la Comisidn,
que el propio Comité aprobd en su 8a. sesidn, el 14 de marzo de 1969.

84t. Ia Comisidn examind las dos recomendaciones del Comité II en sus 38a. y 39a,
sesiones, celebradas el 21 de marzo de 1969, y, en su 3%a. sesidn, aprobd por
unanimidad los textos y decisiones que figuran en los pdrrafos 85 a 89 infra.

a) Creacidn de un nuevo instrumento negociable para las transacciones
internacionales

85. En cuanto a las tres medidas posibles que se describen en el pdrrafo 69 supra,
que, en principio, podrian adoptarse para promover la armonizacidn y unificacidn
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del derecho relativo a los instrumentos negociables, la Comisidn opina que la
primera, es decir, el logro de una aceptacidn mds amplia de los Convenios de
Girebra de 1930 y 1931 sobre instrumentos negociables, no ofrece suficientes posi-
bilidades de éxito en el contexto de una unificacidn mundial del derecho relativo
a los instrumentos negociables. No obstante la Comisidn considera que deberia
tratarse de lograr que acepten los Convenios de Ginebra los paises pertenecientes
al sistema del derecho civil que todavia no los han ratificado, gque todavia no han
adaptado a esos Convenios su legislacidn interna o gque estdn estudiando propuestas
de legislacidn uniforme en esta esfera.

86. Por lo que respecta a la segunda solucidn posible, que consiste en revisar
los Convenios de Ginebra con el fin de hacerlos mds aceptables para los paises que
siguen el sistema del common law, la Comisidn opina que, aunque una revisidn de
los Convenios de Ginebra pueda conducir a la unificacidn o armonizacidn, y por lo
tanto no deba rechazarse de plano, los problemas que se plantean en las transacciones
financieras internacionales por la existencia de dos grandes sistemas juridicos
sobre instrumentos negociables podrian resolverse mejor recurriendo a la tercera
solucidn que consiste en crear un nuevo instrumento negociable. La principal
razdn en apoyo de esta conclusidn es que las leyes uniformes que integran el anexo
e los Convenios de Ginebra se aplican tanto a las transacciones nacionales como a
las internacionales y que no seria posible pedir a los paises que modifiquen unas
normas y usos bien establecidos, elaborados a través de un periodo considerable

de tiempo y que parecen dar plena satisfaccidn en las transacciones internas.

87. En consecuencia, la Comisidn decide estudiar mds a fondo la posibilidad de
crear un nuevo instrumento negociable que se utilizaria solamente en las transac-
ciones internacionales. A tal efecto, la Comisidn pide al Secretario General:

a) Que prepare un cuestionario, en consulta con el Fondo Monetario
Internacional, el UNIDROIT, la Cdmara de Comercio Internacional y, en su caso, con
otras organizaciones internacionales interesadas, tomando en consideracidn las
opiniones expresadas en la Comisidn;

b) Que envie dicho cuestionario a los gobiernos o a las instituciones
bancarias y comerciales, segin proceda;

c) Que ponga a disposicidn de la Comisidn en su tercer periodo de sesiones,
las respuestas al cuestionario, junto con un andlisis de las mismas, preparado
por el Secretario General en consulta con las organizaciones mencionadas en el
inciso a) supra.

b) Estudios sobre instrumentos negociables

88. la Comisidn observa que en ciertos puntos concretos relacionados con la
circulacidn y eficacia de los instrumentos negociables, las prdcticas comerciales
de los diversos paises frente » determinadas dificultades han llegado a soluciones
similares, no obstante la diversidad de sus sistemas juridicos. BEn consecuencia,
la Comisidn opina que un examen técnico comparado de las materias acerca de las
cuales parezca posible llegar a una unifcrmided ccnsidereble permitird precicsar la
raiz de las diferencias legislativas y podrd al mismo tiempo sefialar los medios
para reducir tales diferencias. Ademds, dichos estudios técnicos y su difusidn
pueden facilitar también la armoniwacidn de la Jurisprudencia, inclusive la de
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paises que tienen estatutos similares respecto de los instrumentos negociables
y serdn indudablemente Utiles para una progresiva armonizacidn de las legislaciones,
al menos en ciertas materias concretas.

89. En consecuencia, la Comisidn pide al Secretario General que invite, en el
momento oportuno, al Fondo Mcnetario Internacional, al UNIDROIT, a la Cdmara de
Comercio Internacional y demds organizaciones interesadas a que preparen estudios
relativos, entre otras cosas, 2 las siguientes cuestiones que se plantean en los
principales sistemas jurfdicos con un comentario sobre las soluciones que se han
dado, tanto por las practlcas zomerciales como por la jurisprudencia, a esas
materias:

a) El problema de les firmas y endosos falsos;

b) La exigencia de protestos y los efectos de la falta de aviso en casos de
falta de pago; y

c) El grado de responsabilidad por firma o aval.

B. Créditos mercantiles bancarios

90. El tema de los créditos mercantiles bancarios fue examinado por la Comisidn en
sus 2%a. y 3la. sesiones, celebradas el 5 y 6 de marzo de 1969, durante el debate
general, y por el Comité II en el curso de cuatro sesiones, celebradas los dias

10, 13 y 14 de marzo de 1969. En los parrafos 92 y 93 infra figura un resumen

de las observaciones hechas durante esas sesiones por miembros de la Comisidn y
observadores de organizaciones.

9l. Ia Comisidn tuvo ante s¥ un estudio titulado "Créditos documentales" (4/CN.9/15,
anexo I), presentado por la CCI para el segundo periodo de sesiones de la Comisidn.
Muchos representantes expresaron su satisfaccidn por el estudio de la CCI y mani-
festaron que los usos y prdcticas uniformes en materia de créditos documentales
(revisidn de 1962), preparados por la CCI, resultaban plensmente satisfactorios

en la prdctica.

92. Algunos representantes sefialaron el hecho de que, en ciertos casos, se habian
presentado dificultades de interpretacidn con respecto a determinados articulos
del Cédigo, y sugirieron que en los trabajos futuros en relacidn con los créditos
documentales se prestase especial atencidn al mejoramiento del Cdédigo.

93. Ia Comisidn tomd nota con satisfaccidn de que la CCI se proponia someter el
C8digo a una revisidn constante y que habia examinzdo el problema de la interpre-
tacidn uniforme, entre otras cuestiones relacionadas con el Cddigo, en las

reuniones semestrales de la Comisidn de la CCI sobre Técnicas y Prdcticas

Bancarias. También se expresd la opinidn de que las disposiciones del Cddigo
deberfan, a su debido tiempo, tomar en consideracidn los problemas que se presentaban
en relacidn con las nuevas formas del transporte plurimodal, es decir, del trans-
porte por medio de containers. El Observador designado por la CCI informd a la
Comisidn de que su organizacidn estaba examinando esos problemas y que estaria
dispuesta a presentar oportunamente un informe a la Comisidn.
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Lecisidn de la Comisidn

ok, En la séptima sesidn del Comité II, celebrada el 13 de marzo de 1969, el
Representante del Reino Unido presentd una propuesta de recomendacidn para presen-
tarla a la Comisidn, propuesta que fue aprobada por el Comité II en la misma
sesidn.

95. BEn sus 38a. y 3%9a. sesiones, celebradas el 2] de marzo de 1969, la Ccmisidén
examind la recomendacidn del Comité II y, en su 39a. sesidn, aprobd por unanimidad
la decisidn siguiente:

La Comisidn toma nota con aprobacidn de la valiosa contribucidn al
desarrollo del derecho mercantil internacional que constituyen los "Usos y
prdcticas uniformes en materia de créditos documentales" de la Cdmara de
Comercio Internacional ("el Cédigo") y expresa su satisfaccidn por las dispo-
siciones existentes de la Cdmara de Comercio Internacional para revisar la
aplicacidn del CSédigo, y, cuando proceda, modificarla.

Ia Comisidn pide al Secretario General que:

a) Seflale a la atencidn de los gobiernos la contribucidn que el uso del
C8digo puede aportar a la facilitacidn del comercio internacional;

b) Sefiale a la atencidn de esos gobiernos la conveniencia de informar a
la, Cdmara de Comercio Internacional de las dificultades que surjan en la
utilizacidn del CSdigo, ya sea por divergencias de interpretacidn o porque
alguna de sus disposiciones sea inadecuada o0 no se ajuste a las necesidades
comerciales;

c) Comunique a esos gobiernos que la Comisidn les recomienda la utiliza-
cidn del Cddigo en relacidn con las transacciones que supongan el
establecimiento de un crédito documental y que

d) Informe a la Comisidn, en su tercer perfodo de sesiones, acerca de las
medidas que se hayan adoptado para atender la peticidn formulada en los
anteriores incisos a), b) y c¢) y sobre cualquier trabajo que estén realizando
o0 proyecten otras organizaciones y que pueda afectar los procedimientos
utilizados en relacidn con los créditos comerciales bancarios.

Ia Comisidn decide que, a fin de facilitar los trabajos de su tercer
periodo de sesiones, se incluya el tema de los créditos comerciales bancarios
en el programa de trabajo de dicho pericdo de sesiones Unicamente en la
medida necesaria para considerar cualquier informe que el Secretario General
pueda presentar en conformidad con el inciso d) supra.

C. QGarantias v seguridades

96. El Comité IT examind el tema de las garantias y seguridades en sus sesiones
La. y 5a., celebradas el 10 de marzo de 1969, y en sus sesiones 7a. y 8a.,
celebradas los dias 13 y 14 de marzo de 1969.
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97. la Comisidn tuvo ante si el informe del Secretario General sobre las garantias
y seguridades en lo referente s los pagos internacionales (A/CN.9/20 y Add.1).
Teniendo en cuenta que los gobiernos no dispusieron de este informe para examinarlo
antes del segundo perfodo de sesiones de la Comisidn, muchos representantes, aun
expresando su reconocimiento por el informe, estimaron que no podfan examinarlo
adecuadamente en el momento actual. Ia Comisidn también tuvo ante si una propuesta
presentada por Hungria sobre la preparscidn de normas y prdcticas uniformes
relativas a las garantias bancarias (A/ON.9/L.15), la cual por el mismo motivo, no
pudo examinar adecuadamente. Ademds, la Comisidn escuchd une exposicidn del
observador designado por la Cdmara de Comercio Internacional (CCI) sobre la labor
de esta organizacidn en materia de garantias bancarias.

Decisidn de la Comisidn

98. ¥n su Ba. sesidn, celebrada el 14 de marzo de 1909, el Comité II aprobd una
propuesta de recomendacidn para presentarla a la Comisidn.

99. Ia Comisidn, en sus 38a. y 3%.. sesiones, ce):bradas el 21 de marzo de 1969,
examind la propuesta del Comité II y, en su 39a. sesidn, aprobd por unanimidad la
siguiente decisidn:

le Comisidn:

1. Pecide aplazar el examen de la cuestidn de las garantias y seguridades
hasta su tercer perifodo de sesiones;

2. Pide al Secretario General:

a) Que invite a los miembros de la Comisidn a que presenten las obser-
vaciones que deseen formular acerca del Informe del Secretario General sobre
las garantias y seguridades (A/ON.9/20 y Add.l);

b) Que complete su informe sobre garantfas y seguridades si dispone de
nuevos datos que, a su juicio, puedan ser Utiles & la Comisidn cuando ésta
examine la cuestidn en su tercer perfodo de sesiones;

c) Que invite a la Cdmars de Comercio Internacional a que presente a
la Comisidn, en su tercer periodc de sesiones, un informe sobre su labor en
la. esfera de ciertos tipos de garantias bancarias, tales como las garantias de
cumplimiento, las fianzas de oferta o fianzas de licitacidn y las garantias
para el reembolso de los anticipos hechos a cuenta en relacidn con contratos
internacionales de suministro y construccidn.

D. Coordinacidn de la labor de las organizaciones en materia de pagos
internacionales

100. En su 28a. sesidn, celebrada el 4 de marzo de 1969, la Comisidn pidid al

Comité II que examinara la cuestidn de la coordinacidn respecto de cada uno de los
tres puntos del tema "Pagos internacionales", es decir, instrumentos negociables,
créditos mercantiles bancarios y garantfas y seguridades. Ia Comisidn estimd que
sus decisiones acerca de cada uno de estos puntos y logs métodos de trabajo en ellas
considerados conducirian a una coordinacidn satisfactoria de la labor de las organi-
zaciones en materia de pagos internacionales y que, en la etapa actual de sus
trabajos, no era necesario adoptar nuevas medidas respecto de la coordinacidn de
estos temas.
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CAPITULO IV

ARBITRAJE COMERCIAL INTERNACIONAL

101l. El tema del arbitraje comercial internacional fue examinado por ls Comisidn

en sus 29a. a 3la. sesiones, celebradas el 5 y 6 de marzo de 1969, durante el debste
general, y por el Comité I en el curso de tres sesiones, celebradas los dfas 19,

20 y 21 de marzo de 1969.

102, La Comisidén tuvo ante si un informe del Secretgrio General sobre el arbitraje
comercial internacional (A/CN.9/21 y Corr.l), una bibliograffa sobre la legislacidn
relative al arbitraje (A/CN.9/24,/Add.1l y 2), asi como una nota relative a la
Convencién de las Naciones Unidas de 1958 sobre el reconocimiento y ejecucidn de
las sentencias arbitrales extranjeras (AfCN,Q/EZ vy Add.l), en que se tratabha de

la, situacidén de las ratificaciones de dicha Convencidn y de las respuestas de
ciertos Estados en cuanto a su intencidén de adherirse o no a le Convencidn.

103. Los representantes que hablaron sobre este tema felicitaron a la Secretaria
por el informe presentado que, por su minuciosidad y por la meners de estudiar a
fondo el problema, constitufe un documento de trabajo muy Gtil.

10k, La mayorfs de los represententes considerd que la Comisién no deberfs empren-
der por el momento la redaccién de una nueva convencidn sobre el arbitraje comerciel
internacional, dado que la elaboracién de una convencidn internacional sobre el
arbitraje comercisl planteabs dificultades considerables y tendrfe que ser uns

obrg de muy largo aslcance, & juzgar por la lentitud de los trebsjos que precedieron
la aprobeclén de las convenciones existentes.

105, Por las mismas razones otros representantes sefilalaron que, pese g cilertas
imperfecciones, no convenis modificar las convenciones existentes, en particular
la Convencidén de las Ngclones Unides sobre el reconocimiento y ejecucidn de las
sentencias arbitrales extranjeras, de 10 de junio de 1958, y la Convencién europes
sobre arbitrgje comercial internacional, de 21 de abril de 1961, cuya utilidad se
habia demostrado.

106. Casi todos los representantes opinaron que, por el momento, convenis concen-
trar los esfuerzos en una labor de informacidn y de estudio sobre la Convencidn

de 1958 y tratar de obtener el mayor nidmero de ratificaciones de dicha Convencidn
0 de adhesiones g ella.

107. La opinidén general fue que la labor mds eficaz que podria llevar a cabo la
Comisibén serfa abordar los problemas de aplicacidn prictica y de interpretacidn de
las convenciones existentes. En efecto, existian interpretaciones divergentes de
esas convenciones y seria conveniente tender lo méds posible a una interpretacién
uniforme. Se citaron en particular las dificultades que habia planteado la inter-
pretacién del articulo 2 de la Convencidn de las Naciones Unidas de 1958. Algunos
representantes consideraron que, para llegar a una interpretacidén uniforme de las
convenciones, seria Gtil disponer de una recopilacidén de las sentencias arbitrales
comerciales, o por lo menos de un resumen de dichas sentencias, cuando las partes
no se opusieran a su publicacidn.
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108. Por supuesto, esto no significaba que el arbitraje comercial internacional no
plantears otros muchos problemas y algunos representantes se mostraron partidarios
de crear un pequeflo grupo de trabajo que se ocupara de esta cuestidn y presentara
propuestas concretas en el préximo periodv de sesiones.

109, Otros representantes sugirieron que se nombrare un relator especial encargado
de realizar un estudio a fondo de los problemas méas importantes relacionados con
la aplicscidn e interpretacidn de las convenciones existentes, asi como de otros
problemas conexos.

110, Un representante, aun estando de acuerdo con la designacién de un relator
especial, se pronuncid a favor del envio de un cuestionario g los gobiernos y las
organizaciones interesadas a fin de obtener informacidén sobre: a) los puntos
enumerados en el capftulo II del informe del Secretario General (A/CN.9/21 y Corr.l);
b) las convenciones, acuerdos y reglamentos u otros instrumentos en los que fuera
parte el destinatario; c) los textos de las leyes nacionales pertinentes, incluidas,
llegado el caso, las leyes sobre aplicacidén de instrumentos internacionales;

d) los instrumentos que, en particular, requiriesen ser precisados por textos de
sentencias arbitrales o decisiones judiciales, junto con los textos de taeles
sentencias y decisiones; e) las medidas que la Comisidn podria adoptar para unificar
y armonizar el derecho del arbitraje comercial internacional. Dicho representante
opind que el relator especial podria preparar su informe sobre la base de las
respuestas a ese cuestionario.

Decisidn de la Comisidn

111. En su lha. sesidn, celebrada el 20 de marzo de 1969, el Comité I aprobd una
recomendacién para presentarla s la Comisidn.

112. La Comisidén, en sus Llha. y 45a. sesiones, celebradas el 26 de marzo de 1969,
examind la recomendacidn del Comité I y aprobd por unanimidad la siguiente decisién:

La Comisién decide designar al Sr. Ion Nestor (Rumania) como Relator
Especial sobre los problemgs méds importantes relacionados con la aplicacidn
e interpretacidén de las convenciones existentes y otros problemas conexos.
El Relator Especial contarid con la cooperacidn de los miembros de la Comisidn
y de las diversas organizaciones intergubernamentales y organizaciones no
gubernamentales internacionales interesadas, en 1o que respectsa a la
documentacidn.

La Comisidn expresa la opinidn de que el mayor ntmero posible de Estados
deberia adherirse g la Convencidn de las Naciones Unidas de 1958 sobre el
reconocimiento y ejecucidn de las sentencias arbitrales extranjersas.

113. El Relator Especial declard que el informe preliminar que se proponia presen-
tar a la Comisién en su tercer periodo de sesiones trataria especialmente de la
interpretacidn y aplicacidn de la Convencidén de las Naciones Unidas de 1958.



CAPITULO V

REGLAMENTACION INTERNACIONAL DEL TRANSFORTE MARITIMO

114, La Comisidn examind esta cuestién en sus sesiones 33a., 3ka., 4Oa., Lla. y
L6a., celebradas los dfas 12, 24 y 27 de marzo de 1969. Tuvo a la vista una nots
del Secretario General (A/CN.9,23) en la que se hacia una resefia del examen de lg
cuestidén en el primer periodo de sesiones de la Comisidn y se seflalaban las medidas
tomadas por la UNCTAD en esta esfera, en especial la resolucién 14 (II) de la
Conferencia, de 25 de marzo de 1968, titulada "Reglamentacién internacionel del
transporte marftimo", y la resolucidn 46 (VII) de la Junta de Comercio y Desarrollo,
de 21 de septiembr. de 1968. Ademds, en la nota se exponian las medidas adoptadas
sobre este tema pc.' lg Asamblea General en su vigésimo tercer perfodo de sesiones
/resolucién 2421 (XXIII), de 18 de diciembre de 1968, e informe de la Sexte Comisién,
A/Th08, pérrafo 17/ y se mencionabe la creacidn de une dependencis conjunte sobre
reglamentacién internacional del transporte marftimo (secretarfs de la UNCTAD/Oficina
de Asuntos Jurfdicos). En anexo figurabs una nots sobre lg funcién de ls Comisidn
en la reglamentacidn internacional del transporte maritimo, asi{ como la resolucidn
C.44 (XXI) aprobada el 29 de noviembre de 1968 por el Consejo de la Organizacidn
Consultiva Maritims Intergubernamental (OCMI).

115. Todos los representantes que hicieron uso de la palabra sobre este tema
consideraron que la Comisién era competente para tratar de la cuestidn de la regla-
mentacién del transporte maritimo internacional.

116. Sin embargo, hubo desacuerdo en cuanto al momento en que la Comisién debia
encargarse de esta cuestién, los métodos de trabasjo y la funcidn precisa de la
Comisibén en relacidén con las demds organizaciones u Organos interesados en el
derecho maritimo. Algunos representantes mencionaron también la cuestidén de los
temas que debia abordar la Comisidn.

117. En opinidn de casi todos los representantes, la Comisidén debia ocuparse con
cardcter de prioridad de este asunto, habida cuenta de las disposiciones de lsg
resolucidén 14 (II) de la UNCTAD, de la resolucién 46 (VII) de la Junta de Comercio
y Desarrollo y de la recomendacidn contenids en la resolicidn 2421 (XXIII) de la
Asambles General en el sentido de que la Comisidén considerars la inclusién de la
reglamentacidén internacional del transporte maritimo entre los temas prioritarios
de su programag de trabajo.

118. A juicio de la Comisién, la reglamentscién internacional del transporte mari-
timo formaba parte integrante del derecho mercantil internacional para cuye unifi-
cacién y armonizgcidn se habia creado la Comisidn, ya que diffcilmente podia dejar

de lado el examen de las leyes reguladoras de los contratos relativos a la entrega

de las mercaderias a los compradores de los paises extranjeros, lo cual no signifi-
caba que gozara de exclusividad para estudiar dicha reglamentacidén. Otros organismos
internacionales, en especial el Comité Maritimo Internacional, habian ya hecho una
contribucidn Gtil en esta esfera.
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119. Algunos representantes opinaron que en la resolucién 46 (VII) de la Junta se
habia encargado a la Comisién del Transporte Maritimo de la Conferencia que crears
un grupo de trabajo con el mandato de examinar los aspectos mercantiles y econdmicos
de la reglamentacidn internacional del transporte maritimo, pero no sus aspectos
Juridicos. Muchos representantes sefialaron que, si la Comisidn no iniciaba la
preparacidén de los proyectos de convenciones internacionales adecuados, cabia pensar
que la UNCTAD, que habia solicitado a la Comisidén que se encargara de esta labor,
tomara, segin lo previsto en su resolucidn 14 (II), otras medidas para llevar a cabo
dicha preparacién. Con objeto de evitar cualquier conflicto con la UNCTAD, que no
era competente para emprender ls codificacidn y armonizacidén del derecho mercantil
internacional, la Comisién debia colaborar con el grupo de trabajo de la UNCTAD,
conservando al mismo tiempo completa libertad de accidn en lo relativo a los aspectos
juridicos de la reglamentacidén internacional del transporte maritimo.

120, Algunos representantes, aun reconociendo que la Comisidn era competente para
ocuparse de esta cuestidn, estimaron que el problema mds importante era el de la
coordinacidn de sus actividades con las de la OCMI, las de lg UNCTAD y las del
Comité Maritimo Internacional. Convenia evitar toda duplicacidén de actividades que,
necesariamente, llevaris al caos. En su opinidn, la reglamentacidén internscional
del transporte maritimo constituia un problema vasto y complejo, que requeria cono-
cimientos muy especializados, y para el que la Comisidn no estaba preparada.

Puesto que 1la UNCTAD habia ya abordado la cuestidn, convenia esperar a que su

grupo de trabajo examinase los aspectos econdmicos y mercantiles de la reglamentacidn;
el resultado de esos trabajos ayudaria a delimitar las esferas en que se requeria
una decisidn de los Srganos juridicos.

121. Algunos representantes consideraron que la Comisidn no debia esperar a la
creacidén del grupo de trabajo de lg UNCTAD para decidir empezar sus trabajos sobre
esta cuestidn. Por otra par.e, si la Comisidn podia realizar uns labor de coordi-
nacidén, su mandato, en la forma establecida por la resolucién 2205 (XXI) de la
Asamblea General, le permitiria llevar a cabo una labor original y preparar los
textos de las convenciones. Los representantes consideraron que entre los temas
recomendados para su examen prioritario se deberian incluir la cuestidn del flete
y del contrato del fletamento, el contrato de expedicidn, el contrato de seguro
maritimo y el conocimiento de embarque.

122. Algunos representantes propusieron encargar a la Secretaria que realizara un
estudio con el fin de clasificar las cuestiones y distribuirlas entre los organismos
interesados, mantener y reforzar las relaciones con dichos organismos y ampliar €l
campo de operaciones de la dependencia conjunta. Este informe permitiria a la
Comisidn examinar con mayor precisidn y mayor conocimiento las dificultades de las
cuestiones gque merecian prioridad.

123. Otros representantes recomendaron la creacidn de un pequefio comité permanente
de enlace encargado de estudiar las sugerencias que formulars el grupo de trabajo
sobre reglamentacidn internacional del transporte maritimo que deberia constituir
la Comisidn del Transporte Maritimo de la UNCTAD en su préximo periodo de sesiones.
Algunos representantes objetaron que un comité restringido, ademds de representar
una duplicacidén del trabajo del comité de la UNCTAD, no permitiris una represen-
tacidén suficiente, y que seris dificil determinar su composicidén. Preferian confiar
la funcidén de enlace a la Secretaria, sin olvidar la funcidn de ls dependencig
conjunts de la secretarias de la UNCTAD y de la Oficing de Asuntos Juridicos de las
Naciones Unidas.
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124k, En el curso del debate, la OCMI y el Comité Maritimo Internacional manifestaron
que estaban dispuestos a colaborar con la Comisidén en esta cuestidn.

Decisidn de la Comisidn

125. Ghana v la India presentaron un proyecto de resolucidén (A/CN.9/L.17).
126. Bélgica e Italia presentaron otro proyecto de resolucidn (A/CN.9/L.18).

127. Posteriormente, la Argentina, Brasil, Chile, Ghana, la India, Irdn, Kenia,
México, la Repiblica Arabe Unida, la Repilblica Unida de Tanzania y Tdnez presentaron
una versidén revisada (A/CN.9/L.17/Rev.l) del proyecto presentado anteriormente por
Ghana y la India, en cuyo predmbulo se reproducis la mayor parte del predmbulo del
proyecto de Bélgica e Italia.

128. Se celebraron consultas oficiosas entre diferentes grupos regionales, como
resultado de las cuales se presentd, en la 4ba. sesidn de la Comisidn, celebrada

el 27 de marzo de 1969, un proyecto de resolucidn patrocinado ghora por los once
Estados originales, Jjunto con Bélgica y Espafia (A/CN.9/L.17/Rev.2). En consecuencia
el proyecto de resolucidén de Bélgica e Italia no fue presentado formglmente.

129. Los coautores, durante el debate sobre el proyecto de resolucidn, subrayaron
los esfuerzos realizados para llegar a una solucidn aceptable para todos y rindieron
homenaje al espiritu de colaboracidn que habia presidido las consultas oficiosas.

130. Algunos representantes, al mismo tiempo que declaraban que se adherian al
proyecto de resolucidn conjunto, subrayaron que lo hacian por espiritu de transaccidn,
pero formularon observaciones en cuanto a los aspectos financieros y técnicos de

la creacidn del grupo de trabajo previsto en el proyecto.

131. Varios representantes opinaron que la creacidn de este grupo de trabajo podria
facilitar en gran medida los debates sobre la cuestidn en el tercer periodo de
sesiones de la Comisidn.

132. Un representante declard que el mandato del grupo de trabajo deberia ajustarse
a los términos de la resolucién 14 (II), de 25 de marzo de 1968, de la Conferencis,
de las Naciones Unidas sobre Comercio y Desarrollo, y basarse en las recomendaciones
de la Comisidén del Transporte Maritimo de la UNCTAD.

133. En su L46a. sesidn, celebrada el 27 de marzo de 1969, la Comisién aprobd por
unanimidad el proyecto de resolucidén (A/CN.9/L.17/Rev.2), cuyo texto es el siguiente:

La Comisgidén de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacional,

Recordando la resolucién 2421 (XXIII) de la Asamblea Genersl, en la que
ésta recomendd a la Comisidn que estudiara la inclusidn de la reglamentacidn
internacional del transporte maritimo entre los temas prioritarios de su
programa de trabajo,

Advirtiendo que, en la citads resolucidn, la Asambles General tomé nota
con satisfaccidén de que la Comisibén se proponia ejecutar su trabajo en coope-
racién con drganos y organizaciones que se ocupan de la armonizacidn y unifi-
cacidn progresivas del derecho mercantil internacional,
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Habiendo examinado lg nota del Secretario General sobre el estudio de la
inclusidn de la reglamentacidn internacional del transporte marftimo entre los
temas prioritarios del programa de trabajo (A/CN.9/25), nota en la que se
exponen los trabajos realizados sobre esta materia desde el primer periodo
de sesiones de la Comisidn,

Consciente de la importancia de la cuestidn del transporte maritimo
internacional y de la conveniencia de una estrecha colaboracidén con los drganos
y organizaciones que ya ejercen sus actividades en esta esfera,

Felicitdndose de que tanto la Organizacidén Consultiva Maritima
Intergubernamental como el Comité Maritimo Internacional, a cuya actividad
desea rendir homenaje, le hayan brindado su plena colaboracidn,

Teniendo presentes, en particular, la resolucidn 14 (II), aprobada el
25 de marzo de 1968 por la Conferencis de las Naciones Unidas sobre Comercio
y Desarrollo en su segundo periodo de sesiones, en la que la Conferencia
encargaba a su Comisién del Transporte Maritimo que constituyese un Grupo de
Trabajo sobre reglamentacién internacional del transporte maritimo, y la
resolucién 46 (VII), aprobads & este respecto por la Junts de Comercio y
Desarrollo el 21 de septiembre de 1968,

Confirmando su deseo de que se establezca una estrechs cooperacidn entre
la, Comisidn y la UNCTAD, segin 1o manifestd el Presidente de su primer periodo
de sesiones, s quien expresa su reconocimiento, cuando por invitacidén de la
Comisibn expuso la opinidn de ésta en el segundo periodo de sesiones de 1lg
Conferenciag de las Naciones Unidas sobre Comercio y Desarrollo,

Considerando que es importante evitar la duplicacidn de actividades,

Tomando nota de que la Comisidn del Transporte Maritimo de la UNCTAD
celebrard su préximo periodo de sesiones en Ginebra en abril de 1969,

Habiendo examinado en su segundo periodo de sesiones el tema de lg regla~
mentacidn internacional del transporte maritimo,

1. Decide incluir la reglamentacidn internacional del transporte mari-
timo entre los temas prioritarios de su programa de trabajo;

2. Pide al Secretario General que prepare un estudio a fondo de la
cuestidén en el que, entre otras cosas, se haga un andlisis de los trabajos
en materig de reglamentacién internacional del transporte maritimo efectuados
o planeados en los drganos de las Naciones Unidas, o en las organizaciones
intergubernamentales o no gubernamentales, y que lo presente a la Comisidn
en su tercer periodo de sesiones;

3 Decide establecer un grupo de trabajo, integrado por los represen—
tantes de Chile, Ghana, India, Italia, Reino Unido de Gran Bretafia e Irlanda
del Norte, Repiiblica Arabe Unida y Unidn de Repliblicas Socialistas Soviéticas,
que podrd ser convocado por el Secretario General, ya por su propia inicia-
tiva o & veticidén del Presidente, el cual se reunird algin tiempo antes del
comienzo del tercer periodo de sesicnes de lg Comisién -~ y preferiblemente
poco antes del mismo - para indicar los temas y el método de trabaJjo sobre
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la cuestidn, tomando en consideracidn, si ya estd disponible, el estudio prepa-
rado por el Secretario General y teniendo plenamente presentes las recomenda-
ciones de la UNCTAD y de cualquiera de sus drganos, y que presentari su informe
a la Comisidén en su tercer periodo de sesiones;

L. Invita al Presidente de su segundo periodo de sesiones, y si éste no
pudiera desplazarse, gl miembro de la Comisidn que é1 designe, a que asista
al periodo de sesiones de la Comisidén del Transporte Maritimo de la UNCTAD,
que se celebrari en Ginebra en abril de 1969, y a que informe a dicha Comisidn
de ios debates habidos en la Comisidén de las Naciones Unidas para el Derecho
Mercantil Internacional durante su segundo periodo de sesiones y del deseo
de la Comisidn de fortalecer la estrecha colaboracidn y la coordinacidn efec-
tiva que existen entre ella y la UNCTAD, y

5. Pide al Secretario General qua, en el caso de que decida convocar
al grupo de trabsjo mencionsdo en el parrafo 3 supra, invite a los Estados
miemros de la Comisién y a las organizaciones intergubernamentales y no
gubernamentales que actlen en ess esfera a que asistan a la reunién del grupo
de trgbajo, si asf lo desean.
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CAPITULO VI

A, REGISTRO DE ORGANIZACIONES Y REGISTRO DE TEXTOS

134. La Comisién tomd nota con satisfaccidn de que la Asamblea General, en su
resolucidn 2421l (XXIII), de 18 de diciembre de 1968, habia autorizado al Secretario
General a establecer un registro de organizaciones y un registro de textos. La
Comisidn tomd nota también de que, en lo referente al registro de textos, la
Asamblea Ceneral ha pedido "g la Comisidn que examine mas a fondo en su segundo
periodo de sesiones la naturaleza y el alcance precisos de tal registro a la luz

del informe del Secretario General y de los debates celebrados sobre los registros
en el vigésimo tercer periodo de sesiones de la Asamblea General" y que el registro
se establezca "conforme a las nuevas directrices que seflale la Comisidn de las
Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacional en su segundo periodo de
sesiones". En consecuencia, la Comisidn, en su 29a. sesidn, celebrada el 5 de marzo
de 1968, en el transcurso del debate general, y el Comité II, en tres sesiones cele-
bradas los dias 14, 17 y 18 de marzo de 1969, volvieron a considerar con detalle

la naturaleza y el alcance de los registros tenlendo especiglmente en cuenta las
consecuencias financieras y las opiniones expresadas en el vigésimo tercer periodo
de sesiones de la Asamblea General. La Comisidn tuvo ante si una nota del Secretario
General sobre esta cuestidn (A/CN.9/2M), preparada para €l segundo periodo de
sesiones de la Comisidn, asi como un informe del Secretario General sobre las
consecuencias financieras y administrativas del establecimiento de los registros,
presentado a la Asamblea General en su vigésimo tercer periodo de sesiones

(A/C.5/1.648).

135. La Comisidn considerd los posibles medios de establecer los registros para
que éstos cumplieran plenamente su objetivo del modo més econdmico. El represen-
tante del Secretario General proporciond a la Comisidn informacidén detallada como
ampliacidén de la exposicidn sobre consecuencias financieras contenida en el
documento A/C.6/L.648.

Naturaleza de los registros

136. Hubo acuerdo gzneral en que los registros deberian responder a la doble
finalidad de ayudar a la Comisidn en su propia labor y de proporcionar al mundo
exterior (es decir, los gobiernos, las universidades, las organizaciones, los
circulos comercigles) textos ficilmente accesibles de instrumentos juridicos inter-
nacionales y otra documentacidn de interés en lg materia. Varios representantes
expresaron la opinidén de que en la fase inicial sdélo deberian figurar en el registro
de textos los titulos de los instrumentos internacionales y sus fuentes y que en

su tercer periodo de sesiones la Comisidn deberis adoptar una decisidn respecto

de lg publicacidn de los textos completos de los instrumentos, teniendo presentes
las posibles economias que pudieran realizarse al publicarlos completos. La mayoria
de los representantes opind que, al principio, para cumplir plenamente su finalidad,
en el registro de textos deberian figurar los textos de los instrumentos interna-
cionales y no simplemente su titulo y su fuente, y que deberian publicarse en
espafiol, francés, inglés y ruso.
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Alcance de los registros

137. La mayoria de los representantes opind que las materias a que deberian refe-
rirse los registros deberian coincidir en principio con los temas prioritarios que
se habian incluido, o que se habian de incluir, en el programa de trabajo de la
Comisidn.

138. IEn cuanto al registro de organizaciones, se expresd lsg opinidn de que dicho
registro deberia también contener informacidn sobre la labor de la propia Comisidn.

139. Por lo que hace gl registro de textos, habida cuenta de que mor razones finan-
cieras y practicas no parecia posible publicar inmediatamente el registro en su
integridad, la mayoris de los representantes opind que los trabajos sobre el registro
deberian efectuarse por etapas. Algunos representantes opinaron que, en la primera
etapa, el registro deberis abarcar la venta internacional de mercaderias (bienes
muebles corporales) y los instrumentos negociables. Otros representantes, si bien
manifestaron su gcuerdo con esta manera de agbordar el problema, sugirieron que
también se diera prioridad a los créditos comerciales bancarios y a las garantias

y seguridades, habida cuenta de la gran importancia de estos instrumentos en el
comercio internacional. Otro representante sugiridé que la Comisidn sdlc enunciars
unas directrices generales relativas a la constitucidn de un registro de textos

en etapas sucesivas y que se dejase al criterio del Secretario General considerar
si, en la primera etapa, deberia incluirse documentacidn relativa a las garantias

v seguridades, ademids de la referente a la venta internacional de bienes y a los
instrumentos negociables. Se indicd ademids que, en la primera etapa, se deberia
incluir asimismo una lista de los titulos y fuentes de los instrumentos internacio-
nales relativos a las materias gque ha de comprender el registro, asi como la
situacidén de dichos instrumentos.

Decisidn de la Comisidn

140. En su 12a. sesidn, celebrada el 20 de marzo de 1969, el Comité II aprobd
recomendaciones para presentarlas a la Comisidn.

1k1, En sus 38a. y 39a. sesiones, celebradas el 21 de marzo de 1969, la Cocmisidn
examiné la recomendacidén del Comité II y, en su 39a. sesidn, aprobd por unanimidad
la siguiente decisidn:

1. La Comisidén confirma su punto de vista anterior, expresado en el
capitulo V del informe sobre la labor realizada en su primer periodo de
sesiones, es decir, que los registros deberian reproducir el texto integro
de los instrumentos internacionales existentes y publicarse en espafiol, francés,
inglés y ruso. Considera que deberian adoptarse dos medidas concretas para
reducir los gastos: a) cuando no hays traduccién oficigl de un instrumento
internacional, se deberian utilizar, en la medida de lo posible, las traduc-
ciones oficiosas existentes, a fin de reducir al minimo los gastos de traduc-
cidén que constituyen un factor principal de los presupuestos de gastos; se
deberia alentar a los micmbros de la Comisidn a que faciliten al Secretario
General dichas traducciones; y b) los registros deberian adoptar una forma
qgque los hiciera adecuados para la venta comercial;



2. La Comisidén decide agregar a las materias ya indicadas en el
parralfo 5 del capitulo V del informe sobre su primer periodo de sesiones lg
cuestidn de las garantias y seguridades y la de la reglamentacidén interna-
cional del transporte maritimo;

3, La Comisidén pide al Secretario General que incluya informacidn sobre
los trabajos de la Comisidn en el registro de organizaciones;

b, La Comisidn pide al Secretario General que inicie los trabajos sobre
el registroc de texto mediante la publicacidén, como primera etapa, de la docu~
mentacidn de interés sobre la venta internacional de bienes, los instrumentos
negociables, los créditos comerciales bancarios y las garantias y seguridades.
Considera que en el registro de textos que se establezca en la primera etaps
deberian constar, ademids de los textos de instrumentos internacionales relag-
tivos a las materias mencionadas anteriormente, el titulo y las fuentes de
los instrumentos en todas las esferas que ha de abarcar el registro, con
objeto de aumentar inmediatamente la utilidad del registro de textos. Consi-
dera asimismo que la lista de instrumentos consignada en el anexo II del
informe del Secretario General sobre las consecuenciss financieras y adminis-
trativas del establecimiento de los registros (4/C.6/L.648), deberfa comple-
tarse del modo siguiente:

a) En lo que concierne al derecho relativo a la vents de bienes
(anexo II, I, 1), el registro deberia asimismo reproducir el texto de las
"Condiciones generales de la prestacidn de servicios técnicos en relacidn
con la maguinaria, el equipo y otros articulos incluidos en las entregas de
mercaderias de las organizaciones de comercio extericr de los paises del
CAEM" (Condiciones generales de servicios técnicos del CAEM, de 1962);

b) En lo que concierne al derecho relativo a los instrumentos negocia-
bles (anexo II, I, 4), el registro deberia reproducir asimismo el texto de
las reglas uniformes formuladas en la Conferencia de La Haya de 1912.

5. La Comisidén decide examinar en su tercer periodo de sesiones los
_progresos realizados en el establecimiento del registro y adoptar cualquier
nueva medida que sea necesaria, habida cuenta de las consecuencigs financieras
del proyecto y las opiniones expresadas en la Asamblea General.

B. BIBLIOGRAFIA

142, La Comisidn tomd nota con satisfaccidén de los progresos realizados por el
Secretario General con miras a la compilacidén de una bibliografia de los libros,
articulos y comentarios publicados sobre convenciones internscionales, modelos de
leyes y leyes uniformes, asi como costumbres y usos de caricter multilateral en las
esferas gbarcadas por el registro de organizaciones y el registro de textos. La.
Comisidn estimd que esta bibliograflfis seria de gran utilidad para el trabajo de la
Comisidén y que también seris Gtil para el mundo exterior. Se expresd la opinidn de
que su valor aumentarias si incluyese documentos de un mayor numero de paises. A
este respecto, la Comisidn tomd nota de una declaracidn hechg por el representante
del Secretario General en el sentido de que se estaba tratando de ampliar la biblio-
grafia para que abarcase documentos de otros paises. La Comisidn no pudo examinar
detalladamente las muestras de bibliografis relativas al derecho de arbitraje y se
abstuvo, en consecuencis, de formular sugerenclas concretas en cuanto al alcance y
concepcién de dichas muestras. La Comigidn expresd su satisfaccidn por la ayuda
prestada por la Parker School of Foreign and Comparative Law, de la Universidad de
Columbia, y por el trabajo realizado por el Profesor P, Herzog de lg Universidad de
Syracuse (Nueva Ycrk) en la preparacién de la bibliografia.
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CAPITULO VIZI

COORDINACION DE LA LABCOR DE LAS ORGANIZACIONES EN LA ESFERA
DEL DERECHO MERCANTIL INTERNACIONAL; RELACIONES DE TRABAJO
Y COLABORACION CON OTROS ORGANISMOS

143, En su 32a. sesidn, celebrada el 11 de marzo de 1969, la Comisidn decidid
examinar conjuntamente la cuestidn de la coordinacién (tema 9) y la cuestidn de las
relaciones de trabajo y colaboracién con otros organismos (tema 10), habida cuenta

de la estrecha relacidn que existia entre ellas. Estas cuestiones fueron examinadas
por la Comisidn en el curso de su 3%2a. sesidn y por el Comité TI durante dos sesiones,
celebradas los dias 20 y 21 de marzo de 1969. In lus parrafos 146 a 153 infra

figura un resumen de los debates.

Coordinacidn de la labor de las organizaciones en la esfera del derecho
mercantil internacional

14k, La Comisidén tomd nota de que la Asamblea General, en el apartado e) del
parrafo 6 de su resolucidn 2421 (XXIII) relativa al informe de la Comisidén de las
Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacional, recomendaba que la Comisidn
"considere en su segundo periodo de sesiones los medios de fomentar la coordinacidn
de la labor de las organizaciones gue se ocupan de la armonizsacidn y unificacidn
progr?sivas del derecho mercantil internacional y de alentar la cooperacidn entre
ellas".

145, La Comisidn tuvo a la vista &l informe del Secretario General titulado
"Coordinacidén de los trabajos de las organizaciones que se ocupan del derecho
mercantil internacional" (A/CN.9/25), en el que se exponian los antecedentes de
la cuestidn de la coordinacidn en general, se daba un resumen de las opiniones
expresadas por los Estados Miembros y se formulaban observaciones y sugerencias de
carjcter general sobre este tema. Ademds, en dicho informe se exponian varias
cuestiones concretas que, en opinidn del Secretario General, se planteaban en el
contexto de la coordinacidn.

146, Muchos representantes reconccieron que la consecucidn de una mayor coordinacidn
de las actividades de las organizaciones que se ocupan del derecho mercantil inter-
nacional era una importante funcidn a la que la Comisidn deberia continuar dedicando
plena atencidén. Al mismo tiempo, varios representantes expresaron lsg opinidn de

que la Comisidn no deberia ocuparse dnicamente de la coordinacidn, por conveniente
que ésta fuera, sino que deberia emprender asimismo su propia labor de unificacidn,
incluida la preparacidén efectiva de proyectos de convenciones, recabando ls ayuda

de las organizaciones interesadas, segin fuera procedente.

14T, Varios representantes opinaron que al examinar el problema de la coordinacidén
la Comisidn deberia adoptar, sobre todo, un enfoque practico y flexible; insistieron
en que la actual prictica de invitar a las organizaciones intergubernamentales y

no gubernamentales a enviar observadores a los periodos de sesiones de la Comisidn

y a examinar con ellas lag divisidn del trabajo sobre las cuestiones prioritarias,
deberia continuar y desarrollarse todavia mis en los gfios venideros. Esos

-59_



representantes destacaron ademés que la existencig misma de la Comisidn creaba una
mayor conciencia entre las organizaciones de la necesidad de desarrollar el derecho
mercantil internacional en forma coordinada. Un representante opind que el registro
de organizaciones ayudaria a otras organizaciones a coordinar entre si sus trabajos.
También se expresd lsg opinidn de que la labor de coordinacién no se debia considerar
como el aspecto estdtico de los trabajos de la Comisidén, sino mds bien como un
proceso dindmico que de por si da forma al desarrollo del derecho mercantil
interngcional.

148. Ia Comisidn examind también las cuestiones planteadas en el informe del
Secretario General sobre .coordinacién (A/CN.9/25, pirr. 18). En cuanto a la reco-
pilacidn de informaciones, con fines de coordinacidn, sobre las actividades de las
organizaciones que se ocupan del derecho mercantil internacional, la mayoria de

los representantes estimé que estas informaciones eran necesarias con fines de
coordinacidn y deberian referirse solamente a los temas prioritarios incluidos en

el programa de trabajo de la Comisidén. Sin embargo, un representante opind que
tales informaciones debian guardar relacidn con todos los aspectos del derecho
mercantil internacional. En cuanto a la cuestidén de si deberian difundirse las
informaciones obtenidas de esta forma, la mayoria de los representantes contestd
afirmativemente y considerd que las informaciones deberian comunicarse a la Comisidn
en forms de documentos de antecedentes, que serian preparados cada cierto tiempo por
el Secretario General.

149, En el informe del Secretario General se planteabs asimismo le cuestién de
sgber si las informaciones presentadas en esta forma duplicarien las del registro
de organizaciones y las actividades de &stas, puesto que ambas publicaclones
incluirian datos sobre los mismos temas. La Comisidn estimd que en el registro de
organizaciones deberisn enumerarse, de maners genersl, las tareas, los principales
intereses y los futuros programgs de trabsjo, en tanto que las informaciones desti-
nadas g la Comisidén con fines de coordinacidén se referirian con meyor detalle g
determinados temas concretos. En consecuencis, la Comisién estimd que no habris
ningln peligro de duplicacién de actividades.

150. La Comisidén tomé nota de las cuestiones planteadas en el parrafo 19 del informe
del Secretario General, relativas a los métodos y procedimientos gpropiados para
lograr la coordinacién. La Comisidén estimd que el enfoque y los métodos practicos
seguidos hasta entonces habian resultado satisfactorios y, por lo tanto, debian
considerarse como uns base apropiada para la ulterior elaboracidn de tales métodos

y procedimientos. La Comisidn estimé ademds que el Secretario General deberia
decidir, segln su buen criterio, si procedia presentar a la Comisidn, habida cuenta
de la experiencia obtenida, nuevas recomendaciones sobre las medidas que podria
adoptar la Comisidén en materia de coordinacién.

Relaciones de traba.jo v colaboracidn con otros organismos

151. La Comisidn examind la cuestidn de las relaciones de trabajo y colaboracidn
con otros organismos a la luz de la nota del Secretario General (A/CN.9/26) en la
que se proporcionaba a la Comisidn datos sobre Ya colgboracidn establecida desde
el final del primer periodo de sesiones con los drganos de las Naciones Unidas y
otras organizaciones, sobre las disposiciones adoptadas para la asistencia de
observadores de organizaciones internacionales al segundo periodo de sesiones y
sobre las organizaciones incluidas en la lista de envio de documentos relativos
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a las actividades de la Comisidn. La Comisidn tuvo también a la vistas la nota
anterior del Secretario General relativa a esta cuestidn, que habia sido preparada
prara su primer periodo de sesiones y que en aquella ocasidén no habis podido ser
examinada con detalle (A/CN.9/7).

152. ©Se reconocid de una manera general que las relaciones de trabajo y colaboracidn
establecidas entre la Comisidn y los Srganos de las Naciones Unidas y otras organi-
zaciones desde el comienzo de los trabajos de la Comisidn habian resultado satisfac-—
torias. Se advirtid especialmente que la colaboracidn en materias relativas a los
temas prioritarios incluidos en el programg de lag Comisidn era un elemento indis-—
pensable para lograr la coordinacidén. Se sefiald asimismo que la cooperacidn con
organismos como la Conferencis de La Hays sobre Derecho Internacional Privado y

el Instituto Internacional para la Unificacidn del Derecho Privado (UNIDROIT) no
habian sido en modo alguno entorpecidas por el hecho de que no se hubieran concer-
tado con dichas organizaciones acuerdos especiales concretamente relacionados con

la Comisidén y que no ers probable que la falta de tales acuerdos perjudicars esta
cooperacidén en lo futuro. Los procedimientos ad hoc habian funcionado bien hasta
entonces y la cuestidén de los acuerdos especiales con otras organizaciones sdlo

debia tomarse en consideracidn si resultara manifiesta la necesidad de tales acuerdos.

153, Los observadores de organizaciones representadas en el segundo periodo de
sesiones manifestaron que estaban dispuestos a colaborar con la Comisidn en la
unificacidén del derecho mercantil internacional. A este respecto, el Observador

de las Oficinas Internacionales Reunidas pars la Proteccidn de la Propiedad
Intelectual declard que, a los efectos de la coordinacidn, probablemente seris
necesario identificar las necesidades concretas en esta esfera a las que se tendris
que atender después mediante acuerdos gprepiados, especiglmente si la Comisidn
deseaba configr en otras organizaciones pars que proporcionsran servicios de consul-
tores para sus proplos trabajos. EL Observador de la Conferencis de La Haya sobre
Derecho Internacional Privado declard que la Conferencis estaba satisfecha con lg
préctica que venis siguiendo ls Comisidn, que permitia la participacidén de observe-
dores designados por otrar organizaciones en pie de igualdad con las delegaciones,
pero sin derecho de voto; esto por si solo facllitaba considerablemente la colgbo=-
racién y coordinacidn.

Decigidn de la Comisidn

154, En su 12a. sesién, celebrada el 20 de marzo de 1969, el Comité II gprobd uns
recomendacidn sobre la cuestidn de la coordinacidn para presentarla a la Comisidn.

155. la Comisidn, en su 39a. sesidn, celebrada el 21 de marzo de 1969, examind la
recomendacidn presentada por el Comité II, y en su 48a. sesidn, celebrada el 31 de
marzo de 1969, teniendo en cuenta las opiniones expresadas por los Comités I y II
sobre la coordinacidn de la labor de las organizaciones en lag <sfers del derecho
relativo a la venta internacional de bienes y del derecho relativo a los pagos
internacionales, respectivamente, aprobd por unanimidad las siguientes decisiones:

La Comisién opina que lg prictica y el enfoque pragmdticos seguidos hasta
ahora en materia de cocrdinacidn, colaboracién y relaciones de trabajo han

resultado satisfactorios y, por lo tanto, pueden considerarse como una base
apropiada para la ulterior elaboracidén de estas cuestiones.
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Con especial relacidn a la cuestidn de la coordinacidn, la Comisidén opina
que la cooperacidn y el intercambio de informacidén entre organizaciones sobre
sus trabajos respectivos facilitaria la coordinacién. Con este fin, pide al
Secretario General que mantenga debidamente informadas a las deméds organiza-
ciones acerca de la labor de la Comisidn y establezca con esas organizaciones
contactos a nivel de las secretarias. La Comisién pide también gl Secretario
General que retna informaciones sobre las actividades de organizaciones que
guarden relacidén con los memas prioritarios de su programs de trabajo y que
comunique tales informaci mes a la Comisidn con motivo de sus periodos de
sesiones anuales.

En lo que atafie especiglmente & la cuestidn de la colaboracidn y las
relaciones de trabajo con otras organizaciones, la Comisidén opina que los
métodos y disposiciones actuales han producido resultados satisfactorios y,
por lo tanto, deben seguir aplicéndose. A este respecto, la Comisidén pide
al Secretario General que tome disposiciones para la asistencias de observa-
dores de organizaciones internacionales al tercer periodo de sesiones de
la Comisidn, andlogas a las adoptadas respecto del segundo periodo de sesiones.
Por lo que respecta a los acuerdos de trabajo con otras organizaciones, la
Comisidn opina que, en esta etapa, no son necesarios acuerdos de trabajo
oficiales; a su Jjuicio, la prictica que viene siguiendo la Comisidn es sufi-
cientemente flexible para permitir el establecimiento y ulterior desarrollo
de relaciones de trabajo y colaboracidn, y, si fueran necesarias, las dispo-
siciones relativas a casos concretos pueden adoptarse mejor con arreglo a
cada caso.
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CAPITULO VIII
FORMACION Y ASISTENCIA EN MATERIA DE DERECHO MERCANTIL INTERNACIONAL

156. La Comisidén examind la cuestidn de la formacidn y asistencia en materia de
derecho mercantil internacional en sus 36a. a 38a. sesiones, celebradas los dias 18,
19 y 21 de marzo de 1969.

157. La Comisién recordd que en su primer periodo de sesiones habia sefialado la
importancia especial de aumentar las oportunidades de preparacidén de especialistas
en derecho mercantil internacional, sobre todo en muchos de los paises en desarrollo.
Al examinar nuevamente este tema en su segundo periodo de sesiones, la Comisidn tuvo
ante si el informe del Secretario General (A/CN.9/27).

158. La Comisidn tomd nota con satisfaccidén de que el Comité Consultivo del Programe
de Asistencia de las Nacicnes Unidas pars la enseflanza, el estudio, la difusidn y

una comprensidén mis amplia del derecho internacional habia recomendado en su tercer
periodo de sesiones, celebrado en octubre de 1968, que se diera al derecho mercantil
internacional un lugar apropiado dentro de la estructursa de las actividades desarro-
lladas en virtud del Programa. La Comisidn tomd asimismo nota con satisfaccidn de
que varios drganos de las Naciones Unidas y organizaciones internacionales habian
emprendido actividades de formacidn y asistencia en materia de derecho mercantil
internacional y que la mayoria de dichas organizaciones habian expresado su deseo

de cooperar con la Comisidn en sus respectivas esferss de competencia.

159. Lg Comisidn examind las interesantes observaciones y sugerencias del Secrstario
General, consignadas en el parrafo 36 de su informe, acerca de la posible adopcidn

de otras medidas. La Comisidn también tcmd nota de las Gtiles sugerencias de

varios de sus miembros, especialmente del representante de la Repiblica Unida de
Tanzania, quien sometid una propuesta escrita s la consideracidén de la Comisiédn.

Decisiones de la Comisidn

160. En la 38a. sesidn de la Comisidén, celebrada el 21 de marzo de 1969, el repre-
sentante de los Estados Unidos presentd una propuesta en nombre de Brasil, Estados
Unidos de América, Ghana y la Replblica Unida de Tanzania. La Comisidn examind

la propuesta en la misma sesidn y aprobd por unanimidnd la siguiente decigidn:

Con objeto de contribuir a resolver el problema de la preparacidn de
expertos locales en derecho mercantil internacional, especialmente en los
paises en desarrollo, y de intensificar y coor’inar los programas existentes,
la Comisidn pide al Secretario General que adopte las medidas siguientes:

a) Recomendar a los drganos interesados que los seminarios y los cursos
de formacidn regionales organizados en el dmbito del Programa de Asistencis
para la enseflanza, el estudio, la difusidn y una comprensidén mis amplia del
derecho internacional sigan incluyendo materias referentes al derecho mercgntil
internacional,;
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b) Recomendar que algunas de las becas concedidas en el dmbito del
Programs de Asistencia mencionado en el gpartado precedente sean otorgadas
a candidatos que tengan especial interés en el derecho mercantil internacional;

c) Hacer lo necesario para agregar los nombres de expertos en derecho
mercantil internacional, con los datos pertinentes, para su inclusidén en un
suplemento al "Registro de expertos y especialistas en derecho internacional",
segin se indica en el inciso a) del apartado ii) del parrafo 36 del informe
del Secretario General (A/CN.9/27);

d) Completar la informac. .dn de que se dispone sobre las actividades de
organizaciones internacionales en la esfera de la formacidn y asistencia en
materia de derecho mercantil internacional, segin se indica en el apartado i)
del parrafo 36 del informe del Secretario General;

e) Celebrar consultas con el Comité Consultivo del Programs de Asistencisa
de las Naciones Unidas, citado en el apartado a) del presente parrafo, y con
los Organos de las Naciones Unidas, los organismos especializados y otras
organizaciones y organismos que actlan en el campo del derecho mercantil
internacional, acerca de lag posibilidad de establecer en el marco de sus
programas en determinadas universidades u otras instituciones de paises en
desarrollo: i) Institutos o cdtedras regionales para la formacidn en materis,
de derecho mercantil internacional, y ii) Seminarios o cursos para estudiantes,
profesores, abogados y funcionarios del gobierno que actien o se interesen
en esta esfers;

f) Informar a la Comisidén, en su tercer perfodo de sesiones, sobre los
resultados de sus consultas y la medids en que ha sido posible lograr los
objetivos antes citados, e indicar a la Comisidén las nuevas medidas que
convenga adoptar habida cuenta de esta experiencia.

o



CAPITULO IX
ANUARIO DE LA CCMISION

161. De conformidad con el apartado f) del parrafo 6 de la parte dispositiva de la
resolucidn 2421 (XXTII) de la Asamblea General, la Comisidn, en su 35a. sesidn, cele-
brada el 17 de marzo de 1969, v el Comité IT en el curso de sus novena a lla. sesio-
nes, celebradas del 17 al 19 de marzo de 1969, examinaron la cuestidn del estableci-
miento de un Anuario de la Comisidn. La Comisidn tuvo ante si una nota del Secretario
General (A/CN.9/28) que llevaba anexo un esbozo preliminar del contenido de los anua-
rios de la Comisidn para los afios 1968 y 1969.

162. La Comisidn estimé que era conveniente establecer un Anuario de la CNUDMI para
dar mayor difusidn a su contribucidn en la esfera del derecho mercantil internacional
y hacerla mds asequible fuera del dmbito de las Naciones Unidas.

163. Algunos representantes consideraron que seria prematuro publicar un Anuario de
este tipo. Otros representantes consideraron que convendria evitar la situacidn que
se planted en el caso de la Comisién de Derecho Internacional, donde hubo dificul-
tades y gastos adicionales como consecuencla de la demora en publicar el priwer
Anuario de la Comisidn. También tuvo apoyo la idea de que, al menos en lo que res-
pecta a los primeros periodos de sesiones de la Comisidn, seria suficiente proyectar
la publicacidn de un informe ampliado a la Asamblea General (tal vez con la palabra
"Anuario" afiadida al titulo) o0 quizd una enmienda a los planes relativos al registro
de organizaciones para que incluyera la labor de la propia Comisidn.

164. La Comisidén examind la cuestidn de la relacidn entre el proyectado Anuvario y
los propuestos registros de organizaciones y de textos. La Comisidn opindé que los
dos proyectos eran independientes, aunque en cierto sentido se complementaban. Cada
uno de ellos deberia juzgarse segin sus propios méritos. No obstante, la Comisidn
estimd que la publicacidn del Anuario no debia comprometer o demorar, por motivos
financieros u otros, la publicacidn de los Registros.

165. En cuanto al contenido del Anuario, la Comisidén tomé nota del esbozo preli-
minar que figura en el anexo del documento A/CN.9/28. Algunos representantes consi-
deraron que era una duplicacidn imitil (especialmente por lo que respecta a los
primeros perfodos de sesiones de la Comisidn) limitarse a reproducir in extenso toda
la documentacidn de la Comisidn, en particular las actas resumidas. Otros represen-
tantes consideraron que el Anuario deberia concebirse como una compilacidn completa
de los trabajos de la Comisidn que indicara en detalle la contribucidn de la Comisidn
al desarrollo del derecho mercantil internacional y quedara como documento permanente
de su labor.

Decisidn de 1la Ccmisidn

166. En su lla. sesidn, celebrada el 19 de marzo de 1969, el Comité IT aprobd una
recomendacidn para presentarla a la Comisidn.

-45.



167. La Comisidén, en sus 38a. y 39a. sesiones, celebradas el 21 de marzo de 1969,
examind la recomendacién del Comité II y, en su 39a. sesidn, aprobd por unanimidad
la, siguiente decisidn:

La Comisidn pide al Secretario General que:

a) Prepare un estudio en el que se propongan las diversas formas
posibles del Anuario, teniendo en cuenta los precedentes pertinentes (Comisidn
de Derecho Internacional, Corte Internacional de Justicia, UNIDROIT, ete.),
Junto con datos detallados sobre las consecuencias financieras de cada una de
ellas, en particular una indicacidn general de los posibles ingresos que se
espere obtener de la venta del Anuario;

b) Complete el estudio antes del comienzo del vigésimo cuarto periodo

de sesiones de la Asamblea General y proporcione ejemplares del mismo a 1la
Asamblea General.

En su tercer periodo de sesiones, la Comisidn adoptard las decisiones y
recomendaciones definitivas en cuanto a la fecha de publicacidn y al contenido
del Anuario, teniendo en cuenta el estudio del Secretario General asi como los

debates y decisiones de la Asamblea General en su vigésimo cuarto periodo de
sesiones.
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CAPITULO X

SUGERENCTAS RELATIVAS A TAS ACTIVIDADES FUTURAS DE LA COMISION

168. Al examinar el tema del programa relativo al programa de trabajo hasta fines
de 1972, la Comisién, en sus 42a. y 43a. sesiones, celebradas el 25 de marzo de 1969,
tuvo ante si una propuesta presentada por Francia (A/CN.9/L.7).

169. Al presentar la propuesta (A/CN.9/L.7), el representante de Francia declard
que deberia idearse un método para modificar la situacién prevaleciente en virtud
de la cual las convenciones internacionales, cuya preparacidn a menudo requeria
muchos afios, sélo eran ratificadas por un nidmero reducido de Estados. En opinién
del representante de Francia, sélo un cambio metodoldgico fundamental podrfa tener
probabilidad de colmar la brecha entre el ritmo lento de la legislacidn interna-
cional y las necesidades del mundo moderno, especialmente en el campo del comercio
internacional.

170. E1 representante de Francia propuso por tanto que los Estados, por medio de
una Convencidén General, convinieran en aceptar las normas establecidas por la
Comisidn o, bajo sus asuspicios, por otras organizaciones, como cuerpo de derecho
comin. ILas normas incorporadas al nuevo derecho comln se aplicarian sélo a las
transacciones internacionales y tendrian cardcter obligatorio para los Estados a
menos que éstos hubieran declinado expresamente su aceptacidn; en tal caso los
Estados tendrian que indicar cudles eran las normas que aplicarian a las materias
abarcadas por el derecho comfn. De este modo, entrarian en vigor los instrumentos
aprobados por la Comisidén y recomendados por ella a la Asamblea General, sin nece-
sidad de contar con la ratificacidn de los Estados, salvo en los casos en que un
Estado hubiese notificado a la organizacidn internacional competente su negativa
de aplicar en todo o en parte las disposiciones de dichos instrumentos.

171. En realidad, si se adoptara el método propuesto daria por resultado la ela-
boracidén de cbdigos modelo para regir los diferentes aspectos del comercio
internacional.

172. En opinién del representante de Francia, podria seguirse otro método coinci=
dente con las lineas generales del que ya aplicaba la Organizacidén Internacional
del Trabajo, =n virtud del cual los gobiernos tenfan que presentar las convenciones
para su ratificacién conforme a sus propios procedimientos constitucionales, dentro
de un plazo fijo.

173. La Comisién aprecid ungnimemente la importancia y trascendencia de la pro-
puesta francesa. Sin embargo, se convino en general en que se necesitaria un
estudio detenido de todos los aspectos de la propuesta antes de poder formar una
opinidén mds concreta al respecto.

17k, Varios representantes apoyaron la idea contenida en la propuesta francesa de
que se deberia estudiar la posibilidad de utilizar leyes mcdelo con miras a conseguir
la unificacidn. Un representante recordd la resolucidn 2205 (XXI) de la Asamblea
General, por la gque se encomendaba a la Comisién no sélo la labor de unificacién

sino también la de la armonizacidn progresiva del derecho mercantil internacional.

La forma de esa ley modelo se adaptaria mejor a la labor de armonizacidn. Otro
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representante recordd que la Comisién de Derecho Internacional se habfa visto también
obligada a eleglr entre las normas modelo y las convenclones internacionales y habia
adoptado un método pragmdtico, consistente en determinar la utilidad de cada una

de las técnicas segin las materias que se discutieran.

175. Algunos representantes expresaron la opinidn de que el nuevo método sugerido
por la delegacién francesa podrfa dar lugar a muchas dificultades y plantear pro-
blemas constitucionales. Segin un representante, la idea de que las normas Unica-
mente adquieran fuerza obligatoria después de haber sido aprobada una convencidn
representaba una contradiccidn per se, pues lo que se estaba debatiendo era preci-
samente el sistema de aprobacidén de convenciones. Otro representante considerd que
la propuesta podria resultar contradictoria con lo dispuesto en el pdrrafo 2 del
Articulo 7 de la Carta de las Naciones Unidas. Unos pocos representantes afirmaron
que, habida cuenta del nutrido programa de trabajo de la Comisidn, no seria aconse-
jable, por el momento, incluir mds temas en el futuro programa de trabajo de la
Comisidn. |

176. Muchos representantes sugirieron que la delegacidén francesa elaborara su pro=
puesta en forma mds detallada para presentarla a la Comisidn en su tercer periodo
de sesiones. El representante de Francia se mostrd dispuesto a presentar un docu-
mento de trabajo sobre esta materia.

177. EL representante de la Unidn Soviética sugirid que en el futuro programa de
trabajo de la Comisidn se incluyera la eliminacién de la discriminacidn en las leyes
gue atafien al comercio internacional. Hizo notar que muchos representantes habian
considerado, en el primer periodo de sesiones de la Comisidn, que debia incluirse
esta cuestidn en el futuro programa de trabajo de la Comisién. En su sentir, la
Comisidn no cumpliria su misidn si se limitara a examinar los problemas de derecho
privado del comercio internacional y no se ocupara de cuestiones de derecho inter-
nacional pdblico que estaban estrechamente relacionadas con dichos problemas y cuya
solucidn era sumamente importante para la normalizacidn del comercio internacional.
A este respecto, propuso que, en su tercer periodo de sesiones, la Comisidn empe-
zara a preparar un proyecto de convencidén sobre la eliminacién de la dlscriminacidn
en las leyes que atafifan al comercio internacional y realizara de ese modo la labor
que habia encomendado la Asamblea General (resolucidn 2205 (XXI)). Otro represen~
tante se opuso a la propuesta, alegando que conduciria a la Comisidn a auevas es-
feras que implicaban problemas econdmicos y politicos y no simplemente juridicos.

8-




CAPITULO XTI

CUESTIONES DE ORGANIZACION RELATIVAS A LA LABOR FUTURA

A. Planificacidn de la labor futura

178, Ia Comisién examind el tema del nrograma relativo al programa de trabajo hasta
fines de 1972 en su hla. sesidn, celebrada el 24 de marzo de 1969; tuvo ante si
las anotaciones del Secretario General a este tema (A/CN.9/L.1%/Add.l, tema 13).

179. Al abrirse el debate sobre este tema, el representante del Secretario General
sugirid que, dentro de lo posible, la Comisidén examinara sus actividades previstas
hasta fines de 1972 a fin de que la Secretaria de la Comisidn pudiese preparar el
proyecto de presupuesto, el presupuesto de planificacidén y el calendario de reu~
niones para ese perfodo. Cbservd que los cf€lcules de la Secretarfa se basarian nece-
sariamente en el programa de trabajo previsto por la Comisidén y no podrian tener

en cuenta los temas gue la Comisidn pudiera incluir en su programa en los prdximos
periodos de sesiones.

180. Se recordd a este respecto que la Asamblea General, en su resolucidn 2205 (XXI)
por la que establecid la Comisidn, habia considerado conveniente que el proceso

de armonizacidn y unificacidén del derecho mercantil internacional se coordinase,
sistematizase y acelerase sustancialmente y que para estimular el progreso en este
campo se obtuviese una participacidn mds amplia, y se habia declarado convencida

de que las Naciones Unidas deberian "desempeflar un papel mds activo en la reduccién
o eliminacidn de los obstdculos juridicos con que tropieza la corriente del comercio
internacional”. Ia Comisién convino en que, para cumplir el mandato que le habia
confiado la Asamblea General, convenfa que los miembros de la Comisién también par-
ticipasen en la forma mds amplia posible en la labor preparatoria que habrian de
efectuar entre los perfodos de sesiones los subcomités, grupos de trabajo o
relatores especiales que la Comisién decidiese crear o degighar. También se consi-
derd conveniente tomar disposiciones, cuando fuera necesario, para obtener los
servicios de consultores u organizaciones especializadas en las cuestiones técnicas
de que se ocupaba la Comisidn. Ia Comisidn convino en que tal seria su norma
general de trabajo en los prdximos afios.

181. Ia Comisién también estuvo de acuerdo en que la Secretaria debia contar con
el personal adecuado para poder hacer frente al mayor volumen de trabajo que se
requeriria a fin de prestar servicios a la Comisidn.

182. Ia Comisidt considerd ademds que sblo podia establecer un programa detallado
de trabajo para el afio préximo, y convino en que la Secretaria deberfa preparar el
proyecto de presupuesto y el presupuesto de planificacién necesarios para los afios
subsiguientes a fin de que la Comisidn pudiese llevar a cabo sus trabajos habida
cuenta de las consideraciones expuestas en el pdrrafo 180 supra.
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B. Estoblecimiento de grupos de trabe :o

183. Durante su sezundo perfodo de sesiones la Comisida establecid los tres Jdrganos
auxiliares siguientes, que habrdn de reunirse entre los periodos de sesiones:

1) Grupo de Trabajo sobre normes uniformes para la venta internacional de
bienes y la ley aplicable al respecto (véase el pdrrafo 39 supra);

2) Grupo de Trabajo sobre los plazos y la prescripcidn en la venta interna-
cional de bienes (véase el pdrrafo 46 supra); y

3) Grupo de Trabajo sobre la reglamentacidn insernacional del transporte

——— o ottt

134. T®n su 45a. sesidn, celebrada el 26 de marzo de 1959, la Comisidn decidid que
el término "Grupo de Trabajo" se utilizara de momento para designar a todos los
drzanos gue habrian de reunirse entre los periodos de sesiones y que fueran esta-
blecidos durante el segundo perfodo de sesiones, en lo inteligencia de que el uso

de este término no impediria en modo alguno que el Jdrgano cotitase con actas resumidas
de siis debates asi como con los otros servicios necesarios para sus trabajos. Tata
decisidn se adoptd después de recibir la opinidn del Asesor Juridico de lasg Naciones
Unidas en el sentido de que es la decisidn de un det:z.7v:a2ado drupano, y no su nombre,
1o que determina si han de levantarse actas resumida., . qgue por lo tanto podia
darse plenas sezuridades de que no se prejuzgaria la cues:idn de las actas resumidas
y otros servicios en caso de que el Jdrsano auxiliar se denominase grupo de srakajo v
no comité o subcomité.

C. Actas resumidas de los Jdruzanos auxiliares

185. Durante el segundao periodo de sesiones se solicitd que se levantasen actas
resumidas de las deliberaciones de los dos Comités Plenarios del periodo de sesiones,
establecidos por la Comisidn en su 27a. sesidn celebrada el 4 de marzo de 1969,

a fin de que en sus futuros trabaJos la Comisidn pudiese ccontar con una resefia del
debate sobre cuestiones Jjuridicas y con los textos que examinaron los Comités. Como
no se habifa previsto el establecimiento de comités plenarios ni la peticidn de que
se redactasen actas resumidas, no fue posible en el tiempo de que se disponia
preparar actas resumidas para dichos comités. Sin embargo, se tomaron disposiciones
especiales con objeto de contar con una resefla 1o mds completa posible del debate
sobre algunos temas efectuado en los comités. EL representante del Secretario
General informd a la Comisidn de que estas disposiciones especiales se habian hecho
sdlo para el actual periodo de sesiones y no podrf¥an hacerse en el futuro para
comités del periodo de sesiones, comités que funcionasen entre los periodos de
sesiones o para grupos de trabajo.

186. En la L46a, se31on, el 27 de marzo de 1959, se sefiald a la atencidn de la

Comisidn el pdrrafu 11 de la resolucidn 2478 (XXIII) de la Asamblea General, del
21 de diciembre de 196 en el cual la Asamblea pedfa a todos los Jdrganos gue no
fuesen los enumerados en el pdrrafo 35 del informe del Comité de Conferencias 4/

L/  Documentos Oficiales de la Asamblea General, vieésimo tercer periodo de
sesiones, tema 75 del programa, documento A/756l
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que, en respuesta a la resolucidn 2292 (XXII) de la Asamblea General, de 8 de
diciembre de 1967, considerasen la posibilidad de prescindir de las actas resumidas
de sus sesiones e informasen a sus Jrganos matrices seguin procediese, a fin de
permitirles comunicar sus decisiones al Comité de Conferencias a tiempo para que
dste presentase las conclusiones pertinentes a la . :amblea en su vizésimo cuarto
periodo de sesiones.

187. Se tomd nota de que la Comisidn se hallaka entre los Jdrganos enumerados en el
pdrrafo 35 del informe del Comité de Conferencias, para los que debian redactarse
actas resumidas. Sin embargo, no se tomd ninguna decisidn con respecto a sus drganos
auxiliares. Habida cuenta de la declaracidn del Asesor Jurfdico a que se hace
referencia en el pirrafo 184 supra, la Comisidn decidid no prescindir de las actas
resumidas de sus dSrganos auxiliares, sino encargar a €stos que decidiesen si las
actas resumidas eran necesarias segin las circunstancias de cada caso.

D. Fecha del tercer periodo de sesiones

189. La Comisidn, en su 46a. sesidn plenaria de 27 de marzo de 1959, decidid cele-
brar su tercer periodo de sesiones en Nueva York, del 5 al 30 de abril de 1970
y que, en caso de ser prorrgado, no deheria continuar después del 2 de mayo de 1970.



CAPITULO XIT

RESOLUCIONES Y OTRAS DECISIONES APROBADAS POR LA COMISION
EN 85U SEGUNDO PERTIODO DE SESIONES

189, Las resolucioner , decisiones aprobadas por la Comisidn en su segundo periodo
de sesiones figuran =n ¢l presente capitulo. Antes de que fueran aprobadas, la
Secretaris comunicos a la Comisidn una exposicidn detallada de las consecuencias
financis. .. de cada una de estas resoluciones y decisiones.

(%

A. Venta internacicnal de bienes

1. Normas uniformes para la venta internacional de bienes y la ley aplicable
al respecto 5/

Lo Comisidn de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacional,

Recordsnds la resolucidn 2421 (XXIII) de la Asamblea General en que dsta expresa
la conviccidn de que la armonizacidn v unificacidn del derecho mercantil internacional
al reducir o eliminar obstdculos de cardcter juridico qgue se oponen al comercio
internacional, han de consribuir notalblemente a la cooperacidn econdmica entre los
paises v, por ende, a su Lienestar,

Persuadida de que las Convenciones de L.a Haya de 1955 y l96h, comd resultado
de muchos aflos de estudio e investicecidn bajo los auspicios de la Conferencia de
La Haya soltre Derecho Internacional Privado y del UNIDROIT, respectivamente,
constituvyen una importante contribucidn a la armonizacidn y unificacidn del derecho
sobre la venta internacional de bienes,

Habiendc examinado las respuestas por escrito de los gobiernos a la pregunta
que les dirigid el Secretario General de si tenfan intencidn de ratificar las
Convenciones de La Haya de 1955 y 1954, o de adherirse a ellas, y los motivos de
su decisidn, asi comc los comentarios verbales y escritos sobre las disposiciones
de las Convenciones formulados por los miembros de la Comisidn en su segundo
periodo de sesiones,

Habiendo examinado ademds ios estudios presentados por los gobiernos sobre
las Convenciones de La Haya de 1964,

Teniendo presente que siete paises han ratificado la Convencidn de La Haya
de 1955, y tres paises las Convenciones de La Haya de 1956k,

Tomandc nota de las declaraciones hechas por varios gobiernos sobre su intencidn
de adherirse a las Convenciones, y no queriendo demorar o impedir la ratificacidn
progresiva de estas Convenciones por los paises que deseen ratificarlas,

5/ Véanse los anteriores pérrafos 16 v 39.
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Considerando, al propio tiempo, las opinionec expresadas por varios gobiernos
sesin las cuales las Convenciones, ea su Lexilo actual nu gon adecuadas para su
aceptacidn en el mundo entero.

Estimando que en la formulacidn de normas uniiornes generalmente aceptables
para rezlr la venta internacional de tienes (ebe tenerse en cuenta, en la medida
de lo posible, la labor ya realizada en esta esfera, y que debe evitarse la
duplicacidn de activicdades mediante la colaboracidn, cuands €llo sea apropiado,
con las organizaciones que srabajan en este campo,

Decide:

1. Pedir al Becretario General que complete el andlisis dec las respuestas
recibidas de los fGstados con respecto a las Convenciones de La Haya de 1964
(A/ON.9/17), teniendo presentes las respuestas y los estudios recibkidos desde
que se inicid su preparacidn y los cowmentarios escritos y verbales hechos por los
miembros de la Comisidn durante su segundo periodo de sesiones, y que presente
ese andlisis al grupo de trabajo establecido en virtud del pérrafo 3;

2. Pedir al Secretario General que prepare un andlisis de las respuestas
recibidas de los Estados con respecto a la Convencidn de La Haya de 1955,
asi como de los comentarios escritos v verbales hechos por los miembros de la
Comisidn durante su segundo periodo de sesiones, y que presente ese andlisis al
grupo de trabajo gue se ha de establecer en virtud del pdrrafo 3;

3. Tgtablecer un :rupo de trabajo compuesto por los catorce miembros de la
Comisidn siguientes: Brasil, Estados Unidos de América, Francia, Ghana, Hungria,
India, Irdn, Japdn, Kenia, México, Noruega, Reino Unido de Gran Bretafla e Irlande
del Norte, Tunez y Unidn de Republicas Socialistas Soviéticas, que deberd:

a). Examinar los comentarios y sugerencias de los Estados, analizados en los
documentos que ha de preparar el oecretario General, de conformidad con los anterio-
res pdrrafos 1 y 2, para ver cdmo podrian aodificarse los textos presentes, a fin
de hacerlos mds aptos para su mayor aceptacida por paises cde diferentes sistemas
juridicos, sociales y econdmicos, o si serd necesario elaborar un nuevo texte con
tal fin, o qué otras medidas podrian tomarse para promover la armonizacidn o
unificacidn del derecho sobre la venta internacional de Lienes;

b) Ixaminar la mejor forma de preparar y patrocinar un texto susceptible de
aceptacidn mds zeneral, tomando tambiéi en consideracidn la posibilidad de saber
si los Estados estarian dispuestos a participar en una conferencia;

c) Presentar un informe sobre la marcha de los trabajos a la Comisidn en su
tercer periodo de sesiones;

4. Recomendar gue los miembros d~l grupo de trabajo estén representados por
especialistas en el derecho relativo a la venta internacional de Ltienes;

5. Pedir al Secretario General que invite a los miembros de la Comigidn no
representados en el grupo de trabajo, al UNIDROIT, a la Conferencia de La Haya

sobre Derecho Internacional Privado v a las otras organizaciones internacionales
interesadas a que asistan a las sesiones del grupo de trabajo, y recomendar que

estén representados por especialistas en el derecho relativo a la venta internacional
de bienes.

Lys, sesidn plenaria,
26 de marzo de 1969,
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2. Los plazos y la prescripcidn en la venta internacional de bienes 6/

1. La Comisidn decide establecer un Grupo de Trabajo integrado por los siete
miembros siguientes de la Comisidn: Argentina, Bélgica, Checoslovaquia, Japdn,
Noruega, Reino Unido ¢e Gran Bretafla € Irlanda del Norte y Republica Arabe Unida.
Wl Grupo de Trabajo deberia componerse de personas cspecialmente calificadas en la
rama del derecho que se sometiera a la consideracidn del mismo.

2. Il Grupo ce Trabajo:

a) Bstudiard el tema de los plazns y la prescripcidn en la venta internacional
de Lienes con miras a preparar un proyecto preliminar de convencidn internacional:

b) Se limitard a examinar la formulacidn de un plazo general de prescripeidn
extintiva por la que se extingan o prescriban los derechos de un comprador o vendedor;
el Grupo de Tralbajo no deterd examinar los plazos especiales en virtud de los cuales
pueden prescribir derechos particulsres del comprador o del vendedor (a saber, el
derecho a rechazar los bienes, a negarse a entregar los bilenes o a reclamar daiios v
perjulcios por incumplimiento de las condiciones del contrato de venta), ya que
estos aspectos se pueden tratar en forma mis adecuada en el Grupo de Trabajo sokre
la venta internaciocnal de bienes.

3. En sus tratajos, el Grupo de Trabajo dedicard especial atencidn entre otros,
a los puantos siguientes:

a) El momento en que empieza a contar el tiempo;

b) La duracidn del plazo de prescripcidng

c) Las circunstancias en que se puede suspender o interrumpir el plazo;
d) Las circunstancias en que se puede terminar el plazo;

e) Pn qué€ medida, si la hay, debe ser susceptible de modificacidn el plazo
de prescripcidn por acuerdo de las partes:

f£) 8i la prescripcidn debe declararla el tribunal suo officio o dnicamente
a lastancila de parte;

1) Si el proyecto de convencidn preliminar debe revestir la forma de una
ley uniforme o una ley modelo;

h) Si serd necesario hacer constar que las reglas del proyecto de convencidn
preliminar surtirdn efecto como normas sustantivas o procesales;

6/ Véanse los anteriores pdrrafos 4O a L7.
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i) Dn qué medida serd necesario tener en cuenta las normas sobre conflictos
de leyes.

L. La Comisidn pide al Secretario General que notifique a las organizaciones
intergubernamentales y a las orsanizaciones no gubernamentales incernacionales que
desarrollan actividades en esta esfera la fecha de la reunidan del Grupo de Trabajo.
Pide asimismo al Secretario General gque envie los estudios a que =ze hace referencia
en el parrafo 41 supra a los miembros le la Comisidn asi como a las orcanizaciones
antedichas a fin de que comuniquen sus observaciones al Grupo de Trabajo lo antes
posible. Se pide ademds al Secretario Geheral que remita a los miembros de la
Comisidn v a las mismas organizaciones cueslquier proyecto preparado por el Grupo de
Trabajo. Se prevé que en 1970 3 1971 se terminard un proyecto prelimirar de
convencidn, y la Comisidn pide al Grupo de Trabajo que le presente un informe sobre
la marcha de sus uwrabajos en su tercer periodo de sesiones.

Lha. sesidn plenaria,
25 de_marzo de 1959.

3. Condicioness 7enerales de venta v contratos tipo. "Tncoteras" v otros
términos comerciales 7/

La Comisidn decide:

Con respecto a_las condiciones generales de venta_v contratos tipo:

1. a) Pedir al Secretario UGeneral que transmita el texto de las Condiciones
Generales de la CEFE relativas a instalaciones industriales, maquinaria, productos
de la industria mecdnica y la madera al Secretario Ejecutivo de la Comisidn
Econdmica para Africa (CEPA), al Secretario Ejecutivo de la Comisidn Econdmica para
Asia y el Lejano Oriente (CEPALO) y &l Secretario Ejecutivo de la Comisidn Econdmica
para América Latina (CEPAL), asi como a otras organizaciones regionales que desa-
desarrollan actividades en esta esfera;

b) Pedir al Secretario Guneral que facilite las citadas Condiciones Generales
en un numero adecuado de ejemplares v en los idiomas apropiados; las Condiciones
Generales deben ir acompailadas de una nota explicativa en qgue se describan, entre
otras cosas, los objetivos de las condiciones generales de la CEPE y las ventajas
prdcticas que ofrece la utilizacidn de las condiciones generales en las transacciones
comerciales internacionales;

c) Pedir a las comisiones econdmicas regionales que, al recibir las condiciones
generales de la CEPE antes citadas, consulten a los gobiernos de las regiones
respectivas o a los circulos mercantiles interesados, con okjeto de formular sus
opiniones y comentarios sobre: i) la cunveniencia de ampliar el uso de las condi-
ciones generales de la CEPE a las regiones respectivas; ii) la existencia de
lagunas o deficiencias en las condiciones generales de la CEPE desde el punto de
vista de los intereses comerciales de las regiones de que se trate y en particular
sobre la conveniencia de foraular condiciones renerales aplicables a los productos
de especial interds para esas regiones; iii) la conveniencia de convocar uho o mas
comités o :rupos de estudio, a escala mundial o a escala mds limitada, dentro de

7/ Véanse los anteriores pgrrafos LS a 50.
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los cuales, con la participacidn (si procede) de un experto designado por el
Secretario General se examinarfan y aclararfan las cuestiones planteadas en el
plano regional;

d) Pedir a las otras organizaciones a las que se transmitan las condiciones
agenerales de la CEPE que expresen sus puntos de vista sobre las cuestiones i),
ii) y 1ii) del apartado c) supra;

e) Las opiniones y comentarios que se soliciten de las comisiones econdmicas
regionales y otres organizaciines deberian transmitirse al Secretario General, de )
ser posible antes del 31 de o.tubre de 1949; i

1
J

f) Pedir al Secretario General que presente, junto con las condiciones
geherales pertinentes de la CEPE, un informe al tercer periodo de sesiones de la
Comisidn que contenga (si procede) un andlisis de las opiniones y comentarios
recibidos de las comisiones econdmicas regionales y las otras organizaciones
interesadas;

g) Estudiar en el momenso adecuado la posibilidad de establecer condiciones
gerierales que abarqguen una gama mds amplia de productos que las fdrmulas concretas
existences. La viabilidad de este trabajo deberia examinarse después de haber
tenido ocasidn de estudiar las opiniones y comentarios solicitados de conformidad
con los apartados c) y d) supra;

h) Acoger favorablemente la generosa oferta del representante del Japdn de
contribuir al trabajo de la Comisidn preparando, para uso de la misma, unh estudio
comparativo de las condiciones generales de la CEPE,

Con respecto a las Condiciones Generales de Entrega (CGE) de 1968
por el Consejo de Asistencia Econdmica Mutua (CAEM):

2. a) Pedir al Secretario General que invite al CAEM a que facilite un ndmero
adecuado de ejemplares de las Condiciones Generales de Entrega (CGE) de 1958, en
inglés, acompafiados de una nota explicativa.

b) Pedir al Secretario General que transmita en los cuatro idiomas de la
Comisidn v seglin proceda, las Condiciones Generales de Entrega antes citada y la
nota explicativa a la Comisidn Econdmica para Africa (CEPA), la Comisidn Econdmica
para Asia y el Lejano Oriente (CEPALO), la Comisidn Econdmica para Europa (CEPE) y
la Comisidn Econdmica para Lmérica Latina (CEPAL) con fines informativos.

Con respecto a los "Incoterms'" 1953

5. a) Pedir al Secretario General que informe a la Cdmara de Comercio Internacional
de que, en opinidn de la Comisidn, seria convenience que la CCI diera la mds amplia
difusidn posible a los "Incoterms" 1953 con objeto de estimular su uso a escala
mundial en el comercio internacional;

b) Pedir al Secretario General que ponga en conocimiento de las comisiones
econdmicas regionales de las Naciones Unidas, en relacidn con su examen de lus
condiciones senerales de la CEPE, las opiniones de la Comisidn acerca de los
"Tncoterms'" 1953,

LYta. sesidn plenaria,
26_de marzo de 1949.
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B. PAGOS INTERNACIONALTS

1. Instrumentos negociables 3/

a) Creacidn de un nuevo instrumento negociable

1. En cuanto a las tres medidas posibles que se describen en el pdrrafo 59 supra
cue, en principio, podrian adoptarse para promover la srmonizacidn y unificacidn
del derecho relativo a los instrumentos negociables, la Comisidn opina gue la
primera, es decir, el logro de una aceptacidn mis amplia de ios Convenios de Ginebra
de 1930 y 1951 sobre instrumentos negociables no ofrece suficientes posiktilidades
de éxito en el contexto de una unificacidn mundial del cerecho relativo a los
instrumentos negociables. No obstante, la Comisidn considere que deberia tratarse
de lograr que acepten los Uonvenios de Ginebra los paises pertenecientes al sistema
del derecho civil que todavia no los han ratificado, que todavia no han adaptado

a esos Convenios su legislacidn interna o due estdn estudiando propuestas de legis-
lacidn uniforme en esta esfera.

2. Por 1o que respecta a la segunda solucidn posible, gue consiste en revisar los
Convenios de Ginebra con el fin de hacerlos még aceptakbles para los paises gue siguen
el sistema del common law, la Comisidn opina que, aungue unaz revisidn de los
Conveaios de Ginelra pueda conducir a La unificacidn o armonizacidn, y por lo tanto
no deba rechazarse de plano, los problemas que se plantean en las transacciones
financieras internacionales nor la existencia de dos grandes sistemas juridicos sobre
instrumentos negociables podrian resolverse mejor recurriendo a la tercera solucidn
gue consiste en crear un nuevo instrumenco nepgociable. La principal razdn en apoyo
de esta conclusidn es que las leyes uniformes que integran el anexo a los Convenios
de Ginebra se aplican tanto a 1as transacciones nacionales como a las internacionales
y que no seria pogible pedir a los paises que modifiguen unas normas y usos bien
establecidos, elaborados a través de un periodo considerakle de tiempo y que parecen
dar plena satisfaccidn en las transacciones internas.

3. FEn consecuencia, la Comisidn decide estudiar wds a fondo la posibilidad de crear
un nuevo instrumento nenociable gque se utilizaria solamente en las Uransacciones
internacionales. A tal efecto, la Comis _n pide al Secretario General:

a) Que prepare un cuestionario, en consulta con el Fondo Monetario Internacional,
el UNIDROIT, la Cdmara de Comercio Internacional y, en su caso, con otres organi-
zaciones internacionales interesadas, tomando en consideracidn las opiniones
expresadas en la Comisidn:

b) Que envie dicho cuestionario a los gobiernos o a las instituciones banrcarias
y comerciales, segin proceda;

c) Que ponga a disposicidn de la Comiszidn, en su tercer periodo de sesiones, las
respuestas al cuestionario, junto con un andlisis de las mismas, preparado por el
Secretario General en consulta con las organizaciones mencionadas en el incisc a)
supra.

/ Vd - ]
5/ Véanse los anteriores pdrratos 53 a 59.
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b) Estudios sobre instrumentos negociables

1. La Comisién observa que en ciertos puntos concretos relacionados con la
circulacién y eficacia de los instrumentos negociables, las prdacticas comerciales
de los diversos paises frente a determinadas dificultades han llegado a soluciones
similares, no obstante la diversidad de sus sistemas jurfdicos. En consecuencia,
la Comisidn opina que un examen técnico comparado de las materias acerca de las
cuales parezca posible llegar a una uniformidad considerable permitird precisar la
raiz de las diferencias legislativas y podrd al mismo tiempo sefialar los medios
para reducir tales diferencias, Ademds, dichos estudios técnicos y su difusidn
pueden facilitar también la aimonizacidén de la Jjurisprudencia, inclusive la de
paises que tienen estatutos similares respecto de los instrumentos negociables y
serdn indudablemente Utiles para una progresiva armonizacidén de las legislaciones,
al menos en ciertas materias concretas.

2. En consecuencia, la Comisidn pide al Secretario General que invite, en el
momento oportuno, al Fondo Monetario Internacional, al UNIDROIT, a la Camara de
Comercio Internacional y demds orgahizaciones interesadas, a que preparen estudios
relativos, entre otras cosas, a las siguientes cuestiones que se plantean en los
principales sistemas juridicos, con un comentario sobre las soluciones que se han
dado, tanto por las prdcticas comerciales como por la Jjurisprudencia, a esas
materias:

a) &l problema de las firmas y endosos falsos;

t) La exigencia de protestos v los efectos de la falta de aviso en casos de
falta de pago: y

c) El grado de responsabilidad por firma o aval.

39a. sesidn plenaria,
21 de marzo de 1960.

2, Créditos mercantiles bancarios 9/

1. La Comisidn toma note con aprobacidn de la valiosa contribucidn al
desarrollo del derecho mercantil internacional que constituyen los "Usos y prdeticac
uniformes en materia de créditos documentales" de la Cdmara de Comercio Internacional
("el C8digo") y expresa su satisfaccidn por las disposiciones exictentes de la

Cdmara de Comercio Internacional para revisar la aplicacidn del Cddigo y, cuando
proceda, modificarla.

2. La Comisidn pide al Secretario General que:

a) Seflale a la atencidn de los gobiernos la contribucidn que el uso del C3digo
puede aportar a la Ffacilitacidn del comercio internacional;

b) Seflale a la atencidn de esos gobiernos la conveniencia de informar a la
Cdmara de Comercio Internacional de las dificultades que surjan en la utilizacidn
del C3digo, ya sea por divergencias de interpretacidn o porque alguna de sus dispo-
siciones sea inadecuada o no se ajuste a las necesidades comerciales;

2/ Véanse los anteriores pdrrafos 90 a 95.
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c) Comunique a esos gobiernos que la Comisidn les recomienda la utilizacidn
del C3digo en relacidn con las transacciones que supongan el establecimiento de
un crédito documental, ¥ que

d) Informe a la Comisidn, en su tercer periodo de sesiones, acerca de las
medidas que se havan adoptado para atender la peticidn formulada en los anteriores
incisos a), b) y ¢) 7 sobre cualquier trabajo que estén realizando o proyecten
otras organizaciones y que pueda afectar los procedimientos utilizados en relacidn
con los créditos comerciales bancarios.

3. La Comisidn decide ademds que, a fin de facilitar los trabajos de su tercer
periodo (e sesiones, se incluya el tema de los créditos comerciales bancarios en el
prosrama de trabajo de dicho periodo de sesiones Unicamente en la medida necesaria
para considerar cualquier informe que el Secretario General pueda presentar en
conformidad con el inciso d) supra-

38a. v 3%a. sesiones plerarias,
2] de marzo de 1969.

3. Garantias y seguridades 10/

1. Decide aplazar el examen de la cuestidn de las garantias y seguridades
hasta su tercer periodo de sesiones.

2. Pide al Secretario General:

a) Que invite a los miembros de la Comisidn a que presenten las observaciones
gue deseen formular acerca del informe del Secretario General sobre las garantias
y seguridesdes (A/CN.9/20 y Add.1);

b) Que complete su informe sobre garantias y seguridades si dispone de
nuevos datos que, a su juicio, puedan ser Utiles a la Comisidn cuando ésta examine
la cuestidn en su tercer periodo de sesiones;

c) Que invite a la Cémara de Comercio Internacional a que presente a la
Comisgidn, en su tercer pericdo de sesiones, un informe sobre su labor en la esfera
de ciertos tipos de garantias bancarias, tales como las garantias de cumplimiento,
las fianhzas de oferta o fianzas de licitacidn y las garantias para el reembolso
de los anticipos hechos a cuenta en relacidn con contratos internacionales de
suministro y construccidn.

C. ARBITRAJE COMERCIAL INTERNACIONAL ;;/

1. La Comisidn decide designar al Sr. Ion Nestor (Rumania) como Relator
Especial sobre los problemas mds importantes relacionados con la aplicacidn e
interpretacidn de las convenciones existentes y otros problemas conexos. El Relator
Especial contard con la cooperacidn de los miembros de la Comisidn y de las

——————— s

10/ Véanse los anteriores pdrrafos 96 a 99.

;;/ Véanse los anteriores parrafos 101 a 113.
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diversas organizaciones intergubernamentales y organizaciones no gubernamentales
internacionales interesadas, en lo que respecta a la documentacidn.

2. La Comisidn expresa la opinidn de que el mayor ndmero posible de Es:ados
deberia adherirse a la Convencidn de las Naciones Uanidas de 1958 sobre el
reconocimiento y ejecucidn de las sentencias arbitrales extranjeras.

hha. v 45a, secsiones plenarias,
26 de marzo de 1969.

D. REGLAMENTACION INTERNACIONAL DEL TRANSPORTE MARTITIMO ;g/

« /

La_Comigion de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacional,

s e e

Recordando la resolucidn 2421 (XXIT) de 'a Asamblea General, en la que ésta
recomendd a la Comisidn que estudiara la inclusidn de la reglamentacidn interna-
cional del transporte maritimo entre los temas prioritarios de su programa de
trabajo.

Advirticndo que, en la citada resolucidn, la Asamblea General tomd nota con
setisfaccidn de que la Comisidn se proponia ejecutar su trabajo en cooperacidn con
drganos y organizaciones que se ocupan de la armonizacidn v unificacidn progresivas
del derecho mercantil internacional,

Habiendo examinado la nota del Secretario General sobre el estudio de la
inclusidn de la reglamentacidn internacional del transporte maritimo entre los
temas prioritarios del programa de trabajo (A/CN.9/23), nota en la que se exponen
los trabajos realizados sobre esta materia desde el primer periodo de sesiohnes
¢e la Comisidn,

Consciente de la iamportancia de la cuestidn del transporte maritimo interna-
cional .y de la conveniencia de una estrecha colaboracidn con los drganos y
orsanizaciones que ya ejercen sus actividades en esta esfera,

Felicitindose de que tanto la OCMI como el CMI, a cuya actividad desea rendir
homenaje, le¢ hayan brindado su plena cclaboracidn,

Teniendo presentes, en particular, la resolucidn 14 (II), aprobada el 25 de
marzo de 1969 por la Conferencia de las Naciones Unidas sobre Comercio y Desarrollo
en su segundo periodo de sesiones, en la que la Conferencia encargaba a su Comisidn
del Transrorte Maritimo que constituyese un Grupo de Tratajo sobre reglamentacidn
internacional del transporte maritimo, y la resolucidn 46 (VII), aprobada a este
respecto por la Junta de Comercio y Desarrollo de la UNCTAD el 21 de septiembre
de 1959,

Confirmando su deseo de que se establezca una estrecha cooperacidn entre la
CNUDMI ¥ la UNCTAD, segih lo manifestd el Presidente en su primer periodo de
sesiones, a quien expresa su reconocimiento, cuando por invitacidn de la Comisidn
expuso la opinidn de éste en el sezundo periodo de sesiones de la Conferencia de
las Neciones Unidas sobre Comercio y Desarrollo,

12/ Véanse los anteriores parrafos 11k g 133,
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Considerando que es importante evitar la duplicacidn de actividades,

Tomando nota de que la Comisidn del Transporte Maritimo de la UNCTAD celebrard
su prdximo periodo de sesiones en Ginebra en abril de 1959,

Habiendo examinado en su segundo periodo de sesiones el tema de la reglamen-
tacidn internacional del transporte maritimo,

1. Decide incluir la reglamentacidn internacional del transporte maritimo
entre los temas prioritarios de su programa de trabajo;

2. Pide al Secreterio General que prepare un estudio a fondo de la cuestidn
en el que, entre otras cosas, se haga un andlisis de los trabagjos en materia de
reglamentacidn internacional del transporte maritimo efectuados o planeados en
los drganos de las Naciones Unidas, en las organizaciones intergubernamentales
o no gubernamentales, y que 1o presente a la Comisidn en su tercer periodo de
sesiones;

3. Decide establecer un grupo de trakajo, integrado por los representantes de
Chile, Ghana, India, Italia, Reino Unido de Gran Bretafla € Irlanda del Norte,
RepUblica Arabe Uanida y Unidn de Republicas Socialistas Soviéticas, que podrd ser
convocado por el Secretario General, ya por su propia iniciativa o a peticidn del
Presidente, €l cual se reunird algin tiempo antes del comienzo del tercer periodo
de sesiones de la Comisidn - v preferiblemente poco antes del mismo - para indicar
los temas y el método de trakajo sobre la cuestidn, tomando en consideracidn, si
ya estd disponible, el esgtudio preparado por el Secretario General y tehiendo plena-
mente presentes las recomendaciones de la UNCTAD y de cualguiera de sus drganos,

y que presentard su informe a la Comisidn en su tercer periodo de sesiones;

4. Invita al Presidnete de su segundo periodo de sesiones, y si éste no
pudiera desplazarse, al miembro de la Comisidn que él designe, a que asista el
periodo Ce sesiones de la Comisidn de Transporte Maritimo de la UNCTAD, que se
celebrard en Ginebra en abril de 1969, y a que informe a dicha Comisidn de los
debates habidos en la Comisidn de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil
Internacional durante su segundo periodo de sesiones y del deseo de la Comisidn
de fortalecer la estrecha colaboracidn y la coordinacidn efectiva que existen
entre ella y la UNCTAD, y

5. Pide al Secretario General que, en el caso de que decida convocar al
grupo de trabajo mencionado en el pdrrafo 3 supra, invite a los Estados Miembros
de lg CNUDMI y a las organizaciones intergubernamentales y no gubernamentales que
actlan en esa esfera a que asistan a la reunidn del srupo de wrabajo, si asi lo
deseat.

L6a. sesidn plenaria,
27 de marzo de 1950.
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E. REGISTRO DE ORGANIZACIONES Y REGISTRO DE TLXTOS ;i/

1. Ia Comisidn confirma su punto de vista anterior, expresado en el capitulo V
del informe sobre la labor realizada en su primer periodo de sesiones, es decir,
gue los rezistros deberian reproducir el texto Integro de los instrumentos
internacionales existentes y publicarse en los idiomas espafiol, francés, inglés v
ruso. Considera que deberian adopvarse dos medidas concretas para reducir los
gastos: i) cuando no se disponga de la traduccidn oficial de un instrumento
internacional, se deberian uhilizar, en la medida de lo posible, las traducciones
oficiosas existentes, a fin de reducir al minimo los gastos de traduccidn gque
constituyen tn factor principal de los presupuestos de gastos. Se deberia alentar
a los miembros de la Comisidn a que faciliten al Secretario General dichas traduc-
ciones; y 1i) 1los registros deberian adoptar una forma que los hiciera adecuados
para la venta comercial;

2. La Comisidn decide acsregar a las materias va indicadas en el pdrrafo 5 del
captiulo V del informe sobre su primer periodo (e sesiones la cuestidn de las
garantfas y sezuridades y la de la reglamentacidn internacional del transporte

4 .
maritimo;

3. La Comisidn pide al Secretario General que incluya informacidn sobre los
trabajos de la Comisidn en el registr¢ de organizaciones;

L. ILa Comisidn pide al Secretario General que inicie los trabajos sobre el
registro de textos mediante la publicacidn, como primera etapa de la documentacidn
de interds sobre la venta internacional de bienes, los instrumentos negociables, los
créditos comerciales bancarios v las garantias y seguridades. Considera que enh el
registro de “extos que se establezca en la primera etapa deberian constar, ademés
de los textos de instrumentos internacionales relativos a las materias mencionadas
anteriormente, el titulo y las fuentes de los instrumentos en todas las esferes que
ha de abarcar el registro, con objeto de aumentar inmediatamente la utilidad del
registro de textos. Considera asimismo que la lista de instrumentos consignada en
el anexo II del informe del Secretario General sobre las consecuencias financieras y
administrativas del establecimiento de los registros (8/c.6/1,.648), deberia
completarse cel modo siguiente:

a) En lo que concierne al derecho relativo a la venta de bienes (anexo II, I, 1)
el rezistro deberia asimismo reproducir el texto de las "Condiciones generales de
la prestacidn de servicios técnicos en relacidn cua la maquineria, el equipo y otros
articulog incluidos en las entregas de mercaderias de las organizaciones de
comercio exterior ds los pafses del CAEM" (Condiciones generales de servicios
téenicos del CAEM, de 1962);

b) En 1o que concierne al derecho relativo a los jinstrumentos negociables
(anexo IT, I, 4), el registro deberia reproducir asimismo el “exto de las reglas
uniformes formuladas en la Conferencia e Le Haya de 1912;

5. La Comisidn decide examinar en su tercer periodo de sesiones los progresos
realizados en el establecimiento del registro y adoptar cualquier nueva medida que
sea necesaria, habida cuenta de las consecuencias financieras del proyecto y lecs
opiniones expresadas en la Asamblea General.

39a. sesidn plenaria,
21 de marzo de 1S69.

lﬁ/ Véanse los anteriores pdrrafos 134 a 1h2,
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F. COORDINACION DE LA IABOR DE LAS ORGANIZACIONES EN LA ESFERA DEL DERECHO
MERCANTTL INTERNACIONAL; RELACIONES DE TRABAJO Y COLABORACION CON CTROS
ORGANOCS 14/

1. La Comisidn opina que la prdctica y el enfoque pragmdticos seguidos hasta
ahora en materia de coordinacidén, colaboracidn y relaciones de trabajo han resultado
satisfactorios y, por lo tanto, pueden considerarse como una base apropiada para la
ulterior elaboracidn de estas cuestiones.

2. Con especial relacidn a la cuestidn de la coordinacidn, la Comisidn opina
que la cooperacidén y el intercambio de informacidn entre organizaciones scbre sus
trabajos respectivos facilitarfa la coordinacidn. Con este fin, pide al Secretario
General que mantenga debidamente informadas a las demds organizaciones acerca de la
labor de la Comisidn y establezca con esas organizaciones contactos a cierto nivel
de las secretarfas. La Comisidn pide también al Secretario General que reudna infor-
maciones sobre las actividades de organizaciones que guarden relacidn con los temas
prioritarios de su programa de trabajo y que comunique tales informaciones a la
Comisidn con motivo de sus perfodos de sesiones anuales.

3. En lo que atafle especialmente a la cuestidn de la colaboracidén y las rela-
ciones de trabajo con otras organizaciones, la Comisidn opina que los métodos y dis-
posiciones actuales han producido resultados satisfactorios y, por lo tanto, deben
seguir aplicdndose. A este respecto, la Comisidn pide al Secretario General que tome
disposiciones para la asistencia de observadores de organizaciones internacionales
al tercer perfodo de sesiones de la Comisidn, andlogas a las adoptadas respecto del
segundo pericdo de sesiones. Por lo que respecta a los acuerdos de trabajo con otras
organizaciones, la Comisidn opina que, en esta etapa, no son necesarios acuerdcs
de trabajos oficiales; a su julcio, la prdcticae que viene siguiendo la Comisidn es
suficientemente flexible para permitir el establecimiento y ulterior desarrollo de
relacicnes de trabajo y colaboracidn, y, si fueran necesarias, las disposiciones
relativas a casos concretos pueden adoptarse mejor con arreglo a cada caso.

418a. sesidn plenaria,
31 de marzo de 1969.

(¥ FORMACION Y ASISTENCIA EN MATERTIA DE DERECHO MERCANTIL INTERNACIONALLE/

La Comisidn con objeto de contribuir a resolver el problema de la preparacidn
de expertos locales en derecho mercantil internacional, especialmente en los paises
en desarrollo, y de intensificar y coordinar los programas existentes, pide al
Secretario General que adopte las medidas siguientes:

1L/ vVéanse los anteriores pirrafos 143 a 155,
15/ Véanse los anteriores pdrrafos 156 a 160.
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a) Reccomendar a los Srganos interesados que los seminarios y los cursos de
formacidn regionales organizados en el dmbito del Programa de asistencia de las
Naciones Unidas para la ensefianza, el estudio, la difusidn y una comprensidn wds
amplia del derecho internacional sigan incluyendo materias referentes al derecho
mercan til internacional;

b) Recomendar que algunas de las becas concedidas en el dmbito del Programs
de asistencia mencionado en el apartado precedente sean otorgadas a candidatos que
tengan especial interds en el derecho mercantil internacional;

c) Hacer 1lo necesario para agregar los nombres de expertos en derecho mercan-
ti1l internacional, con los datos pertinentes, para su inclusidn en un suplemento al
"Registro de expertos y especialistas en derecho internacional", segin se indica en
el inciso a) del apartado ii) del pédrrafo 36 del mencionado informe del Secretario
General (A/CN.9/27);

a) Completar la informacidén de que se dispone sobre las actividades de orga-
nizaciones internacionales en la esfera de la formacidn y asistencia en materia de
derecho mercantil intermacionsl, segin se indica en el apartado 1) del pdrrafo 36
del informe del Secretario General;

e) Celebrar consultas con el Comité Consultivo sobre el Programa de asistencia
de las Naciones Unidas citado en el apartado a) del presente pdrrafo, y con los drga-
nos de las Naciones Unidas, los organismos especlalizados y otras organizaciones y
organismos que actian en el campo del derecho mercantil internacional, acerca de la
posibilidad de establecer en el marco de sus programas en determinadas universidades
u otras instituciones de paises en desarrollo:

i) institutos o cdtedras regionales para la fcrracidn en materia de derecho
mercantil internacional, y

seminarios o cursos para estudiantes, profesores, abogados y funcionarios
del gobierno que actden o se interesen en esta esfera;

e
e
tNs

T) Informar a la Comisidn, en su tercer periodo de sesiones, sobre los resul-
tados de sus consultas y la medida en que ha sido posible lograr los objetivos antes
citados, e indicar a la Comisidn las nuevas medidas que convenga adoptar habida
cuenta de esta experiencla.

38a. sesidn plenaria,
21 de marzo de 1969.

H, ANUARTO DE LA CCMISIONlé/

1. La Comisidn pide al Secretario Genersl que:

a) prepare un estudio en el que se propongan las diversas formas posibles del
Anuvario, teniendo en cuenta los precedentes pertinentes (Ccmisidn de Derecho
Internacional, Corte Internacional de Justicia, UNIDROIT, ete.), junto con datos
detallados sobre las consecuencias financieras de cada una de ellas; debersd incluir
una indicacidn general de los posibles ingresos que se espere obtener de la venta
del Anuario; y

16/ Véanse los anteriores pdrrafos 161 a 167.
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b) complete el estudio antes del comienzo del vigésimo cuarto periodo de
sesiones de la Asamblea General y proporcione ejemplares del mismo a la Asamblea
General.

2. En su tercer periodo de sesiones, la Comisidn adoptard las decisiones y
recomendaciones definitivas en cuanto a la fecha de publicacidn y al contenido del
Anuario, teniendo en cuenta el estudio del Secretario General asi como los debates
vy decisiones de la Asamblea General en su vigésimo cuarto periodo de sesiones.

39a. sesidn plenaria,
21 de marzo de 1969.

I. CUESTICNES DE ORGANIZACICN RELATIVAS A LA LABOR FUTURALZ/

1. Planificacidn de la labor futura

1. La Comisidn convino en que, para cumplir el mandato que le habia confiado la
Asamblea General, convenia que los miembros de la Comisidn también participasen en
la forma mds amplia posible en la labor preparatoria que habrian de efectuar entre
los periodos de sesiones los subcomités, grupos de trabajo o Relatores Especiales
que la Comisidn decidiese crear o designar. También se considerd conveniente tomar
disposiciones, cuando fuera necesario, para obtener los servicics de consultores u
organizaciones especializadas en las cuestiones técnicas de que se ocupaba la
Ccmisidn. La Comisidn convino en que tal seria su norma general de trabajo en los
préximos afios.

2. La Comisidn también estuvo de acuerdo en que la Secretaria debia contar con el
personal adecuado para poder hacer frente al mayor volumen de trabajo que se reque-
rirfa a fin de prestar servicios a la Comisidn.

3. ILa Comisidn considerd ademds que sdlo podia establecer un programa detallado de
trabajo para el afio prdximo, vy convino en que la Secretaria deberia preparar el
proyecto de presupuestos y el presupuesto de planificacidn necesarios para los afios
subsiguientes a fin de que la Comisidén pudiese llevar a cabc sus trabajos habida
cuenta de las consideraciones expuestes en el parrafo 1 supra.

2. Establecimieanto de grupos de traba,jo

La Comisidn decidid que el término "Grupo de Trabajo" se utilizara de momento
para designar a todos los dSrganos que habrfan.de reunirse entre los periodos de
sesiones y que fueran establecidos durante el segundo periodo de sesiones, en la
inteligencia de que el uso de este término no impediria en modo alguno que el drgano
contase con actas resumidas de sus debates asi ccmo con los otros servicios nece-
sarios para sus trabajos.

3. Actas resumidas de los Jdrganos auxiliares

La Comisidn decidid no prescindir de las actas resumidas de sus Organos auxilia-
res, sino encargar a éstos que decidiesen si las actas resumidas eran necesarias segin
las circunstancias de cada caso.

17/ Véanse los anteriores pdrrafos 181 a 191.
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i. Fecha del tercer periodo de sesiones

La Comisidn decidid que su tercer periodo de sesiones, que se celebraria en
Nueva York, tuviese lugar del 6 al 30 de abril de 1970 y que, en caso de prorrogarse,
no deberia continuar despuds del 2 de mayo de 1970.

-66-



ANEXO T
RESUMEN DE LOS COMENTARTOS HECHOS EN EL SEGUNDO PERTIODO DE
SESIONES ACERCA DE LAS CONVENCIONES DE LA HAYA DE 196k
SOBRE LA VENTA INTERNACIONAL DE BIENES

I

A. CONVENCION RELATIVA A LA LEY UNIFORME SOBRE LA VENTA INTERNACIONAL BIENES

Articulo I, pdrrafos 1y 2

1. Cads Estado Contratante asume la obligacidn de incorporar a su propisa
legislacidn, de acuerdo con sus procedimientos constitucionales, no después

de la fecha de entrada en vigor de la presente Convencidn en relacidn con el
Estado de que se trate, la Ley Uniforme sobre la Venta Internacional de merca-
derias (que en adelante se denouina la "Ley Uniforme"), que forma el anexo de
la presente Convencidn.

2. Cada Estado Contratante puede incorporar la Ley Uniforme a su propia legis-

lacidn, ya sea en uno de los textos auténticos o en una traduccidn a su propia
lengua o lenguas.

Comentarios

1. El Representante de Noruega dijo que el parrafo 2 del articulo I ofrecia la
ventaja de garantizar la inclusidn de un texto idéntico en la legislacidn de todas
las Partes Contratantes, pero era demasiado rigido y ambicioso y complicaria la
cuestidn para 1los paises con sus propias tradiciones en materia de redaccidn de
textos legales. Afiadid que cada pais, al incorporar la Ley Uniforme a su propia
legislacidn, deberia tener libertad para adaptarla a su propia estructura juridica
y no deberia impedirsele, por ejemplo, que agregase a su derecho interno cuestiones
que tal vez rebasaran el alcance de la Ley Uniforme sin ser incompatibles con ella.
El Representante de Noruega sugirid en consecuencia la supresidn del pdrrafo 2 del
articulo I. Esto no comprometeria en modo alguno la uniformidad en cuanto al fondo;
subsistiria la obligacidn de unificar con arreglo a la Ley Uniforme. De todos
modos, ofreceria la flexibilidad de una ley modelo respecto de las adaptaciones

de estilo o de caricter sistemdtico.

2. Los representantes de la URSS, Tunez, Rumania y Checoslovaguia expresaron su
acuerdo con la propuesta de Noruega. ELl Observador designado por la Conferencia
de La Haya de Derecho Internacional Privado manifestd asimismo que estaba en gene-
ral de acuerdo con la posiciodn adoptada por el representante de Noruega.

3. En relacidn con la propuesta noruega, el Representante de Checoslovaquia dijo
que su pais, por contar con un CSdigo de Comercio Internacional, tenia un motivo
especial para favorecer la flexibilidad. Una incorporacidn literal del. texto de
la, Ley Uniforme en el sistema juridico checoslovaco entrafiaria la destruccidn del
Cédigo y supondria un retroceso del derecho checoslovaco.
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L.  El Representante de la URSS manifestd que su pafs no podis aceptar la tdcnica
de incorporacidn del texto de una ley uniforme en la legislacidn interna y que €1
preferia el sistema de una convencidn internacional. Agrezd que una convencidn
sobre la materia estableceria principios generales, en vez de tratar de regularla
en detalle, como hacia la Ley Uniforme. Ademds, los Estados deberian tener la
posibiiidad de aplicar otros ingtrumentos internacionales relativos a la venta
internacional de mercaderias, actualmente vigentes o que se concertaran en el
futuro.

5. El Representante del Reino Unido dijo que, en realidad, la propuesta noruega
transformaria la Ley Uniforme en una ley modelo, lo que intensificaria las dife-
rencias entre las normas de diferentes paises que rigen la vents internacional de
mercaderias. Por consiguiente, aunque reconocid que tal vez fuera necesario acla-
rar algo el pdrrafo 2 del articulo I, se mostrd partidario de que se mantuviera el
procedimiento de la ley uniforme previsto en dicho pdrra®o. El Representante de
Australia expresd su acuerdo con el representante del Reino Unido y subrayo la
necesidad de evitar la multiplicidad de textos. EL Representante de México mani-
festd asimismo que estaba en general de acuerdo en que se mantuviera el parrafo 2
del articulo I.

6. El Presidente preguntd si la supresidn del pdrrafo 2 del articulo I satisfaria
las obJjeciones suscitadas durante el debate. Los representantes de la URSS,
Australia y Rumania manifestaron que la supresidn del pdrrafo 2 no seria suficiente,
dado el cardcter imperativo del pdrrafo 1 del articulo I, que obliga a los Estados
Contratantes a incorporar la Ley Uniforme a su propia legislacidn. EL Representante
del Trdn indicd que bastaria que el pérrafo 2 del articulo I estableciese que los
textos inglés v francés de la Ley Uniforme eran auténticos.

7. Los representantes de Hungria, Rumania y Tdnez criticaron la disposicidn del
parrafo 1 del articulo I en virtud de la cual la Ley Uniforme seria también apli-
cable en relacidn con Estados no contratantes, e insistieron en que la Ley Uniforme
deberia ser aplicable sélo entre Estados Contratantes. Era posible que ciertos
Estados que no estaban dispuestos a adherirse a la Convencidn se hallaran obligados
por instrumentos internacionales con los que estuviesen satbtisfechos. La Convencidn
no deberia inmiscuirse en el sistema asi establecido entre dichos Estados.

Articulos II, IITI y IV

Articulo II

1. Dos o mds Estados Contratantes pueden declarar que convienen en no

. I'd ° .
considerarse entre si como Estados diferentes, para los efectos de los reqgui~
sitos relativos al éstablecimiento o residencia mencionados en los incisos 1
v 2 del articulo I de la Ley Uniforme, en tanto que apliquen a las ventas que
en ausencla de tal declaracidn estarian reguladas por la Ley Uniforme, dispo-
siciones legales idénticas o muy semejantes.

2. Cualquier HEstado Contratante puede declarar que no considera uno o
més de los Estados no Contratantes, como Estados diferentes de si mismo, para
los efectos de los requisitos de la Ley Uniforme que se indican en el inciso 1
de este articulo, porque dichos Estados apliquen a ventas que en ausencia de
tal declaracidn estarian reguladas por la Ley Uniforme, disposiciones legales
que sean izuales o muy semejantes a las propias.
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3. Si un Estado que sea objeto de una declaracidn hecha en los términos
del inciso 2 de este articulo, posteriormente ratifica o se adhiere a la pre-
sente Convencidn, su declaracidn subsistird eu vigor a menos que el pais rati-
ficante o adherente declare que no puede aceptarla.

L, TLas declaraciones previstas en los incisos 1, 2 y 3 de este articulo,
pueden hacerse por los Estados interesados al tiempo de depositar sus instru-
mentos de ratificacidn o de adhesidn de la presente Convencidn, o en cualquier
tiempo posterior, y se dirigirdn al Gobierno de los Paises Bajos. Dichas decla-
raciones, entrardn en vigor tres meses despuds de la fecha de su recibo por el
Gobierno de los Paises Bajos, 0O bien, si al terminar este periodo la presente
Convencidn no ha entrado en vigor respecto al Estado de que se trate, a la
fecha de dicha entrada en vigor.

Articulo III

Por medio de derogacidn del articulo 1 de la Ley Uniforme, cualquier
Estado puede, al tiempo del depdsito de su instrumento de ratificacidn o
adhesidn a la presente Convencidn, declarar por medio de una notificacidn
dirigida al Gobierno de los Paises Bajos, que aplicard la Ley Uniforme sélo
en el caso de que cada una de las partes del contrato de venta tenga su
establecimiento, o en ausencia de éste su residencia habitual, en el terri-
torio de un Estado Contratante distinto; y en consecuencia, puede afadir la
palabra "Contratante" después de la palabra "Estado", al indicarse esta
Ultima palabra en el inciso 1 del articulo I de la Ley Uniforme.

Articulo IV

1. Cualquier Estado que haya ratificado o se haya adherido previamente
a una O mas convenciones sobre conflictos de leyes respecto a la venta inter-
nacional de mercaderias, puede, al tiempo del depdsito de su instrumento de
ratificacidn o adhesidn a la presente Convencio, declarar por medio de una
notificacidn que dirija al Gobierno de los Paises Bajos, que aplicard la Ley
Uniforme en aquellos casos regulados por una de esas Convenciones previas,
solamente si esa Convencidn requiere la aplicacidn de la Ley Uniforme.

2. Cualquier Estado que haya una declaracidn en los términos del

inciso 1 de este articulo, informard al Gobierno de los Paises Bajos acerca
de la Convencidn o de las Convenciones, a que se refiera dicha declaracidn.

. &
Comentarlos—/

8. EL Representante de la Repiblica Arabe Unida dijo cue el articulo IT consti-

tuia una importante aportacidn positiva en cuanto que abria el camino a la armoni-
zacidn y unificacidn regional del derecho en el marco de la unificacidn universal,
posibilidad que tenfa una importancia especial para los Estados drabes que durante

a/ Bn los comentarios relativos a los articulos II, III y IV de la Convencidn se
hizo referencia a los articulos 2 y 3 de la Ley Uniforme, cuyo texto se trans-
cribe mds adelante.
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varios afios habfan tratado de crear entre ellos un sistema juridico unificado o,

al menos, coordinado. Merced a las disposiciones del articulo II dichos Estados
podrian adherirse a la Convencidn sin tener que deshacer lo que ya se habia llevado
a cabo. Tl principio enunciado en el articulo II de la Convencidn deberia incor-
porarse al texto del articulo 1 de la Ley Uniforme.

Q. Ademds, el Representante de la Republica Arabe Unida dijo que, a su Juicio,

el articulo IV era ildgico, ya que resultaba inadmisible que la aplicacidn y efica-
cia de la Ley Uniforme dependiese Unicamente de la voluntad de los Estados Contra-

tantess dicho articulo era también indtil, porque el articulo 3 de la Ley Uniforme

comprendia todos los casos que la reserva prevista en el articulo IV de la Conven-

cidén pretendia abarcar.

10. EL Representante de Tunez, refiriéndose al articulo III, dijo que la Ley
niforme deberia ser aplicable Unicamente entre los Estados Contratantes. Si la
Convencidn se hacia tambidn «¢nlicable a los Estados no contratantes, podria surgir
una situacidn en que la Convencidn se aplicase a nacionales de un pais que no desea-
ra edherirse a ella.

11. Bl observador designado por la Conferencia de La Haya de Derecho Internacional
Privado dijo que el articulo IV deberia incluir una reserva con respecto a las con-
venciones sobre conflictos de leyes tanto futuras como pasadas. El Representante de
Noruega expresd su acuerdo con este punto de vista y afiadid que se deberia suprimir
el articulo 2 de la Ley Uniforme, y que en tal caso el articulo IV de la Convencidn
dejaria de ser necesario. EL Representante de Rumania suscribid las opiniones mani=
festadas por los dos oradores anteriores. ELl Representante de Tunez dijo que, si
bien no era conveniente continuar aplicando normas de derecho internacional privado
despuds de la entrada en vigor de la Ley Uniforme, dichas normas tendrian que

seguir aplicdndose a las cuestiones no previstas en la Ley Uniforme. EL articulo 2
de la Ley Uniforme deberia modificarse en ese sentido. ELl Representante de la
Repdblica Arabe Unida sefiald que el articulc 2 de la Ley Uniforme sdlo excluia la
aplicacidn del derecho internacional pr rado a las cuestiones previstas en la Ley
Uniforme.

Articulo V

Cualguier Estado, al momento de constitulr el depdsito de su instrumento
de ratificacidn o adhesidn a la presente Convencidn, puede declarar por medio
de notificacidn que dirija al Gobierno de los Paises Bajos, que aplicard la
Ley Uniforme solamente a contratos en que las partes hayan elegido esa Ley
como ley del contrato, a virtud de lo dispuesto por el articulo 4 de la Ley
Uniforme.

Comentariosh/

12. Diversos representantes criticaron el articulo V. Los representantes del Irédn
y de la Republica Arabe Unida estimaron que el efecto combinado del articulo V de
la Convencidn y del articulo 3 de la Ley Uniforme era dar a las partes en un con-
trato libertad completa para excluir la aplicacidn de la Ley aun cuando amb&s partes

E/ En los comentarios al articulo V de la Convencidn, se hicieron referencias a
los articulos 1, 3 y 4 de la Ley Uniforme, cuyo texto se reproduce mis adelante.
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fueran nacionales de Estados que se habian adherido a la Convencidn. Ello era
incompatible con el objetivo de la Convencidn, que trataba de establecer normas
para regular la venta internacional de bilenes.

13. El Representante de Ghana opind que existia un conflicto entre el articulo V
de la Convencidn y los artirulos 1, 3 y 4 de la Ley Uniforme. Los articulos 1y 4
enumeraban los casos en que .a Ley Uniforme "serd aplicable", y el articulo 3 per-
mitia a las partes en un contrato excluir total o parcialmente la aplicacidn de la
Ley Uniforme. Por tanto, a menos que las partes utilizaran el derecho que se les
otorgaba en el articulo 3, la Ley Uniforme deberia ser aplicable entre las partes
en un contrato. Ahora bien, en virtud del articulo V de la Convencidn, la Ley
Uniforme se aplicaria solamente a contratos ean que las partes hubieran elegido la
Ley Uniforme como ley del contrato, disposicidn que el representante de Ghana con-
sideraba incompatible con los articulos 1, 3 y 4 de la Ley Uniforme.

1k. E1 Representante de Ghana dijo también que el articulo V parecia estar en
contradiccidn con el articulo XI de la Convencidn, que disponia que "Cada Estado
Contratante aplicaréd las disposiciones que hayan sido incorporadas en su legis-
lacion en aplicacidn de la presente Convencidn respecto a contratos de venta a los
gue la Ley Uniforme se aplique y que se celebren en la fecha o con posterioridad

a la entrada en vigor de la Convencidn respecto al pais de que se trate". Dicho
representante planted la cuestidn de si, dada la incompatibilidad entre las dispo-
siciones de los articulos V y XI de la Convencidn, deberian prevalecer las de este
dltimo. A esta pregunta, el Representante de Noruega contestd que, en su opinidn,
una reserva formulada por un Estado de conformidad con el articulo V prevaleceria
sobre cualquier otra disposicidn de la Convencidn. EL Representante del Reino Unido
adoptd la misma posicidn.

15. El Representante de Espafia manifestd que, en nombre del principio de la auto-
nomia de la voluntad de las partes, el efecto combinado del articulo V de la Con-
vencidn y del articulo 3 de la Ley Uniforme era deshacer la labor realizada por
juristas eminentes durante cuarenta afios y destruir la uniformidad perseguida por
la Convencidn. A mayor abundamiento, esa excesiva libertad de eleccidn concedida
a las partes en el contrato era peligrosa, ya que actuaba en favor de la parte mds
fuerte en detrimento de los paises en desarrollo. Esos articulos creaban asimismo
una situacidn de vacio e incertidumbre juridicas =2 que seria di.icil que las par-
tes en un contrato supieran exactamente qué ley se aplics.cia al propio contrato.
En virtud del articulo V de la Convencidn, pareceria que, a menos que las partes
estipularan expresamente otra cosa, no se aplicaria la Ley Uniforme; por consi-
guiente, el mero silencio podria exclulr automdticamente la aplicacidn de la ILey
Uniforme. El Representante de Espafia sugirid, por tanto que los articulos V de
la Convencidn y 3 de la Ley Uniforme fuesen sustituidos por el texto del articulo 6
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del proyecto de 1963, que prescribia que cuando lar partes excluyeran la aplica-
cidn de la Ley Uniforme, deberian indicar el derecho interno aplicable a su
contrato c/.

16. El Representante de Hungria dijo que, a su juicio, el articulo V de la Conven-
cidn reflejaba el deseo de algunos paises desarrollados de adherirse a la Convencidn,
pero al propio tiempo excluia su aplicacidn. Ello favoreceria a los comerciantes
poderosos que podrian aprovecharse de la buena fe de las partes contratantes mds
débiles. EL articulo V de la Convencidn convertiria este instrumento en una serie
de condiciones generales de venta, siendo asi que lo que se necesitaba era una ley
en esta esfera.

17. E1 Representante de Tinez seflald que, aunque las reservas eran una practica
frecuente en las convenciones internacionales, en circunstancias normales deberian
aplicarse Unicamente a las disposiciones accesorias. El articulo V, sin embargo,
tenia por efecto permitir a un Estado excluir la aplicacidn de la totalidad de la
Convencidn, principio que no era ni 1ldgico ni razonable.

]

18, Los representantes de la Argentina y de la RAU coincidieron con el representante
de Espafla en cuanto a la contradiccidn existente entre el articulo V de la Conven-
cidn y el articulo 3 de la Ley, y convinieron también en que deberia mantenerse el
articulo 6 del proyecto de 1963. Asimismo dijeron que deberia suprimirse el
articulo 4 de la Ley Uniforme por ser innecesario. EL Representante de Irdn convino
en que el articulo 4 de la Ley Uniforme deberia suprimirse ya que recogia un prin-
cipio inherente a la libertad de contratacidn absolutamente evidente.

19. El Representante de México compartid la posicidn de los representantes de
Espafia y Argentina y se declard partidario del retorno al articulo 6 del proyecto
de 1963. Sefiald que era inadmisible desde un punto de vista Jjuridico subordinar
la Ley Uniforme a la voluntad de las partes. Ademds, el articulo V de la Conven-
cidn privaba de todo significado el articulo 3 de la Ley Uniforme segln el cual la
exclusidn de la aplicacidn de la Ley podia ser "expresa o tdcita'.

20. Otros representantes se manifestaron a favor del mantenimiento del articulo V.
El Representante del Reino Unido dijo que la principal ventaja del articulo V era
que pemmitia una unificacidn prudente y progresiva del derecho relativo a la venta
internacional de bienes. EL hecho de que un pais mercantil adoptara la Ley Uniforme

¢/ EL texto del articulo 6 del proyecto de 1963 es el siguiente:

"Las partes pueden excluir totalmente la aplicacidn de la presente ley
a condicidn de que designen el derecho interno que haya de aplicarse a su
contrato.

Las partes pueden derogar parcialmente las disposiciones de la presente
ley a condicidn de que lleguen a un acuerdo sobre otras disposiciones, sea
enuncidndolas, sea indicando ecudles son las normas concretas distintas de la
presente ley a las que convienen en remitirse.

Las designaciones, enunciaciones o indicaciones previstas en los parrafos

anteriores deben ser objeto de una cldusula expresa O resultar claramente de
las disposiciones del contrato.”
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no significaba necesariamente que pudiera imponerla a sus comerciantes de la noche

a la maflana. Si se consideraba también que la Ley Uniforme incorporaba algunos
conceptos del derecho civil con los que no estaban familiarizados los paises del
common law, resultaba especialmente conveniente un periodo de transicidn. La
libertad dada a los comerciantes conforme al articulc V para derogar la Ley Uniforme
seria probablemente una medida provisional ya que cabia pensar que esa reserva
seria retirada en sv momento.

21. FEl Representante de Australia se declard de acuerdo con el representante del
Reino Unido y afiadid que el mantenimiento del articulo V pudiera suponer la dife-
rencia entre la ratificacidn y la no ratificacidn en el caso de diversos paises,
esvecialmente los pertenecientes al sistema del common law. A su modo de ver,
seria mds facil hacer progresos mediante un proceso gradual que tratando de imponer
normas inaceptables a los circulos mercantiles no predispuestos a ello.

22, Bl Representante del Japdn declard que como su Gobierno seguia estudiando las
Convenciones de La Haya, no estaba en condiciones de indicar la posicidn oficilal

de su Gobierno respecto de las Convenciones. No obstante, los circulos comerciales
japoneses se habian mostrado provisionalmente partidarios del mantenimiento del
articulo V y opinaban que parecia conveniente poner a prueba durante algunos afios
la efectividad de la Ley Uniforme.

23. El observador designado por el UNIDROIT, si bien convino en que el articulo V
era juridicamente absurdo, dijo que se habia incluido por motivos politicos y
econdmicos. El representante del Reino Unido en la Conferencia de La Haya de 196L
habia dicho que el Reino Unido se adheriria a la Convencidn tan sélo si se autori-
zaba un periodo de prueba de acuerdo con el articulo V. Aunqgue reconocid que el
articulo V asimilaba de hecho la Ley Uniforme a unas condiciones generales de
venta, esperaba que en la practica tantc el articulo V de la Convencidn como el
articulo 3 de la Ley Uniforme resultarian menos peligrosos de 1lo que pudiera temerse.
Desde un punto de vista juridico, sin embargo, se mostrd de acuerdo con la sugeren-
cia del representante de Espafia de que el articulo 6 del proyecto de 1963 seria
preferible al texto actual. El Representante de Noruega expresd su acuerdo en
lineas generales con la posicidn adoptada por el observador del UNIDROIT.

24 . El Representante de Bélgica adoptd una posicidn intermedia, diciendo que si
bien los argumentos esgrimidos en contra del articulo V (especialmente los del
representante de Espafia) eran juridicamente inatacables, no deberfa dejarse de
lado la importancia de las consideraciones prdcticas sefialadas por el represen-
tante del Reino Unido. Al ratificar la Convencidn, Bélgica formuld también una
reserva de conformidad con el articulo V. EL Gobierno de Bélgica, sin embargo,
tenia intencidn de retirar dicha reserva cuando el Parlamento aprobara la ley en
que se ilncorporara la Ley Uniforme al sistema juridico belga.

25. EL Representante de Rumania expresd dudas en cuanto al valor prictico de lg
reserva contenida en el articulo V. A su juicio, cus 'do las partes en un contrato
eran nacionales de paises gue no se habian adherido 1la Convencidn, esas Partes
segufan teniendo libertad para elegir la Ley Uniforme cooo ley aplicable y darle
por consiguiente la condicidn juridica de un contrato tipo. Suponiendo, sin
embargo, que veinte o treinta Estados hubiesen ratificado la Convencidn con una
reserva conforrs al articulo V, se planteaba la cuestidn de saber si las partes

en el contrato que hubieran elegido la Ley Uniforme como ley aplicable estarian
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obligadas por las disposiciones de la Ley Uniforme, o si ésta no se aplicaria
debido a la reserva del articulo V. En opinidn del representante de Rumania,
estas dudas reducian en forma considerable el supuesto valor practico del
articulo V.

26. El Representante de Hungria dijo que si la reserva del articulo V tenia por
finalidad proteger a los comerciantes y Juristas contra las dificultades de un
sistema juridico que no conocian, podris alcanzarse el mismo resultado por otros
medios como, por ejemplo, fijar un plazo de cinco afios (o cualquier otro periodo
de tiempo adecuado) entre la ratificacidn de la Convencidn por un Estado y la
aplicacidn de la Ley Uniforme en el pais en cuestidn. EL Representante de Tunez
se manifestd de acuerdo con la sugerencia del representante de Hungria.
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Articulog IX v XIIT

Articulo IX

1, La presente Convencidn estard abierta a la adhesidn de todos los
Estados Miembros de las Naciones Unidas o de cualquiera de sus organismos
especializados.

2. Los instrumentos de adhesidén seridn entregados para su depdsito al
Gobierno de los Paises Bajos.

Articulo XITT

1. Cualquier Estado puede, al tiempo del depdsito de su instrumento de
ratificacién o adhesidén, o en cualquier tiempo ulterior, declarar por medio
de una notificacidn dirigida al Gobierno de los Paises Bajos, que la presente
Convencidn serd aplicable a todos o a una parte de los territorios de cuyas
relaciones internacionales sea responsable. Tal declaracidn tendrsd lugar
seis meses después de la fecha del recibo de la notificacidn por el Gobierno
de los Paises Bajos, o, si al terminar este periodo la Convencidn aitin no ha
entrado en vigor, a partir de la fecha de su entrada en vigor.

2. Cualquier Estado Tontratante que hubiera hecho una declaracién en
los términos del inciso 1 de este articulo, puede denunciar la Convencidn
respecto a la totalidad o a una parte de los territorios en cuestidn.

Comentarios

2T. El Representante de la URSS dijo que ni el articulo IX ni el articulo XIII
eran aceptables para su Gobierno. El articulo IX privaria a diversos Estados de
la oportunidad de adherirse a la Convencidn, y el articulo XIII era un reflejo
del pasado y estaba fuera de lugar en un instrumento internacional moderno. Ll
Representante de Kenia se declard de acuerdo con el Representante de la URSS,

28. El Representante de Tanzania expresd su acuerdo con el Representante de la
URSS con respecto al articulo IX y suzirid que se enmendara la redaccidn del
articulo IX para ajustarla a la del articulo correspondiente de la Convencidn
de La Haya de 1955 sobre la ley agplicable.

29. FEl Representante de los Istados Unidos dijo que éste no era el lugar adecuado
para debatir materias de cardcter eminentemente politico, y que reservaba la posi-
cidn de su pais sobre las cuestiones suscitadas por los oradores que le habian
precedido en el uso de la palebra., Ademds, los articulos a los gue se habian
referido los oradores anteriores formaban parte de las "cléusulas finales" de la
Convencidn, y la Comisidén debia limitarse a los articulos de fondc durante ese
examen preliminar de las Convenciones de La Haya.
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B. LEY UNIFORME SOBRE LA VENTA INTERNACICNAL DE MERCADERIAS

Capitulo I

e 40— re—

ESFERA DE APLICACION DE LA LEY UNIFORME
Articulo 1

1. La presente Ley se aplicard a los contratos de venta de mercaderias
celebrados entre partes que tienen su establecimiento en el territorio de
Estados diferentes, en los siguientes casos:

a) Cuando el contrato implique la venta de mercadarias que al momento
de la celebracidn del contrato estén en curso de viaje o sean objeto de un
transporte desde el territorio de un Estado al territorio de otro.

Q) Cuando los actos que constituyen la oferta y la aceptacidén han
tenido lugar en territorio de Estados diferentes.

c) Cuando la entrega de la cosa se deba realizar en el territorio de
un Estado diferente de aquel en el que han sido realizados los actos que
constituyen la oferta y la aceptacidn.

2 Si una de las partes no tiene establecimiento, se tomard en consi-
deracidén su residencia habitual.

3e La aplicacidn de la presente Ley no dependerd de la nacionalidad
de las partes.

L. En los contratos celebrados por correspondencia, los actos que
constituyen la oferta y la aceptacidn sdélo se consideraran realizados en el
territorio de un mismo Estado si las cartas, telegramas u otra correspon-
dencia que las contenga hubieran sido expedidos y recibidos en el territorio
de ese Esgtado.

5. No se considerardn como "Estados diferentes" dos o més Estados,
por lo que toca al establecimiento o a la residencia habitual de las partes,
si una declaracidn en tal sentido ha sido vélidamente emitida en los términos
dei articulo II de la Convencidén de 19 de julio de 1964 relativa a la Ley
Uniforme sobre la Venta Internacional de Mercaderias y siempre que dicha
declaracidn permanezca en vigor.

Comentarios

30, Ademds de las referencias al articulo 1 que se hicieron durante el examen del
articulo V de la Convencidn, se formularon los siguientes comentarios con respecto
al articulo 1.

31. El Representante del Japdn dijo que varias firmas comerciales que compran
mercaderias sobre una base "f.o.b." y las venden sobre una base "c.i.f." en el
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mismo lugar a sus compradores del exterior estaban de acuerdo con la posicidn expre-
sada en las observaciones escritas presentadas por Noruega (4/CN.9/11, pdg. 20)

en las que se indicaba que, segln estaba redactado el inciso a) del articulo 1,
quedaba en duda si, para que quedara comprendido en la esfera de aplicacidn de

la Ley, el ccatrato de compraventa debia contener alguna disposicidén o informa-
cién en el sentido de que las mercaderias debian enviarse a otro pais, o si era
suficiente que el vendedor entendiera que las mercaderias debian ser enviadas

fuera del pais. Se preguntaba dicho Representante si para la aplicacidn de la

Ley Uniforme era necesario que las dos partes en el contrato supieran que las mer-
caderias iban a ser objeto de transporte desde el territorio de un Estado al de
otro. De ser necesario ese conocimiento previo, se entorpeceria el procedimiento
contractual desde el punto de vista del comprador; de no serlo, el vendedor podria
perder la proteccidn de su propio derecho interno simplemente por el hecho de

creer que se trataba de una transaccidn interna en lugar de una venta interna-
cional de mercaderias. EL Representante del Japdn afiadid que seria conveniente
definir la expresidén "place of business" (establecimiento) cuyo significado variaba
segin los paises.

32, El Representante de la URSS dijo que debia ampliarse el alcance del inciso a)
del articulo 1 a fin de abarcar también las mercaderias ya transportadas desde

el territorio de un Estado al territorio de otro, aunque todavia no hubieran sido
vendidas {por ejemplo, articulo de exposicidn).

3%3. El Representante de Checoslovaquia dijo que, en virtud de los articulos 1 y T,
parecia que la Ley Uniforme debia igualmente aplicarse a las compras efectuadas
por los turistas en el extranjero, lo cual no seria conveniente. Afiadié que debia
dejarse bien claro lo que se entendia por venta internacional de mercaderias y

que la Ley Unicamente debia aplicarse a las transacciones comerciales., Respecto
del inciso a), el Representante de Checoslovaquia estimé que en el momento de la
celebracidén del contrato podia no saberse con exactitud si el transporte tendria
realmente lugar y tal vez tampoco si todas las partes contratantes tenian conoci-
miento de que tendria lugar dicho transporte y, por consiguiente, de que el con-
trato estaria sujeto a la Ley Uniforme. Por lo que respecta al inciso c) el
Representante de Checoslovaquia dijo que podian surgir dudas respecto del lugar

de entrega si dicho lugar no figuraba en el contrato.

34, Il Representante de Hungria expresd dudas sobre la necesidad de llegar a una
definicidn tan exacta del caracter internacional de un contrato de compraventa,
dada la dificultad de dar una definicidn exhaustiva.

35. El Representante del Irdn dijo que, habida cuenta de la disposicidn del
articulo 7 en virtud de la cual deberia aplicarse la Ley a las compraventas inde-
pendientemente del cardcter civil o comarcial de las partes o de los contratos,
seria aconsejable sustituir las palabras "places of business" (establecimiento)
por la palabra "domiciles" (domicilio) de cardcter més amplio.

Articulo 2

Para los efectos de la aplicacidn de la presente Ley se excluyen las
reglas de derecho internacional privado, salvo que ella contenga disposi-
ciones en contrario.



Comentarios

36, Ademds de las referencias al articulo 2 que se hicieron durante el examen de
los articulo II, III y IV de la Convencidn, se formularon con respecto al articulo 2
los siguientes comentarios,

3T. El Representante de la RepUblica Arabe Unida preguntd si el objeto del
articulo 2 era excluir las reglas de derecho internacional privado Unicamente
en las materias reguladas por la Ley Uniforme o igualmente en otras materias.

38. El Representante de 1la URSS dijo que el articulo 2 parecia estar basado en
la premisa de que la Ley Uniforme “rataba todas las cuestiones relativas a la
venta internacional de mercaderias, lo que parecia confirmar las disposiciones
del articulo 17. ©Sin embargo, incluso si algunas cuestiones de las que no se
ocupaba expresamente la Ley Uniforme podian solventarse de conformidad con los
principios generales de la Ley (seglin se disponia en el articulo 17), no por ello
dejaba de ser cierto que la expresidn "principios generales" era muy ambigua, y
que ademds existian materias que seguian fuera del alcance de la Ley Uniforme.
Esas cuestiones deberian regirse por las reglas de derecho internacional privado
v, por consisulente, convenia suprimir el articulo 2.

39. El Observador del UNIDROIT dijo que la finalidad del articulo 2 era conferir
cardcter auténomo a la Ley Uniforme, evitando con ello a los tribunales la bisqueda
de la ley aplicable a cada caso. Por otra parte, no era posible excluir totalmente
la gplicacidén de las reglas de derecho internacional privado por existir materias
(por ejemplo, la prescripcidén) de las que no se ocupaba la Ley Uniforme y que no
era posible resolver de conformidad con los principios generales de la Ley Uniforme.
En tales casos debia recurrirse al derecho internacional privado.

40. El Representante de los Estados Unidos dijo que era poco afortunado el "efecto
coercitivo” de los articulo 1 y 2, es decir, el hecho de que las partes en un con-
trato de venta puedan ser obligadas a aplicar la Ley Uniforme aun cuando sus go-
biernos no hayan aceptado dicha Ley Uniforme y el contrato se haya celebrado y
ejecutado fuera del Estado de jurisdiccidn. Agregd que la reserva prevista en

el articulo IIT de la Convencidn sdlo evita este "efecto coercitivo" en los casos
en que el Egstado de Jjurisdiccidn ha hecho tal reserva.

Articulo 3

Las partes pueden excluir total o parcialmente la aplicacidén de la pre-
sente Ley. Dicha exclusidn nuede ser expresa o técita.

Comentarios

41. Ademés de las referencias al articulo 3 que se hicieron durante el examen de
los articulos II, III, IV y V de la Convencidn, se formularon los siguientes comen-
tarios con respecto al articulo 3.

L2, El Representante de Noruega, recordando las observaciones hechas por oradores
anteriores sobre el articulo 3, sugirid que la libertad de contrato que se esti-
pula en dicho articulo se aplicara unicamente cuando las partes especificaran qué
ley se aplica a un contrato. También planted las siguientes cuestiones: jhasta
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qué punto las normas imperativas de las legislaciones nacionales son aplicables

a las relaciones cubiertas por la Ley Uniforme? ;Corresponde a los tribunales

del Estado donde se aplican dichas normas imperativas determinar su alcance

exacto? En su opinidn, la cuestidén de la aplicabilidad de las normas impera-

tivas relativas al orden publico caia fuera del dmbito de la Ley Uniforme y deberia
regirse por la lex fori (véase el articulo 8). ILo mismo se aplicaria a las cues-
tiones relativas a la validez de un acuerdo entre las partes, por ejemplo, en
relacidén con el articulo 3, y a las cuestiones sobre la validez de los usos a que
se refiere el articulo 9

43, El Representante de Hungria dijo que aunque era partidario de que se conser-
vara €l articulo 3, preferia que se requiriera que las partes decidieran cual seria ’
la ley que regiria cuando la aplicacidn de la Ley Uniforme quedara excluida por

las propias partes. Afiadié que aunque, de conformidad con las normas sobre con-
flicto de leyes de la lex fori, fuera aplicable una ley extranjera en un caso deter-
minado, las normas imperativas de la lex fori no se aplicarian en general. En
cambio, las normas de orden plblico debian aplicarse siempre.

4., E1 Representante del Japdn opind que deberia conservarse el articulo 3, pero
que la palabra '"técita'" podria dar origen a litigios. EL Observador designado por
la Conferencia de La Hayas sobre Derecho Internacional Privado convino en que la
palabra "técita" podia ser motivo de incertidumbre y controversias.

B i)

La presente Ley serd igualmente aplicable cuando haya sido elegida como
ley del contrato por las partes, ya sea que éstas tengan o no su estableci-
miento o su residencia habitual en el territoric de Estados diferentes, €
independientemente de que éstos sean partes de la Convencidn del 1. de julio
de 1964, relativa a la Ley Uniforme sobre la Venta Internacional de Mercade-
rias, siempre que no se afecte la gplicacidn de disposiciones imperativas
que hubieran sido aplicables si las partes no hubiesen elegido la Ley
Uniforme.

Comentarios

L5, Ademds de las referencias al articulo 4 que se hicieron durante el examen del
articulo V de la Convencidn, se formularon los siguientes comentarios con respecto
al articulo L.

46, El Representante de Hungria, refiriéndose al articulo 4 y al pdrrafo 2 del
articulo 5, dijo que, aunque en virtud del derecho interno no hubiera necesidad
de establecer una distincidn entre las normas de orden publico y las normas impe-
rativas, ya que no se podia excluir ninguna de ellas, no ocurria lo mismo en las
transacciones internacionales y era necesario establecer una dist ncidn entre
ambos conceptos. Por ejemplo, las normas que rigen el tipo méximo de interés

son imperativas en derecho interno, pero no internacionalmente.

LT. EL Representante de Ghana sefiald que la palabra "igualmente" en el articulo L
indicaba que las disposiciones de dicho articulo se aplicarian también a los casos
en los que la Ley Uniforme seria normalmente aplicable en virtud del articulo 1,
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En otras palabras, el articulo 1 ers la regla y el articulo 4 sencillamente per-
mitia la aplicacidén de la Ley Uniforme a casos que no estaban previstos en el
articulo 1, ©Si esto era asi, el Representante de Ghana deseaba saber por qué el
articulo V de la Convencidén se referia solamente al articulo 4 y no mencionaba
también el articulo 1 de la Ley Uniforme.

Articulo 5

1. La presente Ley no se aplicard a las ventas:
a) De acciones, valores de inversidn, titulos de crédito o moneda;

b) De buques, embarcaciones o aeronaves que en el presente o0 en el
futuro estén sujetos a registro;

c) De electricidad;
d) De ventas judiciales.
2. La presente Ley no afectard a la aplicacidén de cualquier disposi-

cién imperativa establecida en los derechos nacionales para la proteccidn
del comprador en las ventas a plazos.

Comentarios

48. El Representante de Noruegs dijo que, aunque el parrafo 2 del articulo 5
excluia del dmbito de la Convencidn las normas imperativas respecto de la compra
de bienes a plazos, no se hacia mencidén de otras normas imperativas. Las actas
de la Conferencia de La Haya de 1964 mostraban que se tenia la intencidn de ex-
cluir todas las normas imperativas o de orden publico y el Representante de
Noruega opind que seria preferible esta Ultima solucidén. Por lo tanto, sugirid
que el pérrafo 2 del articulo 5 se suprimiera o que se emmendara con el fin de
aplicarlo a todas las normas imperativas que constituian el orden internacional
piblico (véase el articulo 8). La cuestidn de si una norma imperativa nacional
ha de considerarse como norma imperativa a los efectos de las transacciones inter-
nacionales debia regirse, en general, por el derecho nacional.

49, El_Representante de Rumania se mostrd de acuerdo con la sugerencla del Repre-
sentante de Noruega.

50. El Representante de la Republica Arabe Unida dijo que, teniendo en cuenta la
creciente importancia de los pagos a plazos, era partidario de excluir la agplica-
cidén de las normas imperativas en 1lo que respecta a los pagos a plazos. Sin em-
bargo, afiadidé que esta disposicidn deberia aplicarse tanto a los compradores como
a los vendedores, y no solamente a los compradores segin se estipulaba en el
parrafo 2 del articulo 5.

51. EL Representante de Hungria, en desacuerdo con el Representante de Noruega,
dijo que a su juicio era correcto excluir de la aplicacidén de la ley las normas
imperativas respecto de los pagos a plazos. Por otra parte, las normas de orden
piblico de la lex fori no podian derogarse y en modo alguno deberia prevalecer
sobre ellas la Ley Uniforme.
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2. El Observador designado por la Conferencia de La Haya sobre Derecho
Internacional Privado dijo que, con la actual redaccidn del pirrafo 2 del

articulo 5, podrian surgir algunas dificultades al determinar qué ley nacional

se aplicaria en lo relativo al caricter imperativo de las normas en cuestidn. Sugi-
rié que este pirrafo se interpretara del mismo modo que la disposicidn del

articulo 4 relativa a la aplicacidn de las normas imperativas.

Articulo 6

Se gsimilan a las ventas, para los efectos de la presente Ley, los
contratos de entrega de mercaderias que han de ser manufacturadas o produ-
cidas, a mencs que la parte que haga el pedido de mercaderias asumsg la obli-
gacidn de proveer una parte esencial y sustancial de los materiales necesa-
rios para dicha manufactura o produccidr.

Comentarios

53. El Representante de Checoslovaguia dijo que era probable que surgieran difi-
cultades al interpretar el sentido de las palabras "“una parte esencial y sustancigl
de los materiales". Este concepto se habia excluido del Cédigo de Comercio
Internacional de Checoslovaquia que estipulaba que un contrato con respecto a
mercaderias que se habian de producir podia considerarse contrato de venta sola—
mente si los materiales para la elaboracidn eran suministrados Unicamente por el
vendedor., Ademds de la dificultad de determinar el limite entre la parte esencial
v la parte no esencial de los materiales necesarios, habia que tener presente que
la violacidn por parte del comprador de su obligacidn con respecto a la manipu-
lacidn de los materiales afectaria la situacidén de las partes en 1o que se refiere
a las deficiencias de las mercaderias producidas. Por lo tanto, seria conveniente
someter estos casos g las mismas disposiciones legales que eran aplicables en los
casos en que la produccidn de las mercaderias afectaba Unicamente al vendedor. FEL
Representante de Checoslovaquia consideraba, por ello, que un contrato de venta
deberia limitarse a casos en los que todos los materiales necesarios para la
produccidén de mercaderias deberfian ser suministrados por el vendedor.

Articulo 7

La presente Ley se aplicard independientemente del cardcter civil o comer-
cial de las partes o de los contratos que celebren.

Comentarios

54, En opinidn del Representante de Hungria, la Ley Uniforme debia limitarse a
cuestiones comercisles y no debia aplicarse a cuestiones civiles,

Articulo 8

La presente Ley regulari exclusivamente las obligaciones del vendedor y
del comprador que surjan de un contrato de venta. Salvo disposicidén expresa
en contrario, no concierne, en particular, ni a la formacidén del contrato ni
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a los efectos que éste puede producir sobre la propiedad de la cosa vendida,
ni a su validez o a la de sus cliusulas que contiene, ni tampoco g las de
cualquier uso.

Comentarios

55. ELl Representante de la URSS dijo que la Ley Uniforme sobre la Ventg de
Mercaderias y la Ley Uniforme sobre la Formacidén de Contratos deberia refundirse
en un mismo instrumento. En consecuencia, opind que no se deberian excluir del
articulo 8 las normas relativas a la formacidn de los contratos de venta.

56. El Representante de Noruegs se remitid a los comentarios que hiciera respecto
de los articulos 3 y 5.

Articulo 9

1. Las partes estarin vinculadas por cualquier uso al cual se hayan
referido expresa o ticitamente en el contrato y por cualquier prictica que
entre si hubieran establecido.

2. Estédn también vinculadas por los usos que personas razohables que
se encuentren en lag misma situacidn de los contratantes consideran normalmente
como gplicables a su contrato. En caso de contradicciones con la presente
Ley, los usos prevalecerin sobre ella, salvo convenido en contrario de las
partes,

3. Cuando se usen términos, cliusulas o formularios utilizados comin-

mente en el comercio, su interpretacién se hard segln el sentido usual que
se les dé en los medios comerciales pertinentes.

Comentarios

57. EL Representante de lg URSS hizc objeciones al principio de que los usos preva-
lecerdn sobre la Ley Uniforme. Con frecuencis los usos son establecidos por grandes
monopolios y no seria reconocer la prioridad de los usos sobre la Ley Uniforme.

58. EL Representante de Checoslovaguia dijo que, si bien los usos tenian muchsa
importancia en el comercio internacional de ciertos productos, el concepto era
menos preciso que las normas juridicas y podia dar lugar a incertidumbres. En
virtud del Cddigo de Comercio Internacional de Checoslovaquia, los derechos y
obligaciones de las partes se determinan con arreglo al siguiente orden de priori-
dad: normas imperativas, estipulaciones contractuales directas, estipulaciones
contractuales indirectas (por ejemplo, los usos a que se hubiese hecho referencis
en el contrato) y los usos generalmente aceptados en el comercio interngcional de
determingdos productos. EL Representante de Checoslovaquia dijo que el sistems
del Cédigo de Comercio Internacional de Checoslovaquis podria servir de guia para
la reglamentacidn futura del derecho de ventas internacionales.

59. El Representante de Hungria estuvo de acuerdo con el Representanﬁe de
Checoslovaquia y afiadié que en un mismo pais podfan existir usos distintos pars
las mismas mercaderias. EL uso agplicable podris ser el del lugar de celebracidn
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del contrato o el del lugar de su ejecucidén. La aplicacidn de los usos tendia a
favorecer a la parte mids fuerte y a la que llevara mds tiempo establecida, quien
probablemente conoceria mejor estas complicadas cuestiones. Ademds, en virtud
del articulo 9, hasta los usos desconocidos por las partes prevalecerian sobre la
Ley, solucidén evidentemente inaceptable.

60. ELl Representante de Noruega expresd ls opinidén de que, en virtud del articulo 8,
la validez de los usos dependia del derecho interno.

61l. FEl Representante del Japdn sefiald que la palabra "uso" no sbélo figuraba en el
articulo 9 sino también en los articulos 8, 25, 42 y 61 de la Ley Uniforme. Dicho
término podia dar lugar a dificultades considerables. Por ejemplo, cabia pregun-
tarse si la palabra "uso" significaba uso mundial, uso de ung regidn determinada
o uso de un pafs determinado. Afiadié que la definicidn de "uso" que se daba en
el parrafo 2 del articulo 9 era muy abstracta y ambigua. FEl Representante del
Japbn dijo que, a juicio de algunos circulos comercisles de su pals, convendria
tratar de definir la palabra "uso" con mis precisién. A este respecto, menciond
la definicién que figura en el articulo 1-205 (2) del Cédigo de Comercio Uniforme
de los Estados Unidos que dice asi:

"Uso mercantil es toda practica o método que se observa en un lugar, una
profesidn o un ramo con tanta regularidad que cgbe esperar que se observari
respecto de la transaccidén de que se trata. La existencia y el alcance de
ese uso deberin probarse como hechos. Si se demuestra que tal uso estd incor-
porado en un cddigo de comercio escrito o en otro instrumento andlogo, la
interpretacidén de éste corresponderd al tribunal."

Articulos 10, 62 y T0

Articulo 10

Una transgresidn del contrato se considera como esencial para los efectos
la presente Ley, siempre que la parte que no cumpla haya sabido o hubiese
debido saber al tiempo de la celebracidén del contrato, que una persons razo-
nable colocada en la misma situacidn no hubiera celebrado el contrato si
hubiese previsto dicha transgresidn y sus efectos.

Articulo 62

1. Cuando la falta de pago del precio en la fecha estgblecida constituye
una transgresidn esencial del contrato, el vendedor puede exigir del comprador
el pago del precio o la resolucidn del contrato. EL venededor debe hacer
conocer su opcidn dentro de un plazo razongble; de lo contrario el contrato
se resolverd de pleno derecho.

2. Cuagndo lg falta de pago del precio en la fecha establecidc no consti-
tuya una transgresidn esencial del contrato, el vendedor puede otorgar al
comprador un plazo suplementario de duracidn razonable. Si el comprador no
rage el precio a la expiracidén del plazo, el vendedor, a su eleccidn, puede
exigir el pago del precio, o bien, dentro de un plazo breve declarar la reso-
lucidn del contrato.
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Articulo 70

1. Si el comprador no cumple con cualquier obligacidn, salvo las sefla-
ladas en las secciones I y II de este capitulo, el vendedor puede:

a) Siel incumplimiento constituye una transgresidn esencial del contrato,
declarar la resolucidn de éste, siempre que lo haga dentro de un
plazo breve y exigir indemnizacidn de daflos y perjuicios en los tér-
minos de los articulos 84 a 87; o bien,

b) En cualquier otro caso, exigir daflos y perjuicios en los términos del
articulo 82.

2. El vendedor puede también exigir al comprador el cumplimiento de su
obligacidn, a menos que el contrato se resuelva.

Comentarios

62. Refiriéndose al articulo 62, el Observador designado por la Cédmara de Comercio
Internacional sefiald que este articulo podia tener efectos que evidentemente no
eran 1los que buscaban los autores de la Ley Uniforme. No surgirian dificultades en
los casos en que las mercaderias no se hubieran entregado todavia o en que el precio
no se hubiera aln pagado. En cambio, las disposiciones de este articulo crearian
serias dificultades cuando, por ejemplo, se hubieran entregado las mercaderias y no
se hubiera pagado totalmente el precio (como en los casos de pago a plazos). La
falta de pago de cierto nilimero de plazos se consideraria normalmente como transgre-
sidén esencial del contrato. Conforme a la disposicidn de la segunda frase del
parrafo 1 del articulo 62, si el vendedor nc exigiera el pago dentro de un breve
plazo, el comprador podria alegar que el vendedor no le habia informado "de su
opcidn dentro de un plazo razonable" y pedir que el contrato se resolviera de pleno
derecho e incluso reclamar el derecho a devolver las mercaderias y recuperar los
plazos pagados. Esto seria a todas luces contrario a la equidad.

63. EL Representante de la URSS dijo que la observacién del Observador de la CCI
mostraba que era necesario formular una clara definicidn de lo que se entendis por
transgresidén esencigl. En el parrafo 1 del articulo 62 se preveia el caso en que la
falta de pago del precio en la fecha establecida constituyera una transgresidn
esencial; sin embargo, no se decia en dicho parrafo que la falta de pago del precio
en la fecha establecida constituia una transgresidn esencial en todos los casos.
Corresponderia pues al arbitro o al tribunal competente decidir en cads caso si

se habfa producido una transgresidén esencial; de modo inevitable surgirian diver-
gencias en la interpretacién que se diera en diferentes paises de lo que constituis
una transgresidén esencial.

64. FEl Representante de Hungris se mostrd de acuerdo con los dos oradores anteriores
y dijo que era de lamentar que el mismo hecho pudiers constituir una transgresidn
esencial en un pais (con la posible consecuencia de una resolucidn de pleno derecho
del contrato) y no lo constituyera en otro.

65. Fl Representante del Japdn sefiald que el apartado a) del pirrafo 1 del
articulo 7O no era adecuado en los casos en que la transgresidn procediers de la
insuficiencia del importe de una carta de crédito de un banquero. Las disposiciones
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de ese parrafo sdélo daban al vendedor la eleccidn entre dos soluciones: declarar
la resolucidn del contrato o pedir indemnizacidn por dafios y perjuicios. Seria
conveniente que se agutorizars al vendedor s aplazar la entrega de las mercaderiags
hasta que fuera enmendada la carta de crédito del banguero, si asi lo deseara,
sin ser sancionado por falta de cumplimiento de sus obligsciones.

66. FEl Representante del Reino Unido dijo que el articulo 10 trataba de definir

en términos amplios lo que constitufa una transgresidn esencial. Otro método

podia haber consistido en enumerar 1los casos que constituian transgresidn esencial
(tales como la falta de pago del precio, algunos casos de falta de conformidad de
las mercaderias, la falta de presentacidén a su debido tiempo de una carta de crédito
de un banquero, etc.). Sin embargo, uns enumeracidn precisa podris producir un
resultado injusto debido a la posibilidad de resolucidn automitica del contrato.

Por tanto, una definicidn amplisg y flexible de la transgresidn esencial presentabs
algunas ventaJjas, si bien parecia conveniente mejorar el texto.

67. El Representante de Hungria puso en duda la necesidad de la resolucidn de pleno
derecho prevista en el articulo 62. Seria preferible exigir al vendedor que enviara
una carta al comprador informdndole de que é1 (el vendedor) consideraba que se habia
cometido una transgresidn esencial; deberia entonces darse al comprador ls oportu-
nidad de contestar exponiendo su posicidén. Los Representantes de Australia v del
Reino Unido aprobaron la observacidn del Representante de Hungria y manifestaron

que ese criterio coincidia con el de los paises de common law. El Representante de
Noruega se mostrd también de acuerdo en lineas generales con el Representante de
Hungria.

68. El Representante de la Replblica Arabe Unida opind que el articulo 10 tenis

el defecto de que dejaba al criterio subjetivo de las partes la determinacidn de la
existencia de una transgresidn esencial. En lugar de ello, esta cuestidn deberia
ser decidida por un Jjuez o Arbitro.

Articulos 11, 12 v 1%

Articulo 11

Por los términos "breve plazo" dentro del cual un acto debe ser realizado
la presente Ley entiende un plazo tan breve como sea posibie, segin las circuns-
tancias, contando desde el momento en el que el acto puede razongblemente ser
realizado.

Articulo 12

Se entiende por "precio corriente" el precio tal como resulta de una
cotizacidn oficial en un mercado o, en defecto de ésta, de los elementos que
sirven para determinar €l precio segin los usos del mercado.

Articulo 13

Para los efectos de la presente Ley, la expresidén "una parte sabe o
hubiere debido saber", o cualquier otra expresidn anjloga, debe referirse a
lo que hubiere debido saber o conocer uns persona razonable colocada en la
misma situacidn.

-85~



Comentarios

69. El Representante de la URSS sefialé que los articulos 10 a 13 contenfan varias
expresiones vagas, como 'breve plazo", "rersona razonable", "precio corriente" y
"seglin los usos del mercado”. A su juicio, estas expresiones eran ambiguas y darfan
lugar a dificultades e incertidumbres.

Articulo 15

v -

Un contrato de venta no necesita constar por escrito, ni estard sujeto
a requisito alguno en cuanto a la forma. In particular puede probarse por
medio de testigos.

Comentarios

TO. El Representante de la URSS dijo que en su pais los contratos debian obligato-
riamente constar por escrito. Por consiguiente, sugirid que se modificase este
articulo de modo que dispusiera que, si con arreglo al derecho de uno solamente de
los Estados cuyas empresas celebran contrato se exige la Tormg escrita para las
transacciones de venta internacionales, el contrato serd vdlido siempre que lg oferts
v la aceptacidn se hagan por escrito. IEL Representante de Rumania manifestd su
acuerdo con el Representante de la URSS y dijo que también, segln el derr.cho

rumano, los contratos debian constar por escrito.

Tl. El Revnresentante del Reino Unido, refiriéndose a las observaciones del
Representante de la URSS, dijo que en los paises del common law Unicamente en cir-
cunstancias excepcionales los contratos de venta debian constar por escrito. Dijo
que se percataba de que el régimen del common law era diferente del de varios otros
sistemas juridicos europeos, y especialmente del de los paises con economia de pla-
nificacibn centralizada, pero seflalé que las partes en el contrato podian excluir
la aplicacidn del articulo 15 sirviéndose de las disposiciones del articulo 3 de

la Ley Uniforme. Muchos contratos internacionales se celebraban por teléfono y

era razonable disponer que no era necesario que constasen por escrito.

T2. EL Representante de la Replblica Arabe Unida dijo gue el concepto de ejecucidn
en especie era desconocido en algunos paises y que, por lo tanto, deberis supri-
mirse toda referencia al mismo. EL Representante del Japén dijo que los medios
comerciales de su pais consideraban que, si se mantenia el concepto de ejecucidn

en especie, deberia definirse este concepto en atencidn a los pafses que no estu-
vieran familiarizados con é1l.

Articulo 17

Los problemas concernientes a materias regidas por la presente Ley y que
no hayan sido especialmente resueltos por ella, seridn regulados segin los
principios generales en que ella se inspira.

comentarios

T3. El Representante de la URSS dijo que la expresidén "principios generales en que
ellas se inspira" constitufa otro concepto vago que suscitaria dificultades de
interpretacidn.
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T4. EL Representante de Noruegs manifestd su acuerdo con el Represente de la URSS
y dijo que el articulo era poco acertado por cuanto se referia exclusivamente g
los principios generales en que lg propia Ley Uniforme se inspiraba. Ello parecia
dar a entender que no seria licito fundarse en otros principios en los casos en
que los "principios generales" en que se inspiraba la Ley Uniforme no ofrecieran
una orientacidén adecuada.

75. El Representante del Japén dijo que los medios comerciales de su pais confiaban
en que se aclararia la expresidén "principios generales".

Articulos 18 y 19

Articulo 18
El vendedor deberd efectuar la entrega de las mercaderias, remitir cuales-

quiera doc'mentos relacionados con ellas y transmitir la propiedad de dichas
mercaderi. . en las condiciones previstas en el contrato y en la presente Ley.

Articulo 19

1. La entrega consiste en la dacidn de la cosa conforme gl contrato.

2. IBn el caso de que el contrato de venta implique un transporte de
cosas y ningin otro lugar de entrega sea convenido, ésta se efectla por la
dacidn de las mercaderias al porteador para ser transmitidas al comprador.

3. Cuando lg cosa dada al porteador no estabsg de modo manifiesto desti-
nada al cumplimiento del contrato, por la indicacidn en ella de una direccidn
o por cualquier otro dato, el vendedor, ademis de efectuar la dacidn de 1ls
cosa, enviard al comprador un aviso de la expedicidn y, si fuera necesario,
algln documento especificando la cosa.

. Trm— e —

76. El Representante de Espafla subrayvéd que, a su juicio, la definicidn de la
entrega, que figuraba en el parrafo 1 del articulo 19, era confusa e inadecuada.

En el texto francés, "délivrance" y "remise", y en el texto inglés, "delivery" y
"handing over" eran sindnimos y, por lo tanto, la definicidn era tautoldgica. Las
definiciones que figuraban en los proyectos anteriores eran mds satisfacto-

rias. La entrega no ers un acto unilateral sino bilateral, que no dependia
exclusivamente de la voluntad del vendedor sino también de la cooperacidn del
comprador y de su voluntad de recibir la mercancia. En la legislacidn espafiola

y en la de algunos Estados sudamericanos, asi como en el proyecto de Ley Uniforme
de 1939, el vendedor estaba obligado a poner la mercancis a disposicidn del compra-
dor y no meramente a remitirla. La mercancia debia estar libre de defectos, debia
entregarse en el lugar adecuado, etc.; éstas eran operaciones fundamentales de la
entrega de mercancias que tenian especial importancia en las ventas internaciongles.
¥l Representante de Lspafla sugirid, en consecuencia, que se sustituyese el pirrafo 1
del articulo 19 por las disposiciones del proyecto de 1939.
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T7. Con respecto al parrafo 2 del articulo 19, el Representante de Espafia opind

que sus disposiciones eran incompatibles con las del parrafo 2 del articulo 73. Si
el vendedor ya hubiese expedido las mercaderias antes de que se hubiese revelado

la dificil situacidn econdmica del comprador prevista en el pirrafo 2 del articulo T3
;cbémo podris suspender el cumplimiento de sus obligaciones puesto que, en confor-
midad con los términos del parrafo 2 del articulo 19, ya efectud la entrega por la
dacidén de las mercaderias al porteador?

78. El Representante de la RAU considerd que el empleo de la palabra francesa
"remise" o de la expresidn ingles "handing over" en el pidrrafo 1 del articulo 19
era correcto. Sin embargo, convino con el Representante de Espafla en que deberia
precisarse que el vendedor debia tomar las medidas oportunas para asegurarse de
que las mercaderias se ponian a disposicidn del comprador.

T79. El Representante de Tinez opind que la definicidn de "délivrance" del pirrafo 1
del articulo 19 del texto francés era clara y que sélo podig significar el hecho de
poner las mercaderias a disposicidén del comprador. La forma de la entrega tendria
que ajustarse a las disposiciones del contrato. No obstante, como habian sefialado
algunas organizaciones internacionales, existian algunas divergencias entre el
pérrafo 2 del articulo 19 y ciertos convenios internacionales de transporte. Todo
nuevo proyecto de este articulo deberia coordinarse con dichos convenios.

80. EL Representante de México convino con el Representante de Espafia en que el
concepto de entrega nc estaba claramente definido en el articulo 19 y que era prefe-
rible la redaccidén del proyecto de 1939 en el que la entrega comprendia todos los
actos que el vendedor estaba obligado a realizar para que las mercaderias se pusie-
sen a disposicidn del comprador.

8l. EL Representante del Reino Unido dijo que la definicidn de entrega de la Ley
Uniforme se habia formulado en conformidad con el concepto anglosajdén que reconoce
la obligacidén del vendedor de entregar las mercaderias. No obstante, afiadid que
ese concepto no estabs tan elgborado en el sistema del common law como en el del
derecho civil y, por lo tanto, pensabe que convendria definir con mgs precisidn el
concepto de entrega.

82. EL Representante de Italia dijo que la Ley Uniforme constituia una tentativa
para acercar los sistemas del common law y del derecho civil y que el concepto de
entrega se habia sacado del common law. A diferencis del Representante de Espafia,
el Representante de Italia no veia ninguns contradiccidn entre el parrafo 2 del
articulo 19 y el parrafo 2 del articulo T3, Los articulos de la Ley Uniforme no
debian analizarse con ideas preconcebidas derivadas de la familiaridad con los
sistemas del common law o del derecho civil.

83. EL Observador designado por la Cdmara de Comercio Internacional manifestd que
la redaccidén del parrafo 2 del articulo 19 podia dar lugar a dificultades porque
no se veia claramente si la expresidn "dacidn de las mercaderias al porteador" se
aplicaba al primer porteador o a la empresa de transporte maritimo.

84k, Al referirse al articulo 18, el Representante del Japén dijo que los hombres
de negocios se preguntaban si la expresidn "cualesquiera documentos" era bastante
clara. BEn la Ley Uniforme no se decia cudles eran los documentos que el vendedor
debia remitir. Estuvo de acuerdo con los representantes que se mostraron partida-—
rios de una definicidén clara del concepto de entrega, que debia ser ficilmente
comprensible para cualquier hombre de negocios.,
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Articulos 25 v 26

Articulo 25

El comprador no tiene derecho g exigir la ejecucidn del contrato por el
vendedor, si la adquisicidn de bienes que reemplacen a los del contrato resulta
conforme g los usos y es razonablemente posible. En este caso el contrato
sers resuelto de pleno derecho a partir de la fecha en que dicha adquisicidn
se hubiera podido efectuar.

Articulo 26

1. Cuando la falta de entrega en la fecha fijada constituye una trans-
gresibn esencilal del contrato, el comprador puede exigir del vendedor la
ejecucidn de éste, o bien, declarar ls resolucién del contrato. El comprador
debe informar al vendedor de su decisidn dentro de un plazo razonable; de lo
contrario el contrato se resuelve de pleno derecho.

2. Si el vendedor exige que el comprador le haga conocer su decisidn y
éste no cumple dentro de un plazo breve, el contrato se resuelve de pleno
derecho.

3. Si el vendedor efectls la entrega antes que el comprador haya hecho
conocer su decisidn, y €ste no declara la resolucidén del contrato dentro de un
plazo breve, el contrato no puede ser resuelto,

Ik, Cuando el comprador ha elegido la ejecucidn del contrato y no la
obtiene dentro de un plazo razonable, puede declarar rescindido el contrato.

Comentarios

85. El Representante del Japdn observd que las disposiciones de estos articulos
parecerian justas respecto de productos cuyo precio fluctuara ridpidamente, pero

que no ocurriria lo mismo en el caso de los productos industrigles cuyo precio
tendiera a ser mas estable. Aunque parecia razonable evitar el riesgo de que se
especulara esperando y vigilando el movimiento del precio, parecia haber menos
justificacidn para privar al comprador del derecho a exigir la ejecucidn del contrato
por el vendedor en los casos en los que, por la actual rapidez de los medios de
comunicacidn, el riesgo de especulacién fuers minimo,

Articulos 27 v 30

Articulo 27

1. Cuando la falta de entrega de la cosa en lag fecha fijada no consti-
tuye una transgresidn esencial del contrato, el vendedor conservard el derecho
de efectuar la entrega y el comprador el de exigir de aquél la ejecucidn del
contrato.

2. No obstante, el comprador puede conceder al vendedor un plazo satis-

factorio adicional de duracidn razongble. La falta de entregs dentro de este
plazo se considerard como una transgresidén esencial del contrato.
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Articulo 30

1. Cuando la falta de entrega de la cosa en el lugar previsto constituya
una transgresidn esencial del contrato, y la falta de entregs en la fecha
prevista también constituya una transgresidn esencial, el comprador puede
exigir del vendedor la ejecucidn del contrato o declarar la resolucidn de éste.
El comprador debe informar de su decisidn al vendedor dentro de un plazo .
razonable; de lo contrario el contrato se resuelve de pleno derecho.

2. Si el vendedor exige que el comprador le haga conocer su decisidn y
éste no le responde dentro de un plazo breve, el contrato se resuelve de
pleno derecho.

3. Bi el vendedor transporta la cosag al lugar previsto antes que el
comprador haya hecho conocer su decisidn, y el comprador no declara la reso-
lucidn del contrato dentro de un breve plazo, el contrato no puede ser
resuelto.

Comentagrios

86. EL Representante de Rumania criticd las expresiones "razonable" y "dentro de

un plazo breve" utilizadas en estos articulos, cglificdndolas de conceptos imprecisos
y vagos. Sin embargo, el Representante de la ReplUblica Arabe Unida dijo que seria
preferible conservar estas expresiones y dejar su interpretacidn a los tribunagles

de Jjusticia o de arbitraje que tendrian en cuenta las circunstancias de cada caso.

Articulo 33

1. Il vendedor no habrd cumplido su obligacidén de entregar la cosa:

a) Cuando sblo ha dado una parte de la cosg vendida o una cantidad
mayor O menor que agquella prometida en el contrato;

b) Cuando ha dado uns cosa distintas a la prevista en el contrato
0 una cosa de diversa especie;

c¢) Cuando ha dado una cosa que no sea conforme con unag muestrs o
modelo entregado o enviado al comprador, a menos que la muestra
o el modelo hubieran sido ofrecidos como mers indicacidn, sin
asumir obligacidn alguna de conformidad;

d) Cuando ha dado una cosa que no posee las calidades necesarias
para su uso normal O para su utilizacidn comercial;

e) Cuando ha dado una cosa que no posee las calidades necesarias
para un uso especial previsto expresa o implicitamente en el
contrato;

f) En general, cuando ha dado una cosa que no posee las calidades

vy particularidades previstas, expresa o implicitamente en el
contrato.
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2. La diferencia en la cantidad, la falta de una parte de las mercaderias,
o la falta de cualquiera caracteristica o calidad no se tomarin en considera-
cidén cuando carezcan de importancia.

Comentarios

87. EL Representante del Japdn dijo que la redaccidn del pdrrafo 2 podria suscitar
dudas con respecto al sentido de la expresidén "cuando carezcan de importancia". EL
alcance de esta expresidén podria ampliasrse excesivamente en detrimento de los
derechos del comprador.

Articulo 35

1. La conformidad con el contrato se determinari de acuerdo con el
estado de la cosa en el momento de la transmisidn de los riesgos. No obstante,
si = consecuencia de una declaracidn de resolucibén o de una peticidn de susti-
tucidén de la cosa, la transmisidn de los riesgos no se produce, la conformidad
se determinari segin el estado de la cosa en el momento en que los riesgos
se hubieran transmitido, si la cosa hubiera sido conforme al contrszto.

2. El vendedor serd responsable de las consecuencias de cualquier falta
de conformidad que sobrevenga después del momento fijado en el inciso anterior,
sl esta falta tiene por causa un hecho del vendedor o de una personsg de ls cual
él sea responsable.

Comentagrios

88. [El Representante de 1la URSS dijo que este articulo, ademds de vincular la
responsabilidad del vendedor a la transmisidén de los riesgos, deberfa incluir la
cuestidn de la responsabilidad del vendedor con respecto a la cosa cubierts por una
garantia en virtud del contrato (por ejemplo, en el caso de adquisicidn de insta-
laciones, magquinaria, etc.).

Articulo 38

l. EL comprador debe examinar la cosa 0O hacerls examinar dentro de un
plazo breve,

2. En el caso de transporte de la cosa, el comprador debe examinarla en
el lugar de destino.

3., Si la cosa ha sido reexpedida por el comprador sin transbordos y sin
gue el vendedor haya conocido o debido conocer, en el momento de la celebra-
cidn del contrato, la posibilidad de esta reexpedicidn, el examen de la coss
podrd ser pospuesto hasta que ella llegue a su nuevo destino.

k., Las modalidades del examen se regularan por el acuerdo de las partes

o, en defecto de éste, por la ley o los usos del lugar donde dicho examen
deba efectuarse.
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Comentarios

89. ELl Representante del Japdn dijo que las palabras "dentro de un plazo breve" gque
figuraban en el pirrafo 1 del articulo 38 pcdrian plantear dificultades especial-
mente si se interpretaban juntamente con la disposicidn del pirrafo 3 de que el
comprador debe examinar la cosa "en el lugar de destino". Por ejemplo, en el caso
de que el comprador fuera una empresa comercial que actuara como intermediagrio

entre el fabricante y el usuario o consumidor, o en el caso de que el comprador
fuera uno de los intermediarios de una serie de contratos, este requisito daria
origen a dudas e incertidumbre. Lo mismo podria decirse respecto de esos compra-
dores en cuanto al requisito de "sin transbordos" del parrafo 3 del articulo 38,

si la cosa fuers transbordada de un buque a un ferrocarril o camidn.

Articulos 52 v 53

Articulo 52

1. Cuando lu cosa es objeto de un derecho o de una reclamacidn de un
tercero y el comprador no hubiera aceptado tomarla en tales condiciones, debe
denunciar al vendedor tal derecho o reclamacidn - a menos que éste conozca
uno u otra - y pedirle que ponga remedio a ello dentro de un plazo razonable
o que le entregue otra cosa libre de todo derecho y reclamacidn.

2. Si el vendedor satisface la peticidn, el comprador que sin embargo ha
sufrido un rerjuicio, puede exigir la indemnizacidén de dafios y perjuicios en
los términos del articulo 82.

3. En caso de que el vendedor no satisfaga la peticidn, el comprador,
si de ello resulta uns transgresidn esencial del contrato, puede declarar
la resolucién de éste y exigir la indemnizacidn de daflos y perjuicios en los
términos de los articulos 84 a 87. Si el comprador no declara la resolucidn
. 0 si no existe una transgresidn esencial del contrato, tiene derecho a exigir
la indemnizacidn de dafios y perjuicios en lcs términos del articulo 82.

4., FEl comprador perderd el derechc de declarar la resolucidn del contrato
si no envia sl vendedor la denuncia prevista por el inciso 1 de este articulo
dentro de un plazo razonable a partir del momento en gque verificd o hubiese
debido verificar el derecho o la reclamacidn del tercero sobre la cosa.

Articulo 53

Los derechos reconocidos al comprador en el articulo precedente excluyen
cuglquier otra accidn fundada en el hecho de que el vendedor falte a su
obligacidn de transmitir la propiedad de la cosa o de que ésta fuera objeto
de un derecho o de una reclamacidén de un tercero.

Comentarios

90. El Representante de Tilnez sefiald que estos articulos, y en general la

seccién III de la Ley Uniforme titulada "Trans-isidn de la Propiedad", se referian
solamente a la transmisidn de la propiedad en caso de litigio. Tal vez seria
conveniente incluir también en la Ley Uniforme disposiciones para la transmisidn
de la propiedad en general.
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Articulos 55 y 56

Articulo 55

1.8 Si el vendedor no cumple con cualquiera de las obligaciones, salvo
las estagblecidas en los articulos 20 a 53, el comprador puede:

a) Si el incumplimiento constituye una transgresién esencial del contrato,
declarar la resolucidn de éste siempre que lo haga dentro de un breve
plazo, y redir la indemnizacidn de dafios y perjuicios en los términos
de los articulos 84 a 87, o bien,

b) En cualquier otro caso, exigir dafios y prerjuicios en los términos del
articulo 82.

2. EL comprador también puede exigir al vendedor el cumplimiento de
sus obligaciones, a menos que el contrato se resuelva.

Articulo 56

El comprador estd obligado a pagar el precio de la cosa y a proceder a la
recepcidn de ella, en los términos establecidos en el contrato y en la presente
Ley.

Comentarios

9l. EL Representante de Checoslovaquig dijo que las disposiciones de estos
articulos relativos g las obligaciones del vendedor y del comprador no eran comple-
tas. En este sentido menciond que el cbédigo de comercio internacional de
Checoslovaquia contenia disposiciones genersles sobre todas las obligaciones
contractuales relativas a la venta de bienes. Por ejemplo, estipulaba que el
acreedor incurris en falta o retraso si no cooperabs en la ejecucidén de todos los
actos que debia efectuar. En tal caso, el deudor tenia derecho g pedir indemniza--
cidén por los gastos incurridos como resultado de la falta o retraso del acreedor.
Ademés, el deudor podis tener derecho g resolver el contrato en ciertos casos de
falta o retraso por parte del acreedor. Mientras el acreedor fuese culpgble de
falta o retraso, el deudor no estaba en falta y por lo tanto no estaba obligado

a cumplir sus obligaciones. EL representante de Checoslovaquia indied, por 1o
tanto, que seria conveniente regular de maners mis complets la obligacidn del
acreedor de cooperar en el cumplimiento de la transaccidn.

Articulo 57

Cuando 1la venta se celebrs sin que el precio haya sido fijado ni se haya
estipulado un medio paras determinarlo, el comprador deberd pagar €l precio que
el vendedor hLabituglmente cobrara al momento de la celebracidn del contrato.

Comentarios

92. EL Representante de lg URSS criticd este articulo diciendo que una Ley no debe-
ria permitir que se celebrase un contrato sin precio o sin que se indicase, por lo
menos, claramente los medios pars determinarlo, Este articulo daria lugar a
arbitrariedades. 93




93. EL Representante de Hungris compartid esa opinidn y considerd que la tunica
excepcidn a la regla de que el precio es un elemento esencial del contrato podia
ser el caso en que, si bien no se habia determinagdo el precio en el contrato, el
precio podfs deducirse de un contrato previo entre las mismas partes y con respecto
a las mismas mercaderias.

Articulo 69

El comprador tomarsd las medidas previstas en el contrato, o establecidas
por los usos, por la ley o los reglamentos en vigor, con el fin de preparar
o garantizar el pago del precio, tales como la aceptacién de una letra de
cambio, la apertura de un crédito documentado, o la prestacidén de una garantia
bancaria.

Comentarios

Ok, FEl Representante del Japdn dijo que en las disposiciones del articulo 69 no

se tenian en cuenta los muchos litigios que podian plantearse entre compradores y
vendedores sobre créditos documentados, como por ejemplo los litigios sobre contra-
tos en los que se previera ung carta de crédito sin especificar su contenido preciso,
1la fecha de apertura del crédito o la cantidad correspondiente.

Articulo 73

1. Cada una de las partes puede diferir el cumplimiento de sus obliga~
ciones, siempre que la situacidn econdémica de la otra parte haya pasado a ser,
con posterioridad al contrato, tan dificil que existan justos motivos pars,
temer que ella no cumplird con una parte importante de sus obligaciones.

2. Si el vendedor ha expedido la cosa antes de que se revele la situacidn
econdmica del comprador prevista en el inciso precedente, puede oponerse a la
dacidén de la cosa al comprador, inclusive si éste es titular de un documento
que le conceda el derecho de obtenerla.

3. No obstante lo dispuesto en el inciso precedente, el vendedor no tendrj
derecho a oponerse a la dacién si ésta es reclamada por un tercero, que sea
legitimo titular de un documento que le conceds derecho para obtener ls cosa,

a menos que el documento contenga reservas que se refieran a la transmisidn,
0 a menos que el vendedor demuestre gue el titular del documento, al adquirirlo,
hubiera actuado a sabiendas en perjuicio del vendedor.

Comentarios

95. EL Representante de la Repdblica Arabe Unida dijo que, aunque en la Ley

Uniforme se habia tratado de establecer un «¢quilibrio entre las obligaciones del

ven. 2dor y del comprador, ers probable que las disposiciones de este articulo deja-
ran a la parte mis débil a merced de la mis fuerte, en detrimento de los paises en
desarrollo. El parrafo 2 del articulo T3 permitiria a un vendedor que ya hubiese
expedido la mercancia, oponerse a la entrega de ésta al comprador si lg situacidn
econdmica de este dltimo hubiese pasado a ser tan dificil que existieran motivos
razongbles para temer que no pudiese cumplir una parte importante de sus obligaciones.
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De esta manera, el vendedor (o, segln el pdrrafo 1, cualquiera de las partes) estaria
facultado para decidir unilateralmente que la otra parte se hallaba en una situacidn
econdmica precaris y, en tal caso, tendria derecho a obtener la entrega de la mer-—
cancia in transitu. Para los paises en desarrcllo, que tuviesen una necesidad

vital de ciertas mercaderias, el no recibirlas podria acarrear consecuencias muy
graves. El Representante de la RAU subrayd que permitir s una parte que difiera
unilateralmente €l cumplimiento de sus obligaciones constituia una practica peli-
grosa que abria el camino a la arbitrariedad. Afiadidé que, si bien era cierto que
muchas legislaciones nacionagles permitian la detencidn in transitu, esta posibilidad
se limitaba a los casos en que la gutoridad competente hubiers declarado la quiebra
0 la insolvencia de una de las partes.

96. EL Representante del Reino Unido dijo que, con arreglo al derecho inglés, la
eleccidn que debla hacerse en virtud del articulo T3 no ers subjetiva, sino objetiva,
y que si la parte cometia un error en la eleccidn seria ella la que se hallaria

en una situacidn de incumplimiento del contrato. Por lo tanto, si un vendedor,
acogiéndose a las disposiciones del parrafo 2 del articulo 73, detuviese la mer-
cancia in transitu por temor de que un comprador en otro pais no cumpliera sus
obligaciones, y si el comprador impugnase la accidn del vendedor, corresponderia a
los tribunales determinar si lag decisidn de este Gltimo estaba justificada. De

esta manera, a juicio del Representante del Reino Unido, no habia motivo para temer
que la cuestidn quedase a la eleccidn unilatergl de una parte. Los Representantes
de los Estados Unidos y de Italia compartieron este punto de vista. El Representante
de Italia afladid que una parte que gbusara de su derecho a tomar medidas en previ-
sidn del incumplimiento del contrato por la otra parte correris el riesgo de verse
obligada a indemnizar los dahios sufridos por la parte perjudicada.

Articulo Th

1. Cuando una de las partes no ha cumplido con una de sus obliggciones,
no sers iesponsable de tal incumplimiento si prueba que éste es debido a un
obsticulo que segin la intencidn de las partes al momento de la celebracidn
del contrato, ni debia tomar en consideracidn, ni evitar o superar; a falts
de cualquiera expresidn de la intencidn de las partes, se agtenderd a la inten-
cidén que tuvieran personas razonables colocadas en la misma situacidn.

2. Si las circunstancias que motivaran el incumplimiento son de tal natu-
raleza que sélo originen un impedimento temporal del cumplimiento, la parte
que no cumpla serd, sin embargo, relevada permanentemente de su obligacidn si
a consecuencia de la demora el cumplimiento cambia tan radicalmente que lleve
a la ejecucidn de una obligacidn del todo distinta a la prevista en el contrato.

3, La exoneracidn prevista en el presente articulo en favor de urg de
las partes no impedira la resolucidén del contrato fundada en alguna otra dispo-
sicidn de la presente Ley, ni privard a la otra parte de cualquier derecho que
le corresponda en los términos de esta Ley para reducir el precio, a menos gue
las circunstancias que justifiquen la exoneracidén hayan sido producidas por
la otra parte o por alguna persona de la cual ellas sea responsable.
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Comentarios

97. EL Representante de Checoslovaquia dijo que, a su Jjuicio, este articulo no
abordaba con suficiente detalle las consecuencias de la injerencia del Gobierno

en las relaciones contractuales privadas. Citd algunos casos recientes en los que
se habia planteado este problema. Por ejemplo, una empresa de Checoslovaquia
habfa adquirido equipo de laminacidn por un valor de 12 millones de délares de una
empresa de los Estados Unidos. Aunque el precio se habia pagado por adelantado, el
Gobierno de los Estados Unidos habia prohibido el envio funddndose en que el equipo
constitufa material estratégico. La empresa checoslovaca habia reclamado el
reembolso de la cantidad pagada, pero la empresa americanag habia declinado su res-—
ponsabilidad basdndose en que el equipo habia sido producido con el fin de expedirio
a Checoslovaquia y que no podia tenerse al vendedor por responsable de la accidn
del Gobierno de los Estados Unidos de denegar un permiso de exportacidn. Otro
ejemplo mencionado por el Representante de Checoslovaquis fue unag vents de petrdleo
crudo efectuada por la Unidn Soviética a Israel, cuya exportacidén fue prohibida

por las autoridades de la URSS después de la crisis de Suez de 1956; se planted
entonces la cuestidn de quién debia soportar las pérdidas, si el vendedor o el
comprador. El Representante de Checoslovaquia afladid que en el comercio interng-
cional moderno a menudo surgian problemas de este género y que el articulo T4 no
porporcionaba una solucidn clara. FL Cédigo Comercial Internacional checoslovaco
trataba de resolver este problema estipulando que el vendedor ers responsable de

la obtencidén de los permisos de exportacidn y otros afines y el comprador de la
obtencidén de los permisos de importacidn y demds permisos conexos. FPor consiguiente,
el derecho checoslovaco declaraba explicitamente cuando correspondia al comprador

o 2l vendedor soportar los riesgos en una transaccidn comercial internacional.

98, El Representante de la Argentina criticd el articulo T4 por ser poco claro y
por tener un cagricter excesivamente subjetivo.

99. El Representante del Reino Unido dijo que, con arreglo al derecho inglés, el
problems de la imposibilidad de cumplimiento se resolvia prorrateando las pérdidas
entre las partes equitativamente, segln las circunstancias del caso. Normalmente,
en las situaciones descritas por el Representante de Checoslovaguia, toda cantidad
satisfecha seria prims facie recuperable, pero el vendecCor tendria derecho a que

el tribunal fijase discrecionalmente una compensacidén por los gastos en que hubiers
incurrido.

Articulo 97

1. Los riesgos se transmitirdn gl comprador desde que la entrega de
la cosa tiene lugar en las condiciones previstas en el contratc y en ls presente
Ley.

2. En el caso de dacidn de una cosa no conforme al contrato, los riesgos
se transmiten al comprador, independientemente de la fglta de conformidad,
desde el momento en que la dacidn se efectils en las cundiciones previstas en
el contrato y en la presente Ley, pero siempre que el comprador no haya decla-
rado la resolucidn del contrato ni exigido la sustitucidn de la cosa.
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Comentarios

100. El Observador designado por la Cémara de Comercio Internacional seflald que, en
virtud de este articulo, los riesgos "se transmitirdn al comprador desde que la
entregs de la cosa tiene lugar" e hizo observar que la entregs se definia en el
articulo 19. En los casos en que las partes acordaran aceptar cliusulas de entregs
conocidas (por ejemplo, INCOTERMS) no surgirfa ningin problema. Sin embargo, cuando
no fuera éste el caso, la Ley Uniforme no resolvia de maners clara el problema,

por ejemplo en los casos en que la mercancia se entregaba s un transportista o en

el caso de transbordo ulterior. En tales casos seria dificil resolver los problemas
planteados con arreglo a los "principios generales" en los que la Ley se inspiraba,
segiin lo dispuesto en su articulo 17.

II

A. CONVENCION RELATIVA A UNA LIY UNIFORME SOBRE LA FORMACION DE
CONTRATOS PARA LA VENTA INTERNACIONAL DE MERCADERIAS

101. El Representante de la URSS declard que sus observaciones sobre la Convencidn
relativa a la Venta Internacional de Mercaderias eran igualmente aplicables en
lineas genevales a esta Convencibn. BEn especial, dijo que el articulo VII de esta
Convencidn resultaba inaceptable debido a que circunscribia la Convencién a los
Estados Miembros de las Naciones Unidas ¢ de cualquiera de sus organismos especla-—
lizados, y que el articulo XI también resultabs inaceptable porque contenia la
anticuada "cldusula colonial'.

B. LEY UNIFORME SOBRE LA FORMACION DE CONTRATOS PARA LA
VENTA INTERNACIONAL DE MERCADERIAS

Articulo 1

1. La presente Ley se aplicaréd a la formacidén de contratos de venta de
mercaderias celebrados por partes cuyos establecimientos estén situados en
territorios de Estados diferentes, en cada uno de los siguientes casos:

a) Cuando la oferta o la respuesta se refieran a mercaderias que estén
en curso de viaje o que fueran transportadas del territorio de un
Estado al territorio de otro.

b) Cuando los actos que constituyen la oferta y la aceptacidn tengan
lugar en territorios de diferentes Estados.

¢) Cuando la entrega de mercaderias se haga en el tarritorio de un
Estado distinto de aquel en cuyo territorio tuvieran lugar los actos
que constituyen la oferta y la aceptacidn.

2. Cuando ung parte no tengs un estgblecimiento se hari referencis a su
residencia habitual.

3. lLa aplicacién de la presente Ley no dependers de la nacionalidad de
las partes.

-O7-



L. Se considerard que la oferta y la aceptacidn tienen lugar en el
territorio del mismo Estado, sdlo en el caso de que las cartas, telegramas
u otras comunicaciones que las contengan se envien y reciban dentro de tal
Estado.

5. Para los efectos de determinar si las partes tienen su establecimiento
0 su residencia habitual en "Estados diferentes" cualesquiera - dos o mds
Estados - no se considerardn ser "Estados diferentes" si una declaracidn vdlida
al respecto que se haga en los t€rminos del articulo II de la Convencidn
fechada el 1. de julio de 1964 y relativa a una Ley Uniforme sobre la Formacidn
de Contratos para la Venta Internacional de Mercaderias estd en vigor respecto
de ellos.

6. La presente Ley no se aplicard a la formacidn Jde contratosg de venta:
a) De acciones, valores de inversidn, titulos de crédito o moneda.

b) De buques, embarcaciones o aeronaves que en el presente o en el
futuro estén sujetas a registro.

¢) De electricidad.
d) De ventas judiciales.

7. Los contratlos para el suministro de mercancias que habrdn de ser
manufacturadas o producidas se considerardn como ventas dentro del concepto
de la presente Ley, a menos que la parte que encargue las mercaderias asuma
la obligacidn de proveer una parte esencial y sustancial de los materiales
necesarios para dicha manufactura o produccidn.

8. Ia presente Ley se aplicard independientemente del cardcter civil o
comercial de las partes o de los contratos que celebren.

9. ILas reglas de derecho internacional privado se excluirdn para los

efectos de la aplicacidn de la presente Ley, salvo cualguier disposicidn en
contrario de ella.

Articulo 2

1. Las estipulaciones de los siguientes articulos se aplicardn salvo
que de las negociaciones preliminares, de la oferta, de la respuesta, de las
prdcticas que las partes hayan establecido entre si, o de los usos, aparezca
que deben aplicarge otras disposiciones.

A\

2. Sin embargo, una estipulacidn de la oferta que establezca que el

silencio equivaldrd a la aceptacidn, carece de valor.

Articulo 3

Una oferta o una aceptacidn no necesita formularse por escrito y no estard
sujeta a ningdn otro requisito formal. En particular, pueden ser probadas por
testigos.
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Articulo L

1. ILa comunicacidn que una persona dirija a una o mds personas deter-
minadas con el objeto de celebrar un contrato de venta, no constituird una
oferta a menos que est€ suficientemente definida para permitir la celebracidn
del contrato por medio de aceptacidn, e indique la intencidn del oferente de
guedar obligado.

2. Bsta comunicacidn puede ser interpretada refiriéndola o complemen-
tdndola con las negociaciones preliminares, con las prdcticas que las partes
hayan establecido entre si, con los usos y con cualquier disposicidn legal
aplicable a los contratos de venta.

Articulo 5

1. ILa oferta obligard al oferente sdlo a partir del momento en que haya
sido comunicada al destinatario; se interrumpird si su cancelacidn se comunica
al destinatario con anterioridad o al mismo tiempo que la oferta.

2. Despu€s de que una oferta haya sido comunicada al destinatario puede
revocarse a menos que la revocacidn no se haga ¢e buena fe o de acuerdo con
préacticas comerciales justas, o que la oferta establezca un término fijo para
la aceptacidn, o que indique de cualquier manera que es firme o irrevocable.

3. Una indicacidn de que la oferta es firme o irrevccable puede ser
expresa o resultar implicitamente de las circunstancias, de las negocia-
ciones preliminares, de cualquier prdctica que lag partes hayan establecido
entre si, o de los usos.

L. Ia revocacidn de una oferta sdlo tendrd lugar si ha sido comunicada
al destinatario antes de que €ste haya enviado su aceptacidn o haya hecho
cualguier acto que se repute como aceptacidn en los términos del inciso 2 del
articulo 6.

Articulo 6

1. Ia aceptacidn de una oferta consiste en una declaracidn comunicada
por cualquier medio al oferente.

2. La aceptacidn tambi€n puede consistir en el envio de las merca-
derias o del precio, o de otro acto que pueda considerarse equivalente a la
declaracidn que se indica en el inciso 1 de este articulo, ya sea en virtud
de la oferta o como resultado de prdcticas qu¢ las partes hayan establecido
entre gi, o de los usos.

Articulo 7

1. Una aceptacidn que contenga adiciones, limitaciones u ctras modifi-
caciones se considerard como rechazo de la oferta y constituird una
contraoferta.
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2. S3in embargo, una respuesta a una oferta que pretenda ser una acep-
tacidn pero que contenga te€rminos adicionales o diferentes que no alteren
sustancialmente los t€rminos de la oferta, constituird una aceptacidn a menos
que el oferente inmediatamente objete la discrepancia; si no lo hiciera asi,
los t€rminos del contrato serdn los términos de la oferta con las modifica-
ciones contenidas en la aceptacidn.

Articulo 8

1. Una declaracidn de acept .cidn de una oferta sdlo tendrd efecto si se
comunica al oferente dentro del t€rmino que €l haya fijado, o bien, si no se
hubiere fijado t&€rmino, dentro de un plazo razonable, debiendo considerarse
debidamente los usos y las circunstancias de la transaccidn, incluyendo la
rapidez de los medios de comunicacidn empleados por el oferente. BEn caso de
una oferta verbal, la aceptacidn serd inmediata si las circunstancias no
indican que el destinatario habrd de tener tiempo para decidir.

2. B8i en carta o telegrama se fija al oferente un plazo para la acep-
tacidn, €ste empezard a correr a partir de la fecha de la carta o de la hora
del dia que el telegrama fue entregado para su despacho.

3. Si una aceptacidn consiste en uno de los actos que se indican en el

inciso 2 del articulo 6, tal acto sdlo tendrd efectos si se realiza dentro
del periodo que establece el inciso 1 del presente articulo.

Articulo 9

1. Si la aceptacidn es tardia, el oferente puede considerar que se ha
recibido en tiempo debido, con la condicidn de que le informe inmediatamente
al aceptante ya sea en forma oral o mediante envio de una notificacida.

2. Sin embargo, si la aceptacidn se comunica con demora, se considera
haberse comunicado en tiempo debido, si la carta o documento que la contenga
indica que ha sido enviada en tales circunstancias que si su transmisidn
hubiera sido normal se habria comunicado en el plazo debido; esta estipu-
lacidn no se aplicard si el oferente hubiera informado inmediatamente al
aceptante, ya sea oralmente o con el envio de una notificacidn, que considera
que su oferta se ha declinado.

Articulo 10

Una aceptacidn no puede ser revocada a menos que tal revocacidn sea comu-
nicada al oferente con anterioridad o al tiempo de la aceptacidn.

Articulo 11

La formacidn del contrato no quedard afectada por la muerte o incapacidad
para contratar de una de lag partes, sobrevenidas con anterioridad a la acep-
tacidn, salvo que lo contrario resulte de la intencidn d= las partes, de los
usos, o de la naturaleza de la transaccidn.
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Articulo 12

1. Para los efectos de la presente Ley la expresidn "ser comunicada"
significa ser entregada a 1la direccidn de la persona a quien la comunicacidn
se dirige.

2. Las comunicaciones previstas por la presente Ley se hardn por los
medios que sean usuales en las circunstancias.

Articulo 13

1. Por usos ge entiende cualquier prdctica o m€todo comercial que perso-
nas razonables, colocadas en la misma situacidn que las partes, consideren
normalmente ser aplicables a su contrato.

2. Cuando se empleen expresiones, estipulaciones o formas de contrato
que sean usadag cominmente en las prdcticas comerciales, ellas serdn inter-
pretadas de acuerdo con el gentido normal que se les A€ en el dmbito comer-
cial respectivo.

Comentarios

102. El Representante de México expresd la opinidn de que la Ley Uniforme ganaria
en claridad si se volviera al principio recogido zn el proyecto de 1958 segun el
cual se consgideraba concluido el contrato desde que se comunicaba al oferente la
aceptacidn.

103. El Representante de Italia no estuvo de acuerdo con el representante de México
y se declard en favor de la solucidn contenida en el pdrrafo 1 del articulo 5 que
constituia una transaccidn entre las teorias del momento del envio y del momento

de la recepcidn de la aceptacidn. Afiadid que se habia omitido prudentemente en la
Ley Uniforme toda referencia al momento a partir del cual el contrato obliga a las
partes, evitando de esta manera un conflicto entre las dos teorias.

104. El Representante del Japdn declard que algunas empresas comerciales de su pais
habian criticado la disposicidn del pdrrafo 2 del articulo 2 segin la cual "una
estipulacidn de la oferta que establezca que el silencio equivaldria a la aceptacidn,
carece de valor". Esto era contrario a la disposicidn del Cddigo de Comercio, por
lo menos en el Japdn, donde entre comerciantes que regularmente realizan negocios
entre ellos, se consideraba que el silencio equivalia a la aceptacidn de la oferta
si €sta se referia a las actividades comerciales normales del oferente. EL
Representante del Japdn también se preguntd si la palabra "materially", en el
pdrrafo 2 del articulo 7, debia interpretarse de la misma manera que la palabra
"material", en el parrafo 2 del articulo 33 de la Ley Uniforme sobre la venta inter-
nacional de mercaderias.

105. El Representante de Kenia sefiald que, en tanto que en los articulos h, 5y 8 se
utilizaban los términos "oferente" y "destinatario", en el articulo 9 se empleaban
los t€rminos "oferente" y "aceptante". Con objeto de evitar confusiones deberia
utilizarse la misma terminologia en todo el texto.
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106. El Representante de la URSS, refiri€ndose al pdrrafo 3 del articulo 5, consi-
derd que era improcedente estipular en una ley que una ivdicacidn de que la oferta
es firme e irrevocable puede "resultar implicitamente de ias circunstancias, de

las negociaciones preliminares, de cualquier prdctica que las partes hayan esta-
blecido entre si, o de los usos". La propia oferta debia sefialar con toda clari-
dad que era firme o irrevocable. En cuanto al articulo T, el Representante de la
URSS sugirid que se excluyese la posibilidad de tener un contrato por celebrado
cuando la aceptacidn contuviese adiciones a la oferta, o limitaciones o modifica-
cioneg de €gta. Con relacidn al articulo 13 no estuvo de acuerdo con la defi-
nicidn de usos que en €1l se daba, por estimar que podia dar lugar a innumerables
controversias. Afiadid que, aunque su Gobierno no rechazaba totalmente la aplica-
bilidad de los usos en las transacciones comerciales, debfa dejarse sentada la
prioridad del derecho. La Ley Uniforme noc podia prever todos los casos; sus
lagunas debian colmarse en primer t€rmino aplicando las normas del derecho interno
vy podrian aplicarse los usos en log casos en que una cuestidn no estuviese regulada
por el derecho. Ademds, no deberia permitirse que las partes en el contrato impu-
sieran discrecionalmente condiciones para la aplicacidn del uso. Ello seria
contrario a lag normas de derecho. Cualquier uso aplicable a un contrato en
cuestiones reguladas por normas juridicas imperativas deberie mencionarse expre-
samente en el propio contrario.

107. El Representante de los Estados Unidos recalcd que los usos observados en una
determinada actividad mercantil constituian una parte importante del derecho apli-
cable a las transacciones dentro de esa actividad. En los Estados Unidos, y proba-
blemente también en olros paises, la gran mayoria de los contratos eran concertados
por hombres de negocios sin intervencidn de abogados, y esos contratos se basaban
en gran parte en log usos obgervados en esa actividad mercantil. Reconocia sin
embargo que era dificil dar preferencia a los usos sobre la ley.

108. E1 Representante de México se mostrd de acuerdo en términos generales con
las observacioneg del representante de la URSS en cuanto a los usos, pero afiadid
que, a su juicio, la CNUDMLI deberia contribuir a aclarar la relacidn existente
entre el uso y la ley. En su opinidn, los usos no deberian nunca ser contrarios

a los principios juridicos, y las convenciones internacionales deberian prevalecer

sobre 1los us&os.

109. El Representante de Hungria seflald que si bien el uso tenia importancia en
cuanto al contenido del contrato una vez concluido €ste, su importancia era mucho
menor en el proceso de formacidn de los contratos; en este proceso, era la ley
interna, mds que el uso, la que prescribia los trdmites que debian seguirse.

110. El Representante de Noruega dijo que era indispensable que los comerciantes
pudiesen recurrir a los usos comerciales. 'Sin embargo, se planteaban problemas
especialmente en el comercio internacional, debido a la existencia de usos dife-
rentes en diferentes paises y en diferentes sectores del comercio.

111. El Representante de la URSS, aclarando su anterior declaracidn acerca de los
usos, dijo que no propugnaba la eliminacidn de los usos en el comercio interna-
cional, y convino en que en cuestiones no previstas en la Ley Uniforme ni en el
derecho interno, deberian aplicarse las costumbres y los usos. Puso de relieve,
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sin embargo, que en muchos casos la parte mds fuerte invocaba el uso en detrimento
de la parte mds d€bil, y advirtid que si los usos diferian a veces incluso dentro
de un mismo pais, tales diferencias eran mucho mds pronunciadas en el comercio
internacional (por ejemplo, la cldusula f.o.b. se interpretaba de modo diferente
en diferentes puertos). E1l Representante de la URSS sefiald que no debia darse

por supuesto que las partes en un contrato tuvieran intencidn implicita de aplicar
los usos, y que €stas sdlo deberian ser aplicables cuando ambas partes hubieran
manifestado expresamente su intencidn de regirse por ellos,

112. El Representante de la Repdblica Arabe Unida declard que en su pais, los
usos no podian prevalecer sobre las normas imperativas de la ley pero si sobre las
disposiciones legales accesorias, especialmente en materia de comercio
internacional.

113. El Representante de Norueza, refiriéndose al articulo 10, dijo que en algunos
casos la resistencia comercial del comprador era demasiado d€bil frente a los
m€todos modernos de venta, como era el caso por ejemplo de las ofertas no solici-
tadas. Criticd la redaccidn del articulo 10 por entender que no permitia a la
lezislacidn interna conceder a un comprador que se encontrara en esas clrcuns-
tancias un periodo de reflexidn de, por ejemplo, tres dias a una semana, durante
el cual pudiera retirar su aceptacidn.

114. Comentando el pdrrafo 1 del articulo 12, el Representante de Hungria dijo que
la redaccidn de ese pdrrafo demostraba que la Ley Uniforme habia adoptado la teoria
del momento de la recepcidn de la aceptacidn y no, como habia dicho el Representante
de Italia, una solucidn intermedia entre la teoria del momento del envio y la del
momento de la recepcidn.
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ANEXO II

RESUMEN DE LOS COMENTARIOS HECHCS DURANTE EL SEGUNDO PERIODO DE SESIONES
ACERCA DE LA CONVENCION DE LA HAYA DE 1955 SOBRE LA LEY APLICABLE A LAS
VENTAS INTERNACICNALES DE MERCADERTIAS

A, Comentarios de cardctér general

1. Varios representantes expresaron la opinidn de que, si bien algunas de sus
disposiciones podrian mejorarse, la Convencidn de La Haya de 1955, era, en general,
un instrumento satisfactorio (Argentina, Espafia, Italia, México, Reptblica Arabe
Unida, Tdnez v el Observador de la Cdmara de Comercio Internacional).

2. A juicio del Representante de Tinez, la Convencidn cumplia una funcidn dtil
al eliminar las controversias que podrian haber surgido de no contarse con ella.
ELl Representante de Italia declard que si bien el texto de la Convencidn originaba
cierta incertidumbre, su existencia contribuia a una mayor claridad.

3, El Representante de México estimd que la ratificacidn de la Convencidn por

un mayor ntmero de paises seria un paso hacia la normalizacidn internacional. Si
bien era cierto que algunas de sus disposiciones resultaban anticuadas, tenian,

no obstante, cardcter objetivo, eran aplicables a todas las ventas y protegian

los derechos tanto del comprador como del vendedor. Los Representantes de Argentina
v Espafia apoyaron los puntos de vista expresados por el Representante de México.

L. Varios representantes abogaron por la ratificacidén de la Convencidn (Argentigg,
Espafia, Hungria, Italia, México). Sin embargo, a Juicio del Representante de
Hungria, la Comisidn debia primero examinar el texto de la Convencidn antes de
recomendar a los Estados que la ratificasen. El Representante del Japén informd

a la Comisidn de que no se encontraba en condiciones de indicar la opinidn oficial
de su pafs respecto de la Convencidn, pues su Gobierno todavia estaba examindndola.
En cambio, el Representante de los Estados Unidos de América declard que, por el
momento, su Gobierno no tenia intencidn de ratificar la Convencidn.

5 En cuanto a la necesidad de establecer normas uniformes para la solucidn de
conflictos, y a la aplicabilidad de las mismas, el Representante de Rumania estimd
que, puesto que tales normas eran accesorias a las normas sustantivas, resultaba
necesaria una convencidn de derecho internscional privado. EL Representante de la
Repiblica Arabe Unida estimd, por otra parte, que el dmbito de aplicacidn de la
Convencidn quedaria muy limitado si todos los paises del muando adoptasen una ley
uniforme sobre la venta internacional de mercaderias. ELl Representante de la URSS
declard que, como ya se habia sefialado, en lugar de las Convenciones de 196k,
deberia prepararse un nuevo instrumento que incluyese también normas sobre conflicto
de leyes, La preparacidn de un instrumento de esa clase, aceptable para todos los
paises o para una mayoria de ellos, obviaria la necesidad de una convencidn aparte
sobre la ley aplicable a la venta internacional de mercaderias.
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6. A Jjuicio del Representante de Noruega, se requeririan normas sobre conflicto

de leyes aun en caso de que se adoptasen en todo el mundo las Convenciones de

Ia Haya de 1964, ya que éstas no abarcaban todos los aspectos de la venta interna-
cional. Esta opinidn fue compartida por el Observador de la Cdmara de Comercio
Internacional quien adujo que la ley Uniforme sobre Ventas de La Haya, de confor-
midad con su artfculo 8, no abarcaba diversos aspectos del contrato, tales como

la formacidén y validez del contrato o de cualquiera de sus disposiciones y que,
conforme al articulo 4 de dicha Iey, su designacidn como ley aplicable a un contrato
no afectaba a la aplicacidn de cualquier norms imperativa de derecho que hubiera
gido aplicable si las partes no hubiesen optado por la Ley Uniforme. In contraste
con estas disposiciones de la Ley Uniforme sobre Ventas de lLa Haya, la designacidn
de una ley, en virtud de la Convencidn dz ILa Haya de 1955, como ley aplicable a

un contrato, significaba la designacidn de esa ley en su totalidad, incluidas

sus normas imperativas, excluyendo por tantoc la aplicacidn de toda otra disposicidn,
ada de cardcter imperativo, de cualquier otra ley.

7. Ia interrelacidn entre la Convencidn de ILa Hayae de 1955 y las Convenciones

de Ia Haya de 1964 fue mencionada también por varios representantes. El
Repregentante de Ttalia considerd que habria que seguir coordinando tales conven=
ciones si las Convenciones de Ia Haya de 1964 entraban en vigor. El Representanie
de Checoslovagquia se refirid a las diferencias entre el pdrrafo 2 del articulo 2
de la Convencidn de Ia Haya de 1955 y el articulo 3 de la Ley Uniforme de Ia Haya,
y expresd la opinidn de que los paises que habian ratificado la Convencidn de

Ia Haya de 1955 no podrian adherirse a las Convenciones de La Haya de 1964 sobre
venta de mercaderias, a menos que hiciesen la declaracidn prevista en el articulo IV
de esta dltima. EL Observador de la Cdmara de Comercio Internacional fue del
mismo parecer.

8. Algunos representantes opinaron que las normas sobre solucidn de conflictos

y las normas sustantivas debian formar parte del mismo instrumento (Rumania, URSS,
el Observador de la Conferencia de La Haya sobre Derecho Internacional Privado).

En cambio el Observador del Instituto Internacional para la Unificacidn del Derecho
Privado sefiald que la formacidn de un instrumento dnico seria contraria a la
préctica internacional. En el caso de las Convenciones de Ginebra sobre letras

de cambio y cheques, por ejemplo, los dos cuerpos de normas figuraban en conven-
ciones separadas. La inclusidn de ambos tipos de normas en una convencidn Unica
podria impedir a un Estado qgue objetara a uno u otro cuerpo de normas ratificar
dicha Convencidn.

B. Comentarios al texto de la Convencidn

Articulo 1

Texto

"Ta presente Convencidn se aplicard a la venta internacional de
mercaderfas. No se aplicard a la venta de titulos de crédito, a las ventas
de buques y de embarcaciones o aeronaves registradas, ni a las ventas efec-
tuadas por orden judicial o por via de ejecucidn. Se aplicard a las ventas
Jocumentadas.,
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A los efectos de la presente Convencidn los contratos de entrega de merca-
derfas que hayan de fabricarse o producirse se asimilardn a las ventas, siempre
que la parte que se comprometa a hacer la entrega deba proporcionar las materias
primas necesarias para la fabricacidén o la producciédn.

La simple declaracidn de las partes en cuanto a la aplicacidn de una ley
0 a la competencia de un juez o un drbitro, no bastard para dar a una venta el
cardcter internacional en el sentido previsto en el primer pdrrafo del presente
s 11
articulo.

Comentarios

9. Todos los comentarios hechos en relacidn con el articulo 1 se refirieron al
primer pdrrafo de este articulc vy a la necesidad de definir la venta internacional
de mercaderias.

10. E1 Representante de la URSS considerd que debia definirse la venta de mercaderia
a fin de dejar en claro cudles eran las relaciones que debia regular la Convencidn.

El Representante de la Repdblica Arabe Unida hizo suyo el punto de vista expresado

por el Representante de la URSS y se preguntd si podria aplicarse la definicidn conte-
nida en la Ley Uniforme de 1964 sobre 1la venta internaci-mal de mercaderias.

11. Fl Representante de Italia opind que la ausencia &t u.% dsfinicidn era probable-
mente intencional puesto que los criterivs objetivos contenidos en la Convencidn,
tales como la recepcidn de 1s oferta o la existencia de un establecimiento, definfan
claramente los casos en que debia aplicarse la Convencidn. E1 Observador de 1la
Conferencia de La Haya confirmd que, como habia seflalado el Relator del Comité
competente de la Conferencia de La Haya, se habia omitido deliberadauwente una defi-
nicidn de la venta internacional de mercaderias por considerarse que las demds dispo-
siciones de la Convencidn definfan claramente su esfera de aplicacidn.

Articulo 2

Texto

"Las ventas se regirdn por el derecho interno del pafs designado por las
partes contratantes.

Esta designacidn deberd figurar en una cldusula exypresa, o resultar indu-
dablemente de las estipulaciones del contrato.

Las condiciones que afecten al consentimiento de las partes en cuanto a
la ley declarada aplicable estardn determinadas por dicha ley."

Comentarios

12. En relacidn con el primer pidrrafo del articulo 2, el Representante de Hungria
estimé que la autonomia ilimitada de las partes para designar la ley del contrato
favorecia a la parte mds fuerte. Sin embargo, considerd que todavia no habia llegado
el momento de limitar o abolir dicha autoncmia.
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13. El Representante de Checoslovaquia planted la cuestidn del "reenvio" y lamentd
el uso de la expresidn "derecho interno" en vez de "derecho sustantivo interno”,
puesto que la actual redaccidén no excluia la aplicacidén de las normas para la
solucidn de conflictos propios del derecho designado por las partes. El
Representante de Hungria sefiald que, a su juicio, cuando las partes habian desig-
nado el derecho aplicable a su contrato quedaba excluida la aplicacidn de las
normas para la solucidn de conflictos de dicho derecho. Sin embargo tales normas
se aplicarian en el caso de que debiera aplicarse el derecho definidoen el
articulo 3 de la Convencidn.

14. E1 Observador de la Conferencia de La Hava declaré que el término "derecho
interno", en contraste con el término 'derecho , que también incluia las normas
sobre solucidén de conflictos, se referia al derecho sustantive con exclusidén de

las normas para la solucidn de conflictos. Este término habia sido elegido preci-
samente para excluir la posibilidad de "reenvio". EL Reprcsentante de Italia
considerd que la distincién entre ambos términos mencionada por el Observador de
la Conferencia de La Haya no resultaba clara para los Jjuristas italianos, ya que
los términos italiancs equivalentes no implicaban tal distincidn. E1 Representante
de Francia estuvo de acuerdo con el sentido dado por el Cbservador de 1=
Conferencia de La Haya a la palabra "interno". ELl Representante de Hungria puso de
relieve la importancia de emplear en las Convenciones términos que tuviesen el mismo
sentido en todos los idiomas

15. En cuanto al segundo parrafo del articulo 2, el Representante de Checoslovaquia
seflald que las disposiciones de dicho pdrrafo exclufan la eleccidn implicita de

una ley o la eleccidn parcial de una ley, contrariamente a lo que ocurria con la
Ley Uniforme de La Haya sobre venta internacional de mercaderias. Eegln el
articulo 3 de la Ley Uniforme, las partes del contrato tienen libertad para excluir,
expresa o implicitamente, la aplicacidn de dicha ley en su totalidad o en parte.

Articulo 3

Texto

"En ausencia de un derecho declarado aplicable por las partes, en las
condiciones previstas en el articulo precedente, las ventas se regiran por
el derecho interno del pais en que el vendedor tenga su residencia habitual al
recibir la solicitud del comprador. ©Si la solicitud se recibe en un estableci-
miento del vendedor, la venta se regird por el derecho interno del pais en
que tal establecimiento esté situado.

No obstante, las ventas se regirdn por el derecho interno del.pafis en que
el comprador tenga su residencia habitual, o en que tenga el establecimiento
que ha cursado la solicitud, si ésta ha sido recibida en dicho pais, ya sea
por el vendedor o por su representante, agente o viajante de comercio.

En el caso de ventas en bolsa o en subasta pUblica, las ventas se regirdn

por el derecho interno del pais en que esté situada la bolsa o en que tenga
lugar la subasta."
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Comentarios

16. El Representante de Checoslovaquia manifestd su acuerdo con el primer pidrrafo
del articulo 3, y declard que las Condiciones Generales del CAEM también preveian
la aplivcacidn de la ley del vendedor en los casos en que las cuestiones no
estuviesen resueltas por las propias Condiciores Generales.

17. Varios representantes estimaron que las disposiciones del segundo pdrrafo del
articulo 3 que, en algunos casos, hacian aplicable la ley del comprador, no asegu-
raban la igualdad entre las partes. El Representante del Irdn sefiald que por lo
gerieral las ventas se hacian en el pafis del vendedor. Pero, aun en el caso de que
el contrato se hubiese concertado en el pais del comprador, se aplicaria la ley

de la parte més fuerte - es decir la del vendedor - puesto que el vendedor podria
invocar la cldusula de excepcidn contenida en el articulo 2 de la Convencidn.

18, ~For otra parte, el Representante de Italia seflalé que en muchos casos, espe-
cialmente cuando el vendedor estaba interesado en obtener un pedido importante,

los contratos se concertaban entre el comprador y el agente o representante del
vendedor, en el pals del comprador. El Representante de Francia declard que la
aplicacidn de la ley del comprador tenia por consecuencia casi siempre la aplicacidn
de la lex fori. Afladid que la aplicacidén de la ley del comprador no daba a éste la
preferencia puesto que las leyes de todos los pafses trataban de dar iguales
derechos al vendedor y al comprador. No obstante, el Representante del Iridn

estimd que la aplicacidén de la ley del pais del vendedor por un juez del pais del
comprador podria originar dificultades practicas, 1o que no ocurriria si tuviese
que aplicar la lex fori.

19. E1 Representante del Irdn estimd que hubiera sido preferible adoptar como
derecho aplicable el derecho del lugar de celebracidn del contrato en vez del
derecho del lugar en gue se habia cursado la solicitud. El Observador de la
Conferencia de La Haya observd que el lugar de celebracidn de un contrato era una
de las cuestiones mds controvertidas. Por esta razdn se habia elegido en la
Convencidn la ley del lugar de gue habia partido la solicitud. La conveniencia
de eliminar el criterio del lugar de celebracidn del contrato fue también
sefialada por el Representante de Italia.

20, El Representante de la URSS considerd que deberian aclararse los términos
"solicitud" y "cursar la solicitud" y que deberfa especificarse el punto en que
debia considerarse que se habia cursado una sclicitud.

Articulo 4

Texto

"Salvo pacto expreso en contrario, la ley interna del pais en que deba
efectuarse la inspeccién de las mercancias objeto de una venta serd aplicable
tanto respecto a la forma y plazos para hacer la inspeccidn, como respecto
a las notificaciones de ella y de las medidas que deban adoptarse en caso de
rechazarse las mercancias.'
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21. El Representante de la URSS considerd que, puesto que las inspecciones podrian
realizarse en dos etapas - por lo general se realizaba una inspeccidn preliminar
de las mercancias en el pails del vendedor y una inspeccidn definitiva en el pais
del comprador - deberia dejarse en claro a qué inspeccidén se referia el articulo L.

Articulo 5

Texto
"La presente Convencidn no se aplicard:
1. A la capacidad de las partes;
2. A la forma del contrato;
3 A la transmisidén de la propiedad, si bien las diversas obligaciones de
las partes, y en especial las relativas a los riesgos, estardn sujetas a

la, ley aplicable a la venta en virtud de la presente Convencidn;

L. A los efectos de la venta con respecto a los terceros."

Comentarios

22. En relacidn con el apartado 2 del articulo 5, el Representante de la URSS
sugirid que se ampliara el articulo 5, de modo que en el apartado 2 se agregasen
las palabras "ni a los procedimientos de firma", y explicd que la ley de la UR3S
establecia procedimientos especiales en cuanto a la firma de contratos de ventas
internacionales.

23. El1 Representante de la URS{, comentando el segundo pdrrafo del articulo 10

vy el cuarto pdrrafo del articulo 12 de la Convencidn, dijo que tales pdrrafos eran
contrarios a la Declaracidn sobre la concesidn de la independencia a los paises

y pueblos coloniales, aprobada por la Asamblea General en 1960 (resolucidn 151k
(Xv), de 14 de diciembre de 1960), y que, por tanto, sus disposiciones no podfan
ser incluidas en una convencidn internacional.

2L, E1 Representante de la URSS observd asimismo que la Convencidn no debia excluir
la posibilidad de aplicar las normas sobre conflicto de leyes que pudieran existir,
O pudieran ser establecidas en el futuro, en otros acuerdos internacionales.
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ANEXO ITI

REFRESENTANTES DE LOS FAISES MIEMBROC DE LA COMISION g/

ARGENTINA
Representante: Syr. CGervasic Ramén Carlos Colombres
Profesor de la Facultad de Derecho de la
Universidad de Buenos Aires
Suplente: Sr. Luis Reyna Corvaldn
Agregado de la Misidn rermanente de la
Repiblica Argentina ante las Naciones Unidas, Ginebra
AUSTRALTA
Representante: Sr. Anthony Mason, Q.C.
Frocurador General del Commonwealth de
Australia
Suplentes: Sr. Kewin William Ryan
Comisionado Superior de Comercio
Misidén Permanente de Australia, Ginebra
Sr. K. de Rossignol
Comisionado de Comercio
Embajada de Australia, Faris
Agesor: Sr. F. raterson
Tercer Secretario
Embajada de Australia, Viena
BELGICA
Representante: Excmo. Sr. Ministro Albert Lilar

Frofesor de la Facultad de Derecho y de la
Facultad de Ciencias Econdmicas y Sociales de la
Universidad de Bruselas

a/ Los paises miembros de la Comisién son los siguientes: Argentina, Australia,
Bélgica, Brasil, Colombia, Congo (Reptiblica Democrética del), Checoslovaguia
Chile, Espafia, Estados Unidos de América, Francia, Ghana, Hungria, India,
Irén, Italia, Japdn, Kenia, México, Nigeria, Noruega, Reino Unido de Gran

Bretafia e Irlanda del Norte, Repdblica Arabe Unida, Repdblica Unida de Tanzania,
Rumania, Siria, Tailandia, Tdnez, Unidn de Repdblicas Socialistas Soviéticas.
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BELGICA (continuacidn)

Suplentes: Sr. P. Jenard
Director de Administracidn del linisterio de Relaciones
Ixteriores y de Comercio Exterior

Sra. Suzanne Oschinsky
Primera Consejera,
riinisterio de Justicia

Asesores: Sr., Leonard
lMagistrado delegado del kinisterio de Justicia

Sr. Debrulle
Secretario de Administracidn
liinisterio de Justicia

BRASIL
Representante: Sr, Nehemias Gueiros
Profesor de derecho civil de la Facultad de Derecho
de Recife
Presidente de la Federacidn Interamericana de Abogados
(i/dshington, D.C.)
COLQMBTIA

CONGO (REPUBLICA DEiiCCRATICA DEL)

Suplente: Sr. Gérard RBalanda
CHECOSLOVAQUIA
Representante: Sr. Rudolf Bystricky

Facultad de Derecho
Universidad Charles, Fraga

Suplente: Sr. Ludek Kopac
Asesor Juridicc
Ministerio de Comercio Exterior, Praga

Asesores: Sr. Zdenek Kucera
o Profesor adjunto
Universidad Charles, Praga

+

Sr. Jiri Pleticha
Segundo Secretario
Ministerio de Relaciones Exteriores
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CHILE

Representante:

Suplente:

Representante:

Suplentes:

S1r. Bugenio Cornejo Fuller
Decano de la Facultad de Ciencias Juridicas y Sociales
de la Universidad Catélica de Valparaiso

Sr. Carlos de Costa-Nora
Segundo Secretario de la liisidén Permanente en Ginebra

Sr. Joaquin Garrigues
Profesor de Derecho liercantil
Universidad de liadrid

Sr. Raimundo Pérez Herndndez
Ministro Plenipotenciario
liinisterio de Asuntos Exteriores

Sr. Santiago Martinez Caro
Director del Consejo Juridico Internacional
Ministerio de Asuntos Extranjeros

Sr. Roberto Bermidez
Cecretario de imbajada

SSTADGS UNIDGOS DE AlIWRICA

Representantes: Sr. Seymour J, Rubin
Abogado
Profesor 4Adjunto de Derecho
Centro Juridico de la Universidad de Georgetown
(fdshington, D.C.)
Sr,. John Honnold
Profesor de Derecho
Universidad de Pennsylvania
Suplente: Sr. Lawrence H. Hoover Jr.
Asesor Juridico
Misidén Permanente de los dstados Unidos de América
ante las liaciones Unidas, Ginebra
PRANCIA
Representante: Sr. René David
Profesor de la Facultad de Derecho y Ciencias
BEconémicas de Paris
Suplente: Sr. Jacques Baudoin
Subdirector de Asuntos Civiles y de la Cancilleria
Ministerio de Justicia
w Representante de Francia del 3 al 9 de marzo y del 17 al 235 de marzo, durante

la ausencia del Sr. René David.
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Asesores: Sr. Jacques Lemontey
Magistrado de la Oficina de Derecho europee e internacional
Ministerio de Justicila

Sr. J.r. Flantard
Magistrado de la Oficina de Derecho europeo & internacioral
Ministerio de Justicia

Sr. Pnilippe Fetit
Secretario de Asuntos Extranjeros, Servicio Juridico
Ministerio de Relaciones Exteriores

GEANA

Representante: Sr. Enmanuel Kodjoe Dadzie
Embajador
Ministerio de Relaciocnes Exteriores

Suplente: Sr. Uriel Valentine Campbell
rrocurador General
Ghana

Asegores: Sr. W.W.K. Vanderpuye

Director de la Divisidn Juridica y Consular
Ministerio de Relaciones Exteriores

Sr. A.K. Duah

Primer Secretario

Misidn Permanente de Ghana ante las Naciones Unidas
Ginebra

HUNGRIA

Representante: ©Sr. Lidszld Reczeil
Emba jador
Profesor de Derecho
Departamento de Ciencias Econdmicas de la Universidad de
Budapest

Suplente: Sr. Ferenc Kreskay
Decano de la Facultad de Comercio
Universidad de Ciencias Econdmicas de Budapest

Asesores: Sr. Ivdn Meznerics
Jefe de la Seccidn Juridica
Banco Nacicral de Hungria, Budapest

Sr. Ivan Szasz

Jefe del Departamento Juridico
Ministerio de Comercio Exterior, Budapest

~113-



INDIA

Representante:

Suplentes:

TRAN

Representante:

ITALIA

Representante:

- Ae b —

JAPON

Representante:

KENTA

Representante:

MEXICO

Representante:

Sr. Nagendra Singh
Secretario de la Presidencia de la India

Sr. N. Krishnan
Representante Permanente ante las Naciones Unidas
Ginebra

Sr. Jagota
Director de la Divisién Juridica y de Tratados,
Ministerio de Relaciones Exteriores

Sr. Mansour Saghri
Profesor de Derecho Mercantil de la Facultad de Derecho
de la Universidad de Teherédn

Sr. Giorgio Bernini
Profesor titular de la Universidad de Padua,
Director del Instituto de Estudios Anglo-americanos

Sr. Andrea G. Mochi Cnory di Saluzzo
Asuntos Contenciosos Diplométicos
Ministerio de Asuntos Exteriores

Sr, Piero Aslan
Misidn Permanente de Italia ante las
Naciones Unidas, Ginebra

Sr. Shinichiro lichida
Profesor de Derecho de la Universidad de Kioto

Sr. Rapiael Joseph Cubere
Subsecretario de Asuntos Juridicos,
Ministerio de Relaciones Exteriores

Sr. Jorge Barrera Graf
Profesor de Derecho de la Universidad de México
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NIGERIA

NORUEGA

Representante: Sr. Stein Rognlien
Director General,
Ministerio de Justicia, Uslo

Suplente: Sr. iiagne Reed
Conse jero de Embajada
lMisidén Permanente de Noruege ante las Naciones Unidas,

Ginebra
Asesor especial: Sr. Heikki Juhani Immonen

Consejero de Legislacidn,
Ministerio de Justicia, Helsinki

REINO UNIDO DE GRAN BRETANA B IRLANDA DIl. NORTE

Representante: Sr. Anthony Gordon Gues?t
Profesor de Derecho Inglés,
Universidad de Londres

Suplentes: Sr. Michael John Ware
Asesor Juridico Superior,
Ministerio de Comercio

Sr. Philip James Allott

Asesor Juridico Adjunto,

Oficina de Relaciones Exteriores y del Commonwealth,
Londres

Sr. Lawrence Gretton
Asesor Juridico,
Ministerio de Comercio

REPUBLICA ARABE UNIDA

Representante: Sr. Mohsen Chafik
Profesor de Derecho liercantil,
Universidad de El1 Cairo
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REPUBLICA ARABE UNIDA (continuacién)

Suplente: Sr. Esmat Hammam
Consejero
Ministerio de Relaciones Exteriores,
El Cairo

Asesor: Sr. Hassan S. Abdel-Aal

Primer Secretario,
Misién Permanente de la Reptiblica Arabe Unida ante
" las Naciones Unidas, Ginebra

REPUBLICA UNIDA DE TANZANIA

Representante: Sr. Sosthenes Thomas Malitl
’ Abogado Superior del Estado,
Departamento de Justicia

Suplente: Sr, V.N. Carvalho
Consejero Juridico,
Corporacidén de Desarrollo Nacional

RUIIANTA

Representante: Sr, Ion Nestor
Jefe de la Seccidén de Derecho Internacional Privado,
Instituto de Estudios Juridicos,
Academia de la Reptiblica Socialista de Rumania

Asesores: Sr. Ion Bacalu
Asesor Juridico
Ministerio de Comercio Exterior

Sr. Gheorghe Baciu
Asesor Juridico
Banco de Comercio Exterior

Sr. Nicolae Dinu

Segundo Secretario

lisidn Permanente de Rumania ante las Naciones Unidas,
Ginebra

SIRTA

Representante: Sr, Mowaffak Allaf
Representante Permanente de Siria ante las
Naciones Unidas, Ginebra

Suplentes: Srta. Siba Nasser, Agregada de la
Misidn Permanente de la Replblica Arabe Siria ante
las Naciones Unidas, Ginebra
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SIRIA (continuacidén)

TAILANDIA

TUNEZ

Repregentante:

Suplente:

Sr, Loufti El Atrache
Agregado de la lMNisibén Permanente de la ReptGblica
Arabe Siria ante las Naciones Unidas, Ginebra

Sr. Abdelmajid Ben Messaouda

Jefe del Servicio Juridico,

Secretaria de Estado para las Relaciones Exteriores
Tanez

Sr. Ali Dridi, Agregado de la
Misibn Permanente de Tinez ante las Naciones Unidas

UNION DE REPUBLICAS SOCIALISTAS SOVIETICAS

Representante:

Suplentes:

Sr. G.S. Burguchev
Jefe de la Seccidn de Leyes y Tratadcs de la URSS,
Ministerio de Relaciones Exteriores

Sr. Michail Rosenberg
Profesor adjunto,
Academis de Comercic Exterior de la Unidn Soviética

Sr. P.H., Evseev
Consejero del Departamento Juridico y de Tratados,
Ministerio de Relaciones Exteriores

Sra, H.A. Kazakowa
Asesora Principal,
Bancc de Comercio Exterior

Sr., Albert V., Melnikov

Primer Secretario,

liisién Permanente de la Unidén de Replblicas Socialistas
Soviéticas ante las Naciones uiidas, Ginebra
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ANEXO IV

SECRETARTA DE LA COMISION

Sr. Blaine Sloan

Representante del Secretario General,

Director de la Divisidn de Asuntos Juridicos Generales,
Oficina de Asuntos Juridicos

Sr. Paolo Contini
Secretario de la Comisidn
Jefe de la Subdireccidn de Derecho Mercantil Internacional

Sr. Peter Katona
Secretario Auxiliar de la Comisisdn
Funcionario Superior de Asuntos uridicos

Sr. P. Raton
Funcionario de Enlace de Asuntos Juridicos
Ginebra

Sr. Willem Vis
Secretario Adjunto de la Comisidn
Funcionario Superior de Asuntos Juridicos

Sra. Jelena Vilus

Secretaria Adjunta de la Comisidn
Funcionaria de Asuntos Juridicos
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A.

ANEXO V

OBSERVADORES

Organos de las Naciones Unidas

Comigidn Econdmica para Eurcpa

Conferencia de las Naciones Unidas
sobre Comercio y Desarrollo

Instituto de Formacidn Profesional
e Investigaciones de las Naciones
Unidas

Organismos especializados

Fondo Monetario Internacional

Organizacidn Consultiva
Maritima Intergubernamental

Organizacidn de las Naciones Unidas
para la Agricultura y la
Alimentacidn

Organizaciones intergubernamentales

Comigidn de las Comunidades
Buropeas

Sr. Henri Cornil
Divisidn de Investigaciones Econdmicas
Generales

Sr. W.W. Malinowski
Director de la Divisidn del Comercio
Invisible

Sr. Karel V. Svec
Director Adjunto de la Divisidn de
Politica Comercial

Sr. Samuel Okumrikido
Funcionario Superior de Asuntos Juridicos

Sr. Ahmed Boumendjel
Funcionario encargado del UNITAR en
Ginebra

Sr. Robert Effros
Consejero de Legislacidn del
Departamento Juridico

Sr. Thomas A. Mensah
Jefe de la Divisidn Juridica

Vizconde Dunrossil
Funcionario de Releciones Exteriores

Sr. Lamartine Yates
Representante regional, Europa

Sr. Hauschild

Jefe de Divisidn

Director General del Mercado Interior y
del Acercamiento entre las Legislaciones

Sr. Thierry Cathala

Administrador Principal

Direccidn General del Mercado Interior y
del Acercamiento entre las Legislaciones
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Comité Juridico Interamericano
Conferencia de La Haya sobre
Derecho Internacional Privado

Consejo de Asistencia
Econdmica Mutua

Consejo de Europa

Consejo de las Comunidades
Buropeas

Tnstituto Internacional para la
Unificacidn del Derecho Privado

Oficinas Internacionales Reunidas
para la Proteccidn de la
Propiedad Intelectual

Organizacidn de los Estados
Americanos

Organizaciones internacionales
no gubernamentales

Asociacidn de Derecho Internacional

Asociacidn Internacional de
Abogados

Sr. José Joaquin Caicedo Castilla
Presidente Interino

Sr. M.H. Hoogstraten
Secretario General

Sr. Mijail Koudriashev

Jefe de la Oficina de Asuntos Juridicos

Sr. Peter Graba

Experto del Departamento de Comercio

Exterior

Sr. R. Muller
Jefe del Servicio
Direccidn de Asuntos Juridicos

Sr. Daniel Vignes
Asesor del Servicio Juridico

Sr, Antonio Sachettini
Asesor del Servicio Juridico

Sr. Mario Matteucci
Secretario General

Prof. Otto Riese
Presidente
Comigidn de Ventas Internacionales

Sr. Roger Harben
Ayudante
Servicios de Relaciones Exteriores

Sr. Ibrahima Thiam
Ayudante

Servicio de Relaciones ILxteriores

Sr. Radl C. Migone
Representante Europeod

Sr. Georges D. Landau,

Representante del Secretario General

Sr. Michael Brandon

Representante ante las Naciones Unidas

Sr. Michael Brandon

Representante ante las Naciones Unldas
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Cdmara de Comercio Internacional Sr. Bernard S. Wheble
Presidente
Comisidn de Téenicas y Prdcticas Bancarias

Sr. Lars A.E. Hjerner

Relator

Comisidn de Prdcticas Comerciales
Internacionales

Cdmara Naviera Internacional Sr. S.A. Cotton
Secretario del Comité Maritimo
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ANEXO VI
RESOLUCION 2205 (XXI), APROBADA POR LA ASAMELEA GENERAL

EL 17 DE DICIEMBRE DE 1966

2205 (XXI). Establecimiento de la Comisidn de las Naciones Unidas
para el Derecho Mercantil Internacional

La, Asambles General,

Recordando su resolucidén 2102 (XX) de 20 de diciembre de 1965, por la cual
pidid al Secretario General que presentara a la isamblea CGeneral, en su vigésimo
primer periodo de sesiones, un amplio informe sobre el desarrollo progresivo del
derecho mercantil internacional,

Habiendo examinado con satisfaccidn el informe del Secretario General sobre
este tema a/,

Considerando que la cooperacidn entre los Estados en la esfera del comercio
internacional es un importante factor para promover las relaciones de amistad y,
por lo tanto, para el mantenimiento de la paz y la seguridad,

Ratificando su creencia de que el interés de todos los pueblos, y en particular
el de los paises en desarrollo, exige que se mejoren las condiciones que favorezcan
el amplio desarrollo del comercio internacional,

Reafirmandc su conviccidn de que las divergencias que surgen de las leyes de
los diversos Estados en materias relacionadas con el comercio internacional consti-
tuyen uno de los obstdculos al desarrollo del comercio mundial,

Habiendo observado con satisfaccidn los esfuerzos realizados por organizaciones
intergubernamentales v no gubernamentales en favor de la armonizacidn y unificacidn
progresivas del derecho mercantil internacional mediante el fomento de la aprobacidn
de convenciones internacionales, leyes uniformes, cldusulas contractuales modelo,
condiciones generales de venta, términos comerciales uniformes y otras medidas,

Observando al mismo tiempo que el progreso realizado en este campo no ha guar-
dado proporcidn con la importancia y la urgencia del problema, a causa de diversos
factores, en particular la insuficiencia de la coordinacidn y de la colaboracidn
entre las organizaciones interesadas, la limitacidn del numero de sus miembros o de
su autoridad, y el reducido grado de participacidn en estas actividades de muchos
paises en desarrollo,

a/ Documentos Oficiales de la Asamblea Ceneral, vigésimo primer periodo de
sesiones, Anexos, tema 08 del programa,” documentos A/6396 y Add.1l y 2.
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Considerando conveniente que el proceso de armonizacidn y unificacidn del
derecho mercantil internacional se coordine, sistematice y acelere substancialmente
y que para estimular el progreso en este campo se obtenga una participacidn més
amplia,

Convencida de que, en consecuencia, convendria que las Naciones Unidas desem-
peflaran un papel mds activo en la reduccidn o eliminacidn de los obstdculos jurf-
dicos con que tropieza la corriente del comercio internacional,

Observando que esas actividades estarian adecuadamente comprendidas en el
dmbito y la competencia de la Organizacidn, con arreglo al pdrrafo 3 del Articulo 1
v al Articulo 13, asi como a los Capitulos IX y X de la Carte de las Naciones Unidas,

Teniendo presentes las obligaciones dsz la Conferencia de las Naciones Unidas
sobre Comercio y Desarrollo en la esfera del comercio internacional,

Recordando que la Conferencia, de conformidad con el sexto de sus Principios
generales 9/, estd especialmente interesada en fomentar el establecimiento de normas
que estimilen el comercio internacional, ccmo uno de los factores méds importantes
para el desarrollo econdmico,

Reconociendo que no existe un drgano de las Naciones Unidas que esté familia-
rizado con este tema en sus aspectos,juridicos y téecnicos y que pueda dedicar tiempo
suficiente a la labor en este camgpo,

I

Decide establecer una Comisidn de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil
Internacional (llamada en adelante la Comisién), que tendrd ccmo objeto promover la
armonizacidn v unificacidn progresivas del derecho mercantil internacional, con arre-
glo a lo dispuesto en la seccidén II infra;

1T

ORGANIZACION Y FUNCIONES CE LA CCMISICN DE LAS NACICNES UNIDAS PARA EL
DERECHO MERCANTIL INTERNACIONAL

1. La Comisidn estard formada por veintinueve Estados, que elegird la Asamblea
General para un periodo de seis afios, salvo lo dispuesto en el pdrrafo 2 de la pre-
sente resolucidn. Para elegir a los miembros de la Comisidn, la Asamblea General se
ajustard a la siguiente distribucidn de puestos:

a) Siete para Estados de Africa;
b) Cinco para Estados de Asia;

c) Cuatro para Estados de la Europa oriental;

Q/ Véase Actas de la Conferencia de las Naciones Unidas sobre Comercio v Desarrollo
vol. I, Acta Final e Informe (publicacidn de las Naciones Unidas, No. de venta:
64.IT.B.11), anexo A.I.1, pdg. 20.

-123-




d) Cinco para Estados de la América Latina;
e) Ocho para Estados de Europa occidental y otros Estados.

La, Asamblea General también tendrd debidamente en cuenta la adecuada representacidn
de los principales sistemas econdmicos y juridicos del mundo y de los paises desa-
rrollados y en desarrollo.

2. Los mandatos de catorce de los miembros elegidos en la primera eleccidn,
que tendrd lugar en el vigésimo segundo periodo de sesiones de la Asamblea General,
expiraran en un plazo de tres afios. EL Presidente de la Asamblea General designard
por sorteo a esos miembros entre los cinco grupos de Estados a que se refiere el
parrafo 1 supra.

5 3. Los miembros elegidos en la primera eleccidn ocupardn sus puestos el
17 de enero de 1968. En lo sucesivo, los miembros ocupardn sus puestos el 19 de
enero del afio siguiente al de cada eleccidn.

h. Los representantes de los miembros en la Comisidn serdn designados por los
Estados Miembros, escogiéndolos en lo posible entre personalidades destacadas en el
campo del derecho mercantil internacional.

5. Los miembros cuyos periodos expiren podrdn ser reelegidos.

6. La Comisidn celebrarsd normalmente un periodo ordinario de sesiones cada
afilo. Bi no surgen dificultades técnicas se reuniri, alternativamente, en la Sede
de las Naciones Unidas y en la Oficina de las Naciones Unidas en Ginebra.

T. E1l Secretario General pondrd a disposicidn de la Comisidn al personal y
los servicios e instalaciones que la Comisidn requiera para cumplir su misidn.

8. La Comisidn fomentard la armonizacidn y unificacidn progresivas del derecho
mercantil internacional mediante:

a) La coordinacidn de la labor de las organizaciones que realizan actividades
en este campo v el estimulo de la cclaboracidn entre ellas;

b) E1l fomento de una participacidn méds amplia en las convenciones interna-
cionales existentes y una mayor aceptacidn de lag leyes modelo y las leyes uniformes
ya establecidas;

c) La preparacidén o el fomento de la aprobacidén de nuevas convenciones inter-
nacionales, leyes modelo y leyes uniformes, asi como el fomento de la codificacidn
y una aceptacién mds amplia de las condiciones, disposiciones, costvmbres y prdcticas
comerciales internacionales, en colaboracidn, cuando corresponda, con las organiza-
ciones que actden en esta esfera;

d) Bl fomento de métodos y procedimientos para asegurar la interpretacidn

v aplicacidn uniformes de las convenciones internacionales y de las leyes uniformes
en el campo del derecho mercantil internacional;
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e) La reunidn y difusidn de informacidn sobre las legislaciones nacionales
y sobre la evolucién juridica moderna, incluida la jurisprudencia, del derecho
mercantil internacional;

f) El establecimiento y mantenimiento de una estrecha colaboracidn con la
Conferencia de las Naciones Unidas sobre Ccmercio y Desarrollo;

g) El mantenimiento de un enlace con otros Jdrganos de las Naciones Unidas y
con los organismos especlalizados que se ocupan del comercio internacional;

h) La adopcién de cualquier otra medida que pudiera considerar Util para
desempefiar sus funciones.

9. La Comisidn tendrd presentes los intereses de todos los pueblos, y particu-
larmente los de los pafses en desarrollo, en el progreso amplio del ccmercio
internacional.

10. La Comisidn presentard a la Asamblea General un informe anual que incluird
sus reccmendaciones v que se enviard simultdneamente a la Conferencia de las Naciones
Unidas sobre Comercio y Desarrollo para que é€sta formule sus comentarios. Los comen-
tarios o recomendaciones que pudieran hacer la Conferencia o la Junta de Comercio y
Desarrollo a este respecto, incluyendo sugestiones sobre temas para los trabajos de
la, Comisidn, se transmitirdn a la Asamblea General de conformidad con las disposi-
ciones pertinentes de la resolucidn 1995 (XIX) de la Asamblea, de 30 de diciembre
de 196k. Cualquier otra recomendacidn referente a los trabajos de la Comisidn que
deseen formular la Conferencia o la Junta se remitird igualmente a la Asamblea
General.

11. La Comisidn podrsd celebrar consultas con cualquier organizacidn o insti-
tucidn cientifica internacional o nacional y con cualquier experto individualmente,
o0 recabar sus servicios sobre cualquier tema que le esté confiado, si considera que
tal consulta o tales servicios resultardn Utiles para el desempeflo de sus funciones.

12. La Comisidn podrd establecer relaciocnes de trabajo adecuadas con las orga-
nizaciones intergubernamentales y con las organizacicnes internacionales no guberna-
mentales interesadas en la armonizacidn y unificacidn progresivas del derecho mer-
cantil internacional.

IIT

1. Pide al Secretario General que, mientras no se elijan los miembros de 1la
Comisidn, lleve a cabo el trabajo preparatorio necesario para organizar la labor de
la misma y, en particular, que:

a) Invite a los Estados Miembros a presentar por escrito antes del 19 de
julio de 1967, teniendo especialmente en cuenta el informe del Secretario General g/,
sus observaciones acerca del programa de trabajo que deberd iniciar la Comisidn en
cumplimiento de sus funciones en virtud del pdrrafo 8 de la seccidn IT supra;
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b) Solicite observaciones andlogas de los Srganos y organlza01ones a que se
refieren los incisos f) y g) del parrafo 8 y el pdrrafo 12 de la seccidén II supra.

2. Decide incluir en el programa provisional de su vigésimo segundo periodo
de sesiones un tema titulado "Eleccidn de los mlembros de la Comisidn de las Naciones
Unidas para el Derecho Mercantil Internacional.

1497a. sesidn plenaria,
17 de diciembre de 1966.
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ANEXO VIT

LISTA DE DCCUMENTOS DEL SEGUNDO PERIODO DE SESIONES DE TA COMISICN

A. Serie de distribucidn general

A/CN.9/11, Corr.l, Add.l, 2 y 3*.

A/CN.9/12, hdd.l, 2, 3 y b*% .

A/CN.9/13 7 Add.1 .

A/CN.9/1h o o o . s o e e .

A/CN.9/15 y Add.1 . . . . . .

A/CN.9/16, Add.1 v 2. . . . .

AJCN.O/IT v v v v v e e e e e e
AJCN.9/18 v v v e s e e e e e
AJCN.9/19 v v v v v e e e e e

A/CN.9/20 y Add.l .

AJCN.9/21 v Correl. « + v v v o . .

Respuestas de estudios de Estados acerca
de las Convenciones de La Haya de 196kL:
nota del Secretario General

Respuestas de los Estados relativas a la
Convencidn de La Haya de 1955 sobre la
ley aplicable a las ventas internacionales
de bienes muebles corporales: nota del
Secretario General

Programa provisional

INCOTERMS y otros términos comerciales:
nota del Secretario General

Créditos comerciales bancarios: nota del
Secretario General

Los plazos y la prescripcidn en la venta
internacional de bienes: nota del
Secretario General

Venta internacional de bienes. Conven-
ciones de La Haya de 1964. Andlisis de
las respuestas y estudios recibidos de

los gobilernos: informe del Secretario

Genezre.

Condiciones generales de venta y contratos
tipo: dinforme del Secretario General

Instrumentos negociables: nota del
Secretario General

Estudio preliminar de las garantias y
seguridades en lo referente a los pagos
internacionales: informe del Secretario
General

Arvitraje comercial internacional:
informe del Secretario General

* Este documento se publicd despuds de finalizado el segundo periodo de sesiones.
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A/CN.9/22, Add.ly 2% . . . . . .. ... ILa Convencidn de las Naciones Unidas
sobre el reconocimiento y ejecucidn de
las sentencias arbitrales extranjeras

A/CN.9/23 . . . . . v+ ... ... ... Estudio de la inclusidn de la reglamen-
tacidn internacional del transporte mari-
timo entre los temas prioritarios del
programa de trabajo

A/CN.9/2k, Add.1 ¥y 2. « . « « . « . . . . Registro de organizaciones y registro de
: textos: nota del Secretario General

A/CN.9/25 « v v = v v v « « « e v « .+ . . Coordinacidn de los trabajos de las orga-
nizaclones que se ocupan del derecho
mercantil internacional: informe del
Secretario General

A/CN.9/26 . . . . . . . v ..+ <+ ... Relaciones de trabajo y colaboracidn con
otros organismos: nota del Secretario
General

A/CN.9/27 .« o . Formacidn y asistencia en materia de
derecho mercantil internacional: informe

del Secretario General

A/CN.9/28 « .« v « v v v « v e e« « . . . Egtudio de la posibilidad de gublicar un
anuario: nota del Secretario General

AJCN.9/29 . . v ¢ v v v v . v v« « . . . Programa

B. Serie de distribucidn limitada

AJCN.9/L.T. v « v« « v v « o v « « » « « . Programa de trabajo hasta fines de 1972:
propuesta de la delegacidn de Francia

A/CN.Q/L.S. &« ¢« + o &« s+ s 4« s s s « o +» » Condiciones generales de venta y contratos
tipo: propuesta de los Estados Unidos de
América sobre la funcidn de la Comisidn
de las Naciones Unidas para el Derecho
Mercantil Internacional (CNULMI) para
promover el uso de condiciones generales,
contratos tipo v términos comerciales
uniformes ccmo contribucidn a la
uniformidad

A/CN.9/T.9. « v v « v v v v v v« « . . . Convenciones de La Haya de 1964: propues-
ta de la delegacidn de la Unidn de
Repdblicas Socialistas Soviéticas scobre
la unificacidn de las normag Juridicas
que regulan la venta internacional de
bienes
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A/CN.9/L.10 &+ v+« s e e s s v s v v s . Venta internacional de bienes. Las
Convenciones de La Haya de 1964 y 1a
Convencidn de La Haya de 1955 sobre la
ley aplicable: proyecto de resolucidn
propuesto por las delegaciones de Brasil,
Estados Unidos de América, Ghana, Hungria
e India

A/CN.9/TL.31 v v v « v « v v v e « . . . . Venta internacional de bienes. ILas
Convenciones de La Haya de 1964 y 1a
Convencidn de La Haya de 1955 sobre 1la
ley aplicable: proyecto de resolucidn
aprobado por el Comité I en su décima

sesidn
A/CN.9/L.12 . v v v . . v v v v+« . .. Informe del Comité IT a la Comisidn
A/CN.9/L.13 . . v v v v v v v v .« . .. . Garantfas bancarias: propuesta de la

delegacidén de Hungria sobre la preparacidn
de normas y priacticas uniformes relativas
a las garantias bancarias

A/CNY/L.IM . . . . . . . . ... ... . Los plazos y la prescripcidn en la venta
internacional de bilenes

A/CN.9/L.15, Corr.l y Add.1 . . . . . . . Informe del Comité I a la Comisidn

A/CN.9/L.16, Corr.l, 2%% 3, Add.1,

Corr.l, Add.2, 3, 4, 5, 6, Rev.1, 7, 8,

9, 10, 11, 12y 13 . ¢« « « « + v « « « . Proyecto de informe de la Comisidn de
las Naciones Unidas para el Derecho
Mercantil Internacional sobre la labor
realizada en su segundo perfodo de
sesiones

A/CN.9/L.17 « « + « « « « « v « « « « . . BEgtudio de la inclusidn de la reglamen~-
tacidn internacional del transporte
maritimo entre los temas prioritarios del
programa de trabajo: proyecto de reso-
lucidn propuesto por Ghana e India

A/CN.9/L.17/Rev.l « . .« . . . . . « . . . Estudio de la inclusidén de la reglamen-
tacidn internacional del transporte mari-
timo entre los temas prioritarios del
programa e trabajo: proyecto de reso-
lucidn 1 esentado por Argentina, Brasil,
Chile, Ghana, India, Irdn, Kenia, México,
Reptblica Arabe Unida, Repdblica Unida
de Tanzania y Tinez

*e¥ En rvso solamente.
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A/CN.9/L.17/Rev.2 . Estudio de la inclusidn de la reglamen-

tacidn internacional del transporte mari-
timo entre los temas prioritarios del
programa de trabajo: proyecto de reso-
lucidn presentado por Argentina, Bélgica,
Brasil, Ch.ie, Espafia, Ghana, India, Irdn,
Kenia, México, Repdblica Arabe Unida,
Repiblica Unida de Tanzania y Tdnez

A/CN.9/L.28 . . . . . .. ... ... .. Estudio de la inclusidén de la reglamen-
tacidn internacional del transporte
maritimo entre los temas prioritarios del
programa de trabajo. Bélgica, Italia:
proyecto de resolucidn

C. Serie informativa

A/CH.Q/INF.2. . . . « v « « v v .« . . . Lista de participantes
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